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sement de la Productivité. L'orientation de ses travaux est définie par un Comité
Directeur que préside M. F. L. CLOSON, Directeur Général de !'Institut National de la
Statistique et des Etudes Economiques.

Les travaux du C.RE.D.O.C. se développent dans les quatre lignes suivantes :

— Etude de l'évolution de la consommation globale par produit et par groupe
socio-professionnel.

— Analyse du comportement du consommateur et économétrie de la demande.

— Etablissement de perspectives de consommation a moyen terme.

— Méthodologie de l'étude de marché des biens de consommation.

Les resultats de ces travaux sont en général publiés dans la revue trimestrielle

«Annales de Recherches et de Documentation sur la Consommationy,

Exceptionnellement, ils peuvent paraitre sous forme d'articles dans d'autres revues
frangaises ou étrangéres, ou bien faire l'objet de publications séparées, lorsque leur

volume dépasse celui d'un article de revue.

Le Centre de Recherches et de Documentation sur la Consommation peut en
outre exécuter des études particuliéres a la demande d'organismes publics ou privés.
Ces études ne font qu'exceptionnellement 1'objet de publication et seulement avec ’accord

de l'organisme qui en a demandé 1'exécution.
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INTRODUCTION




Les Frengais ont consacré, en 1956, prés de 210 milliards & leurs
achats ce chaussures, plus une trentzine de milliards & des frais de cordonrniers,
Comparés 3 leurs autres consommations, leurs achats de chaussures sont du méme
ordre de gréndeur que leurs dépenses de lingerie et de chemiserie, ou que leurs
achats de voitures particuliéres ou de produits pharmaceutiques. les Frangais
dépensent autant & se chausser qu'a fumer, 4 déguster des apéritifs et liqueurs,
ou qu'a consommer des produits 4 base de sucre et de cacao, Dans l'ensemble des
dépenses d'habillement (achats et entretien), la part des achats et réparations
de chaussures d'éléve & 14 %,

La place occupée par la consomzation dtarticles chaussants en 1956
peut ainsi se résumer dans le tableau suivant :

Dépenses totales de consommation ...........c.en00 12.3%33%30 milliards de francs

Achats de ChaUSSUTES ..veveeeeccsces . N o o WG W 3 T . & 208
Réparations de chaussures ........ R I 27
Lingerie, chemiserie .....eccescescacececcseccacns 193
Ensemble habillement u.eeeseecececessecssosassssa 1,660

Produits & base de sucre et de cacao ....... o Bae Baege 200
ApAritifs et 1liqUenrs ......ccoeescecassccccossssos 204
TADAC sevseeroaccnoosensas Ne oo 2o M5 Wa TATTTTS ceaaee 232
Voitures particuliéres G . £ g 7. 5 SveTeaTs 2 202

Txprimée en quantités, la consommation dtarticles chaussants a atteint,
en 1956, 145 millions de paires, dont prés de 60 millions de paires de chaussures
de cuir, le reste étant composé de pantoufles (plus de 50 millions de paires),
d'articles divers en caoutchouc et d'espadrilles. En moyenne chaque Frangais

(1) - 11 s'agit ici uniquement des voitures achetées par des particuliers, &
1texclusion de toutes celles achetdes par des entreprises ou des adminis—
trations,
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aurait donc acheté 1,4 paire de chaussures de cuir et 2 peires dlarticles choussants
divers en 1956, In admettant qu'une paire Ce chaussures de cuir dure deux ans et
les autres articles un an, chaque Fringais aurait, en moyerune, dans sa garde robe
3 paires de chaussures en cuir et 2 paires d'autres chaussures. Ces moyennes étaient

sensiblement plus faibles il y a quelques années : en 1951, les achats dlarticles
dtautres arti-

en cuir ne représentaient par personne, que 1,2 paire et les achats d

cles en cuir environ 1,7 paire, Ainsi, avec la hausse du niveau de vie, les achats
de chaussures ont augmenté, L'augmentation de la consommation n'est cependant pas
uniforme : il semble que ce soit la demande globale et par téte des salarids des
grands centres urbains qui ait augmenté le plus, au &étriment surtout de la demande

venant de la population agricole,

En fait, malgré l'apparente précision des chiffres donnés ci-dessus,
la consommetion de chaussures n'est pas tras bien connue en reison principalement
de la structure d'une activité qui reste extrémement dispersée, tant zéographique~
ment qu'économiquement, au stade de la production comme & celui de la distribution,

La présente étude a donc pour premier objet de faire une synthése de
la documentation existante - statisticues de production, engquétes de consormation,
statistiques fiscales - en vue de déterminer lc consommation effective dlarticles
chaussants, et sa structure, Cette synth&se fera 1l'objet de la premidre partie du

présent travail,

Dans une deuxiéme portie, le comportement des consommateurs sera
analysé : comment la demende de chaussures varie-t-elle en fonction de la catégo-
rie sociale, du sexe, de 1'4ge, du revenu surtout, des consommateurs ? Ce type
de questlons pose, par ailleuvrs, des problémes d’unulyse statistique qui seront
traités en détail dans 1'annexe methodologlque de M. VORATGER. Wous ne ferons ici
que les esquisser, nous attachant plutdt & caractériser les comportements observés

en France et dans certzins pays étrangers.,

Enfin, & partir des résultats obtenus dans les deux premidres parties
de 1'étude - consommatlon actuelle et comportement des consoumateurs — une prévi-
sion de la demande en 1965 sera tentée dans la dernidre partie. I1 résuite de cette
prévision que la demcnde s'éldverait assez sensiblement d'ici dix ans, un peu moins
sensiblement cependant que les revenus, mais surtout que la structure de cette
demande sera notablement différente de celle observée en 1956 : un paragraphe de
conclusion en résume les caractéristiques essentielles.
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Précisons enfin le champ exact qui sera couvert par cette étude : sauf
mention contraire, il ne sera question que des achats de chaussures par les ména-—
ges sur le territoire métropolitain. Sont donc exclus : les réparations d'aticles
chaussants, les achats de chaussures pai des collectivités (armée, plice, etc...)
enfin, les ventes sur les marchés extérieurs,

Les achats par les collectivités sont tres faibles en ‘valeur absolue
(de 1'ordre de 5 milliards), de sorte que méme une trés forte variation relative
de cette demande au cours des prochaines années ne perturberait pas sensiblement
le marché,

Les exportations sont plus importantes et en expansion rapide, mais il
n'était pas de notre propos d'examiner les perspectives de ventes sur les marchés
extérieurs : une toute autre étude serait nécessaire.

D'autres recherches enfin auraient également été nécessaires pour exa-
nminer les perspectives du commerce de la réparation : celui-ci semble en lente
régression par rapport aux ventes d'articles chaussants, bien que son chiffre
d'affaires croicse en valeur absolue. Son évolution dépendra sans doute plus, en
définitive, de celle des techniques de fabrication (proportion dtarticles ne se
ressemelant pas dans la production totale) que du revenu des consommateurs.
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LA SITUATION ACTUELLE
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A-Les sources de
rensceighements

Cing catégories de renseignements seront utilisées au cours de cette
4
étude.

La premidre est constitude par les statistiques de production et de
distribution du Bureau Central de Statistique Industrielle (B.C.S.I.) du Secré-
tariat d'Etat 3 1'Industrie et au Commerce. Elle permet une prise de vue du cdté
du fabricant et du revendeur.

La deuxidme permet la prise de vue complémentaire du cdté de l'acheteur 3
elle comprend des enquétes effectuées aupres des consommateurs par 1'I.N.S.B.E,
en 1951 et 1952, une enquéte sur les dépenses de chaussures réalisée en 1953,
enfin une grande enquéte sur des budgets de ménages faite par le C.R.E.D.0.C. et
1:7,5.S.B5.BE. en 1956.

La troisi®me source de renseignements est constituée par la statistique
des chiffres dlaffaires déclards & 1l'administration fiscale et classés par bran-
che dtactivité.

ILa quatridme source est 1l'enquéte statistique permanente effectude par
la Direction du Commerce Intérieur du Secrétariat d'Etat & 1l'Industrie et au
Commerce, aupreés d'un échantillon de détaillants.

La cinguitéme source de renseignements est enfin constituée par deux
tableaux économiques :
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— Le Tableau Economique de 1l'annde 1951, établi par le Service des Etudes Economi-
ques et Financiéres du ilinistére des Finances qui intégre 1'essentiel des données
déja évoquées dans un cadre comptable qui en assure la cohérence ;

~ Le Tebleau de la Consommation des Francais, de 1950 4 1954, aingi que sa nise
4 jour 1950 & 1957 (1) établi par le C.R.E.D.O.C.

Ces diverses sources de renseignements serviront a4 donner une vue de
la situation actuelle du marché de la chaussure. La deuxiéme source permettra en
outre de dégager des lois de comportement des consommateurs a 1'égard des chaus-
sures. Ces lois serviront de base aux prévisions qui seront faites dans la troi-

sieéme partie de cette étude,

I1 convient toutefois de préciser que les sources utilisées comportent
des marges d'incertitude ou d'errsur parfois assez larges ; on devra donc consi-~
dérer que les chiffres proposés dans la suite de cette étude constituent des or-
dres de grandeur vraisemblables plutdt que des données précises.

19 - LES STATISTIQUES DU B.C.S.I,

Par articles chaussants, on entend :

‘= Les chaussures proprement dites (ou chaussures en culr, y compris les chaussures
4 semelles autres gue le cuir)

les pantoufles

— les articles en caoutchouc

les espadrilles

(1) - A para®tre dans un prochain numéro des Annales de Recherches et de Docu-
mentation sur la Consomzation.
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Les renseignements concernant ces diverses catégories sont de valeur
trés inégale et ont des origines professionnelles différentes ; la production
dtarticles en caoutchouc, assez concentrée, est connue de fagon excellente, L'in-
dustrie de la pantoufle est moins concentrée — il y a plus de 300 fabricants -
et la production est, de ce fait, plus difficile 3 saisir. En ce qui concerne les
chaussures proprement dites, la production est répartie entre 900 établissements
jndustriels et plusieurs milliers d'entreprises artisanales ; les données dispo-
nibles sont nettement sous-évaludes et doivent é&tre corrigées pour tenir compte
de la production non recensée des petits producteurs et du travail noir. Enfin,
la production d'espadrilles, de sabots et de galoches, en général tres mal connue,
fait 1'objet d'estimations essentiellement forfaitaires. Une source d'erreur
supplémentaire est que les limites entre les diverses catégories d'articles chaus-
cants sont malaisées & définir : ainsi les statistiques de production de pantou—
fles contiennent des articles qui correspondent plutét & des chaussures ; de méme,
parmi les articles en caoutchouc figurent des espadrilles & semelle de caoutchouc

qui sont & retrancher de 1l'évaluation forfaitaire de la production d'espadrilles,

Les renseignements de base sont fournis par les industriels aux organis-—
mes professionnels qui les représentent auprés du Ministdre de 1'Industrie et du
Commerce (Conseil National du Cuir, pour les chaussures et les pantoufles,
Syndicat du caoutchouc, pour les articles en caoutchouc) . Ils sont constitués
par des données physiques {nombre de paires produites) et le montant des factura-
tions correspondantes., En plus des statistiques globales de production, les pro=
fessions intéressées transmettent au Ministére de 1'Industrie et du Commerc e des
précisions sur la nature des articles produits ainsi que sur les canaux de dis-
tribution utilisés. Le Bureau Central de Statistique Industrielle (B.C.S.I,) du
Ministére de 1'Industrie et du Commerce redresse les données physiques qui lui
cont ainsi transmises afin de tenir compte des non-réponses aux questionnaires
dtenquétes diffusés par les organismes professionnels, ainsi que des ventes irré-
gulidres. Le coefficient de correction est variable d'une année i l'autre, mais
demeure important, de l'ordre de 30 % pour les chaussures de cuir par exemple,

On dispose ainsi d'une statistique de la production en volume, Pour passer de ce
dernier chiffre b la consoumation des ménages évaluée aux prix de détail, plusieurs
opérations sont nécessaires : en premier lieu, on ajoute les importations et on
retranche les exportations du chiffre de la production redressé par le B.C.8.1.

le résultat est une consommation intérieure apparente, exprimée en nombre de
paires. Ce chiffre doit ensuite &tre diminué du volume des ventes aux administra-
tions, connu du C.N.Cl)et du B.C.S.I. Le solde peut alors &tre considéré comme

(1) — Conseil National du Cuir.

v
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la consommation apperente des ménages vivant sur le territoire métropolitain,

Une erreur est commise ici du fait qu'on est obligé, en 1'absence de tout rensei-
gnement, de négliger les variations de stocks chez les détaillants, qui peuvent
étre sensibles G'une année sur l'autre ; & long terme toutefois elles doivent

a4 peu prés se compenser.

La consomnation apparente des ménages exprimée en nombre de paires
doit alors étre multipliée par le prix sortie usine. Celui-ci est le quotient des
facturations par le volume des ventes, déclarés par le C.N.C. La consommation
apparente des ménages est ainsi évaluée aux prix & la production. Pour 1'évaluer
aux prix de détail, on doit multiplier ce dernier chiffre par un coefficient de
1,54 environ qui représente d'une part la taxe sur la valeur ajoutde, d'autre
part, les taux de marque de la distribution - environ 28 & 29 % (1) du £rix usine

selon les articles,

2° - LES ENQUETES AUPRES DES CONSQIZMATEURS

L'I.N.S.E.E., a effectué depuis 1950 une série d'enquétes auprds des
consommateurs. Quatre d'entre elles retiendront particuliérement notre attention :
1'enquéte "Dépenses et Consoumations des Ménages" de 1951 ; 1'enquéte "Dépenses
des lénages d'Exploitants Agricoles" de 1952 ; 1'enqudte spéciale "Chaussures"
de 1953, effectuée pour le compte du C.E.M,P. (Centre d'Etudes et de liesure de
Productivité) ; enfin, "1'Etude sur les Dépenses des Ménages" de 1956, effectude

pour le compte du C.R,E.D.0.C.

(1) — Ce taux est celui du circuit court : usine & détaillant. Le taux cumld
du circuit long : usine, grossiste, détaillant, est du méme ordre de gran—

deur, mais le circuit court est de beaucoup le plus répandu.
Cf. infra B -~ 5° : les canaux de distribution.
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Cette enquéte portait sur 2.000 ménages de toutes conditions sociales
hebitant Paris et 17 grandes vilies de plus de 1C0.000 habitants. Elle consistait
3 faire noter au jour le jour pendant une semaine les dépenses courantes du ménage,
et & faire enregistrer par un enquéteur, procédant par interview, les dépenses
importantes (dont les achats de chaussures) effectudes au cours des quatre trimes-
tres précédant 1'enquéte.

Les résultats sont donnés suivant le niveau du revenu, la catégorie
sociale du chef de famille et la composition du ménage. Ces caractéristiques n'ont
cevendant pas été croisées, car les effectifs des sous-populations ainsi formées
auraient été trop faibles. Le tableau I.l., par exemple, donne la dépense annuelle
totale et la dépense annuelle de chaussures par mérage, dans sept catégories socio-—
professionnelles, sans tenir compte des différences de revenu & 1l'intérieur des
catégories. Le tableau I.2. indique en revanche, la dépense totale et la dépense
de chaussures dans cing catégories de revenu sans distinguer les catégories socio-
nrofessionnelles, S'il n'est pas possible de ventiler ces résultats par type de
ménage ( HF, HFE, HFEE, etc...) en reison du nombre trop faible d'observations,

il est toutefois possible de tenir compte de la composition du ménage, en divisant
les résultats par le nombre d'unités de consommation des ménages considérés. I1
suffit pour cela de donner aux différents membres de la famille un poids corres-
pondant & leur rang et & leur &ge., Ainsi le premier adulte d'un foyer compte pour
une unité de consommation, les autres adultes, 0,7 unité , les enfants de moins

de 16 ans, 0,5. Un ménage de deux adultes et de deux enfants (H.F.E.E.) comptera
alors 2,7 unités de conscmmation.

L'intérét de ce procédé est qu'il permet d'éliminer, dans chaque caté-
gorie socio-professionnelle, 1'influence propre de la composition cu ménage sur
les dépenses de celui-ci., Ce travail a été fait pour 1l'enquéte 1951, notamment
pour les besoins de la présente étude ; les résultats seront présentés et utilisés
ci--dessous,

(1) - Source : Les dépenses et les consommations des ménages Paris, Rennes et dans
17 grandes villes de province : Novembre-Décembre 1951, I.N.S.E.E., Bulletin
mersuel de statistique, supplément Octobre-Décembre 1953.



Tableau I,1.

Enquéte 1951, Dépense annuelle totale et dépense de chaussures par ménage, par
catégories socio-professionnelles, En francs,

Industrels et|Cadres sup, | Cadres Tim~ Ou= Persommel | Inactifs
C.3.P, : 2 : .
Commergants |et prof, lib| moyens ployés vriers | service
Dépense annuelle . . .
totale 1,033,000 1.435.000 929,000 | 734.000| 612,000 | 357.000 | 528,C00
Paris
Dépense annuelle
de chaussures 18,570 21.270 16,950 15.600| 12,740 -0 - 7.640
Dépense annuelle = -
Al totale 735,000 1.168.000 775.000 t 664,000 566,000 | 342,000 | 372,000
TS | Dépense ammelle 13,630 21.060 | 15.030 | 13.000| 12.480 | 6,920 | 5,770
de chaussures * * 5 : * ‘ *

Source : Les dénenses et les consommations des méneges, op. cit., d'aprés les tableaux 51/5

p. 62, 51/9 p. 65, 51/31 p. 73, 51/35 p. 76.
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Encudte 1951, Dépense annuelle totale et dépense de chaussures par nénage, pax
catégorie de revenu. En francs.

Catégories de revenu 1 2 3 4 5
Dépense ammuelle 575 000 [492.500 | 753.500 | 964.000 [1.454.500
Paris
Dépense annuelle
B 7.280 9.830 13.520 19,400 22,050
Dépense annuelle
N o totale 321,500 510.000 623,000 658,000 1,008,000
EHies Dépense annuelle de
P 16,660 | 10.970 13,360 | 13.260 16.640
chaussures

Source : les dépenses et les consommations des ménages, Op. cit.,
d'apres les tableaux 51/6 p. 62, 51/10 p. 65, 51/32 p. 73,
51/%6 p. 6.

Bien que 1l'enquéte de 1951 soit une source importante, notamment parce
qu'elle permet une étude du comportement des consommateurs en fonction de leur
revenu, elle présente trois inconvénients. Elle ne couvre en premier lieu que la
populaticn des villes de plus de 100,000 habitants, qui ne représentent avec
leurs agglomérations que le quart environ de la population frangaise. I1 ntest
donc pas possible d'extrapoler les résultats de 1l'enquéte & la France enti&ére pour
obtenir une estimation de la consommation totale dlarticles chaussants ; il n'est
pas certain en outre que les lois de comportement dégagées & partir de cette

enquéte soient valables pour la population non touchde et notamment celle des
communes rurales,
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En second lieu, l'enquéte de 1951 ne donne que des résultats en valeur i
le nombre de paires achetées n'a en effet pas été indiqué sur la plupzart des
questionnaires bien que la question ait été posée,

Enfin, l'enquéte ne fait aucune distinction entre les achats de chaussu-~
res ¢'hommes, de femmes et d'enfants, ni selon le type de chaussures achetées

(chaussures, pantoufles, etc...).

— - — o} Yt — — o e — Bt

Cette enquéte a été menée auprés d'environ 700 ménages d'exploitants
agricoles, choisis selon la méthode des quotas (2), ceux-cli étant déterrinés
dans chaque commune, suivent la taille des exploitations. Le critére de la super-
ficie totale avait été retenu en raison de l'assez bonne corrélation qui existe

entre la surface et le revenu.

Ie tableau I.3 résume les résultats de cette enquéte en donnant la dé-
pense totale et la dépense de chaussures par unité de cousommation dans les ex-
ploitations classées selon leur superficie.

Cette enquéte a les mémes inconvénients que celle de 1951 : les résul-

tats sont uniquement donnds en valeur, pas en nonbre de paires ; les types
dlarticles ne sont pas distingués,

(1) - Source : Une enquéte sur les dépenses des ménages d'exploitants agricoles

en 1952, Bulletin mensuel de statistigue, supplément Juillet-Sept. 1954,

(2) - On reppelle que 1'on peut construire un échantillon soit en tirant au hasard
un certain nombre d'individus dans la population totale & étudier, soit en
laissant les enquéteurs:libres de choisir eux-mémes les individus qu'ils
interrogeront, sous réserve que 1l'échantillon gu'ils auront ainsi formé pré-
sente les mémes caractéristiques que la population totale (mémes proportions
d'enfants, d'adultes et de vieillards, méme structure socio-professionnelle
par exemple). La premiére méthode donne un échantillon dit aléatoire, la
seconde un échentillon déterminé par gquotas,
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Tableau I.3.

Dépense totale et dépense de chaussures des exploitants agricoles
(par unité de consommation et par an)

Superficie en
Francs par hectares < 5
U.C. ot par an 5 <10 | 10<20 | 20<40 ™ 40
hectares
Dépense totale (somﬁes débour- L ~
sées plus autoconsommation) 215.800 21%,200 | 213,200 |234.000 260,000
Dépense de chaussures 3.745 4,420 4.575 5.150 6.085

Source : Une enquéte sur les dépenses des ménages d'exploitants agricoles

en 1952, Op. Cit,, d'aprés les tableaux III, p. 47 et IX p. 50.

¢) - Llenquéte spéciale "Chaussures" (1).

En llars 1953, une enquéte a été effectuée par 1'1I,N.S.E.E. aupres de
6.000 ménages comprenant plus de 19.000 personnes. Cette enquéte visait & décrire
hce que le consommateur achete, ses désirs, comment il acheéte, ce qui 1!'influence,
ce qu'il fait de ses achats, la fréquence de leur renouvellement,....., toutes
données analysées selon les régions, l'dge des intéressés, le degré de satisfaction
des besoins, le nilieu social et professionnel, la catégorie de communes. ..."(2).

(1) - Source : le marché frangais de la chaussure, Centre d'Etudes et de Hesure

de Productivité 1953.

(2) - Op. cit., Avant-propos. "Le marché francais de la chaussure”.
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L'enquéte donne ainsi, pour une dizaine de catégories socio-profession-
nelles, des renseignerients sur les dépenses totales d'articles chaussants et le
nombre de paires achetées, en distinguant les homues, les feumes et les enfants,
les chaussures en cuir et en d'autres matidres. Le tableau I.4. résume ces résul-
tats. Des données sont également fournies sur la répartiticn des pcintures, le
lieu d'achat, la commune de résidence des acheteurs.

Toutefois, l'enquéte ne donne aucune indication sur les revenus des mé-
nages, Or, le revenu demeure le principal facteur explicatif de la demande de
chaussures. Chaque catégorie socio-professionnelle se groupe, il est vrai, autour
d'un revenu noyen. Mais l'ensemble des revenus moyens correspondant aux catégo-
ries sociales ne peut légitimement &tre considéré comme une variable explicative
de l'ensemble des dépenses moyennes de chaussures par catégorie, en raison du
fait qu'd revenu constant le comportement des consommateurs varie d'une catégorie

sociaie & 1'autre (1).

Enfin cette enquéte laisse & désirer quant & la valeur absolue de ses
résultats, qui conduisent & une sous-estimation considérable de la consommation
globale, de l'ordre de 40 % (Cf. infra, tableau I.11).

d) - "L'Etude sur les dépenses des ménages" de 1956

Le C.R.E.D.0.C. a fait effectuer par 1'I.N.S.E.E. en 1956 la plus
importante encudte sur des budgets de famille qui ait jamais été rdalisde en
France. Un échantillon aldatoire de 20.000 ménages a été interrogé sur toutes ses
dépenses de consoumation. Celles—ci étaient enregistrées par lu ménagére elle~
méme au moyen d'un carnet de comptes portant sur une somaine lorsqu'il s'agissait
de dépenses courantes (alimentation, produits d'entretien, etc...) ; dans le cas
des dépenses plus importantes (biens durables, habillement, etc...) elles étaient
relevées par un enquéteur au cours d'une interview avec le ménage.

! _ Les dépenses et les consommations ainsi enregistrées ont été exprimdes

en moyennes par ménages, ou par unité de consommation, dans un certain nombre de
catégories de ménages : ménages classés selon leur milieu socio-professionnel ;
selon leur revenu ; selon la taille de la commune de résidence ; selon la conpo-
sition du ménage ; etc... (2).

(1) cf. Chapitre II.

(2) —~ Le dépouillement de cette enqudte n'est pas encore terminé ; une publication
compléte des résultats commencera dds le prochain numéro des Annales de
Recherches et de Documentation sur la Consocmmation et sera poursuivie dans
les numéros suivants.
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T

Achats de chaussures en 1952, Chaussures cuir et autres chaussures

Hommes Pemmes Enfants
Catégories Nombre de |Dépenses in-|Nombre de |Dépenses in- Nombre de | Dépecnses In
socio-professionnelles | paires pwur dividuelles | paires pour|dividuelles | paires pour dividuelles
100 person- [correspondar| 100 person- corresponda4 100 person— correspondan:
nes tes (francs) nes tes(francs) nes tes(francs)
1, Industriels, profes-
sions libérales 152 5.750 161 5,150 153 3.600
. Cadres supérieurs 129 4,900 144 5.150 143 5,000
3. Cadres moyens 146 5.200 164 5,250 1788 %.600
4, Artisans, petits
commergants 125 3.950 131 3.650 170 3.300
5. FEmployés 17 4,050 141 4,250 158 3,000
6. Salariés divers 116 4,000 124 3,300 153 2,900
7. Ouvriers 119 3.450 118 2,950 140 2.600
8. Inactifs 80 2,050 90 2,050 17 2,200
9, Agriculteurs 123 3.250 112 2,200 136 2.500
10,Salariés agricoles 84 2,150 106 1.800 124 24400
Ensemble "7 3,500 119 5,000 146 2,750

Source : Le marché francais de la chaussure, Op. Cit., tableau 1.3.3 p. 30.
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L'ensemble de la population frangaise est ainsi parfaitement représenté \B
au point de vue d'un certain nombre de caractéristiques fondamentales (revenus,
classe sociale, commune de résidence...) et ses consommations sont analysées de
facon détaillée en fonction de ces caractéristiques. Le tableau 1.5, donne ainsi
les dépenses annuelles d'articles chaussants par unité de consommation dans quinze

catégories socio-professionnelles.

Ces données sont exprimées en valeur seulement, car dans une enquéte
portant sur toutes les ddpenses il n'était pas possible de prévoir des questions
supplémentaires sur le nombre et le type d'articles achetés (nombre de poires de
chaussures, d'homme, de femme et d'enfunt, en cuir ou en d'autres matiéres, etc.. ).
liais si les renseignements ainsi obtenus présentent : malheureusement un caracté-
re trés global, leur valeur absolue, extrapolée & toute la population frangaise,
donne we consormetion totale qui est moins de 5 % inférieure & la consommation
apparente calculée d'aprées les statistigues de production (cf. infra tableaux
I.9. et I.10.). ia concordance entre ces deux sources peut donc &tre considérée
comme excellente et permet ainsi de chiffrer avec une grznde précision la dépense

globale d'articles chaussants en 1956.
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Tableau 1.5,

Dépense annuelle de chaussures par C.S.P. en 1956

Consoumation globa-| Consommetion par
Catégorie socio-professionnelle le - En milliards | unité de consomna-
de francs tion. En francs
Dxploitants cgricoles 27.946 5.380
Salariés agricoles 6,185 5.040
Industriels, gros coumergents 4,116 10.990
Artisans 8.747 6.120
Petits commercgants 12,050 6.810
Professions libérales et cadres sup. 11.183 9,520
Cadres moyens 15.239 9.810
Euployés 17.771 8.440 T
Contremaitres 4,346 9.310
Ouvriers | 50,911 6.850
T llanoeuvres 7.040 6.030
Gens de maison, femmes de ménage 1.295 4.440
Autre personnel de service 2.427 7.750 B
Autres 4,721 7.210
Tnactifs 24.736 6.350
Insemble 198,713 6.430
|
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39 - LA STATISTINUE FISCALE

Le Ministére des Finances a publié (1) en 1955 1la statistique du chiffre
d'affaires de l'année 1953 répartie par activités industriclles et comuerciales.
Les cntreprises individuelles et commerciales sont en effet tenues de déclarer
chaque mois ou chaque trimestre le chiffre d'affaires réalisé pendant le mois ou
le trimestre précédent. Les dérogations concerncnt les entreprises dont le montant
des taxes mensuelles n'excade pas 10.000 francs ainsi que celles qui sont souni-
ses au régime forfaitaire, Ces entreprises ne représentent toutefois que 3 S du
totol des redevables (60.000 sur plus de 2 willions) et une fraction beaucoup plus
faible du chifire d'affaires total.

Halgré son caractére trés étendu, la stotistique fiscale présente touto-
fois deux inconvénients. En premier lieu, le chiffre d'affaircs des entreprises
intégrées ne peut souvent pas &tre ventilé entre les activités distinctes gutclles
poursuivent ; le chiffre d'affaires de ces entreprises est alors ertidrement im—
puté a l'activitéd principale. Dans le cas de la chaussure cela se produit an stade

de la production et & celui de la distribution.

P Dans le secteur proauctif, cette impossibilité de distinguer des activi-
tés différentes existe surtout dans le cas des entreprises fabriquant des articles
chaussants en caoutchouc. Le chiffre d'affeires affércnt aux chaussures so trouve
alors confondu avec d'autres chiffres d!affoires classds sous la rubrique : 374 -~
Fabrication dlarticles en cacutchouc ¢t en gutta (2). Au stade de la Gistribution,
le chiffre relatif aux chaussures peut &tre repsré seulement dons le cas des
comner¢ants spécialisés regroupés dans llactivitd : 755 — Coumerce de la chaugssure,
Le chiffre dlaffaires relatif aux chaussures réalisé par des cormnerces ayant une
autre activité principale ou exergant une activité nultiple ne peut, en revanche,
8tre isolé , non plus que celui des comnergzntis ambulants.

(1) - Statisticues et Gtudes Financiéres, n°® 77 - Mai 1955 : La statistique du
chiffre d'affaires en 1953. pp. 453-478.

(2) - Nomenclature & trois chiffres des activités collectives de 1'I.N.S.5.E. ;
ce poste comprend les fils, feuilles et bandes, les articies chaussants, le
tissu caoutchouté, les articles d'hygigne, les jouets, les articles de sport,
les tuyaux, tubes, etc,.....
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Un deuxidme inconvérnient de la statistique fiscale résulte de la fraude,
entendue au sens le plus large de fagon a couvrir toutes les formes d'évasion. La
froude varie trés sensiblement suivant les activités et serait relativement élevée
dans certaines activitds de 1l'habillement notamment (1). D'une manidre générale
elle est plus sensible dans le secteur de la distribution que dans celui de la
production (1).

Sous réserve de ces lacunes et de ces insuffisances, il est possible
de construire le tableau suivant & partir de la statistique fiscale.

Tableau I.6.

Chiffres d'aeffaires fiscaux de 1l'industrie et du commerce de la chaussure en 1953.

Hum‘ro de la Nombre de contribua-| Chiffre d'affaires
nonienciature Groupes d'activité |bles {moyenne men— | globel en millions
I.N.3,E,L, ; suelle) de francs
521 Fabriques de choussures | 2,150 96.922
§
522 Fabrigques de pantoufles,
kneipp, charentaises 1.088 28,341
523 Fabrigues de sabots et
d'articles en bois pour 4.515 5.412
chaussures
525 Bottiers, fabriques de
chaussures sur mesure 1.055 2.157
527 Fabriques de galoches,
sabots—galoches et sa-
botines 432 2.715
Indéterminés 3.444 5.518
526 Cord?nylgfsf réparation 27.92% 19.142
de chaussvies
756 Commerce de la chaussure 1.635 45.731

Source : Statistiques et Etudes Financiéres n° 77, Mai 1955, pp. 473 - 477.

1 - Op. cit., p. 457
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40 — LES STATISTIQUES DE LA DIRECTIC'T DU COIIIERCE INTERIITR

Ia Direction du Commerce Intérisur (D.C.I.) du Secrétoriat d'Etat 3
1!'Industrie ot au Commerce procéde tous les moi: & utne enquéte auyris d'un
échantillon de détaillants indépendants spécia.icsds dans le counerce de la chaus-
sure, 150 & 200 détaillants sont interrogés sur pres de 12.000 détaillants indé-
pendants, en liaison avec la Fédération Nationale des Syndicats de détaillants

en chaussures de France.

Les renseignements obtenus concericrt le chiffre d'affaires réalisé
le wmois précédent, les prix, la durée d'ouvercure ¢-= magasins et la prcductivi-
té du personnel (chiffres d'affaires mensuel et horaire, par personne).

La faiblesse de 1l'échantillon ‘n'err g ivisrd’t 1 extrarolation des

résultats & l'ensemble des détaillants 77 _pendants sy =, I ¢st adnis en
revanche que les tendances qui se dégegeint de cette enquéte per monr’' 2 représen—
tent assez fidélement 1l'évolution du c--mer-e de la craussure e~ ~ .- -1, Ceci
est probablement exact en ce qui crn~evw - Zez variotions eonjonct v Lo (effet

des fétes mobiles, de la météorzlucie, etsc..), az .1 que le prolfa: arnuel des
ventes qui affecte la forme d'un M majuscuiz &ree use premiére 1« ite saisonnid—
re & PAques et une seconde & la rentrée dcatomne, La ce qui oo ~mz 1'allure
des ventes sur plusieurs anndeg, il est moias sur que la ten?: - = :itant de
1'enquéte permanente donne une représertation absolument satis: san.z de 1'en-
semble du marché : il semble en elfet que la part relative des ventes rdéalisdes
par les autres commerces (succursalistes et grands nagasins notﬁmment) solt en
croiscsance, lente nais certaine. L'effet de cette mrificatiom Ae 1a s*~ucture
au ccmmerce n'est sans doute pas encore trds o TWin o Loen T L. onm o rison de
la place encore prépondérante des détaillant: . i iy o2tz 5ocat environ
60 % du chiffre d'affaires global (1), Par cont.e, 1l ntestc pus cr alia que
1'échantillon des indépendants interrogé soit absolument representavif de 1'en-—
senble des indépendants spécialisés (2).

(l) ~ Voir infra 50) les canaux de la distribution

(2) = Voir infra 3 2°) les tendances de la consommation,
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Lt'indice du chiffre dlaffaires mensuel établi & partir de 1'enquéte
permanente est divisé par 1l'indice des prix des articles chaussants, relevés par
1!'I,N.S,E.E., afin de déterminer 1'évolution du volume des ventes.

Le tableau I.7. reproduit 1l'indice mensuel du volume des ventes établi

par la D.C.I, en le ramenant % une base trimestrielle afin de mieux faire appa—
raftre le mouvement saisonnier.

Tableau I.7a.

Indice du volume des ventes de chaussures ~ Source : D.C.I,

trimestres 1950 | 1951 1952 | 1953 1954 | 1955 1956 | 1957
Premier T2 86 78 84 T 79 99 101
Deuxieéme 123 114 130 121 136 146 137 164
Troisiéme 89 85 o7 90 104 114 124
Quatrieme 115 127 123 129 135 145 180

Année entiere 100 104 107 106 113 121 135

N.B. - Le volume des ventes est le rapport de l'indice du chiffre d'affaires des
détaillonts indépendants (base 100 en 1950) & 1'indice des prix de la
chaussure (base 100 en 1950).
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59. — LES TABLEAUX ECONOMIQUES

—— e e e a e — e e e e el e — e

Le Service des Etudes Economiques et Financiéres (S.E.E.F.) du Minis-~
tére des Finances a publié en 1957 un tableau trés détaillé de 1'ensemble de
1'économie frangaise en 1951. Cetie étude contient notamment des donndes sur la
production et le commerce de cnaussures, qui seront incorporées ci-dessous dans
un schéma de la distribution des articles chaussants (2). Elle donne en outre,
pour une douzaine de catégories socio-professionnelles (3), la dépense globale de
chaussures ainsi que la dépense par unité de consommation que 1l'on peut rappro-
cher des chiffres correspondants relatifs & la consommation totale des ménages,
Le tableau I.8. reproduit ces données qui constituent une véritable synthése des
renseignements statistiques existants. Ces évaluations ont en effet &td faites
partir des statistiques de production (décrites ci—dessus), de l'extrapolation
des enquétes budgets de famille de 1951 et 1952 (mais non de 1'enquéte spéciale
chaussures), enfin des chiffres d'affaires déclarés 2 1'administration des con-
tributions directes pour l'assiette de la taxe proportiomnelle (commergants et

industriels) et de 1'impdt sur les sociétés.

Le Tableau Economigue constitue certainement la meilleure source dis—
ponible sur la consommation glovale d'articles chaussants en France en 1951,
encore que cette consommation ne soit malheureusement exprimée qu'en valeur,

(l) ~ Source : Le Tableau Ecorozique de 1951, Service des Etudes Economigues et
Financie¢res du Ministdre des Finances, Imprimerie Nationale - Paris 1957.

(2) - Cf. infra.B - 4° : Les canaux de la distribution.

(3) = 11 est profondément regrettable que dans quatre des sources citées —
1'enquéte "budgets de ménage" 1951, 1'enquétc spdciale "Chaussures" 1953,
1'enquéte sur les dépenses des ménages en 1956 et le Tableau Economique de
1951 ~ les nomenclatures des catégories socio-professionnelles utilisées
ne soient pas strictement comparables, ce qui rend difficile, voire impcs—

sibles certains recoupements.
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Dépense totale de consommation et achats de chaussures des ménages en 1951

Source : Tableau Economique de l'année 1951, op. cit., dtapres tableaux 10,
P 94 et 12, 13, 14, 15 PP 336 a 348,

, . milliards de fr Milliers de Fr par U.C.
Cateéegories
socio-professionnelles Dépense | Achats de Dépense Achats de
totale chaussures totale chaussures

1. Industriels et artisans 564,62 11,42 417 5,96
2. Commergants 735,29 16,75 457 7,43
%3, Professions libdrales 255,69 3,06 723 8,57
4, Cadres supérieurs 378,76 7,00 566 8,50
5. Cadres moyens 686,26 14,61 347 6,66
6., Employés 583,12 13,20 299 6,31
7. Ouvriers 1.910,73 49,12 232 5,55
&, Domesticques 40,77 0,91 186 3,86
9, Personnel de service n.d.a. 73,73 1,85 177 4,06
10 Non actifs 808,21 15,81 216 3,63
Ensemble non agriccle 6.037,18 134,61 255 5,70
11 Exploitants agricoles 923,66 33,79 245 6,02
12 Quvriers agricoles 165,5 6,09 139 3,48
Ensemble agricole 1.089,25 39,88 148 5,42
ILnscmble général 7:126,43 174,49 282 5,63

N.B, I1 s'agit ici des seules dépenses des ménages, avantages en nature et auto-

consomnation exclus. Les articles chaussants fournis en tant qu'avantages en
nature peuvent &tre évalués & environ 4 milliards de francs. La population
comptée & part et les touristes résidants sont exclus ; leur consommation
totale s'éléve & environ 185 milliards dont 25 milliards seulement pour l'en—

semble de 1l'habillement ; leur consommation de chaussures est donc négligea—
ble,
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Gréce au Tableau Economique de 1951 et de 1l'enquéte sur les dépenses
des ménages en 1956, on dispose ainsi de deux évaluations précises de la consomme
tion globale d'articles chaussants pendant les dernidres années. On connaft en
outre la révartition de cette consommation globale entre catégories socio~profes-
sionnelles & chacune de ces deux dates, ce qui constitue une indication précieuse
de 1'évolution récente de la demande selon la nature de la clientdle.

Le Tableau Economigue du S.E.E.F. vise a donner une représentation tros
détaillée de l'ensemble de l'économie frangaise en 1951, en considérant, produit
par produit, la production, la consommation (privée et publique), les investisse-
ments et le commerce extérieur. Le Tableov de “a C-nsommation du C.R.%.D.0.C,
n'étudie au contraire que la consomaa.iun, nals analyse son évolution produit
par produit depuis 1950. :

Ce tableau établi en liaison avec le S.E.E.F, et 1'I.N.S.E.E., utilise
les mémes sources de renseignements que le Tableau Eccnomique de 1951 et les
compléte au moyen de statistiques sur 1'évoiution du comncrce intérieur, d'indices
de prix et divers autres indicateurs rapides de la situation économique fournis &
1'IN.S.L.E, (chiffres d'affaires des grands magasins, des magasins & succursales,

etc....)

Les évaluations du Tableau ce la Ccres mint’-m résultent ainsi d'une
comparaison effectuée par des Services disuviac.s & puriir de sources statistiques
diverses, Cette méthode d'élaboration assure d'une part que chaque estimation
repose sur la base statistique la plus complite possible, dautre vart que le
coefficient perscnnel des statisticiens appartenent & wm organisme donnd cst mi-
ninisé grice au contact des chercheurs venant d'autres organismes, enfin que les
chiffres finalement retenus sont compatibles avec les autres donndes sur la CcCip-
tabilité nationale rassemblées dans un cadre cohérent par le S.E.E.F.

(1) — Un prenicr "Tobleau de la Consormation”, couvrant les anndes 1950 & 1954
est paru dans les Annales de Recherches et de Documentation sur la Consomma-
tion, n® 1 - 1956, Une mise & jour de cette étude précisant certaines
évaluations antérieures et portant sur les anndes 1950 & 1957 paraltra dans
les ¢é"Annales" n° II - 1958,
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La série sur la consommation globale d'articles chaussants présentée
ci-apres (l), est tirée du Tableau de la Consommation 1950-1957 et permettra d'il-
lustrer sur un exemple limité, la construction de ce Tableau,

B-La structure du marcheé

Les sources de renseignements analysées ci-dessus vont maintenant &tre
conbindes afin de parvenir & une représentation du marché francais de la chaussure
& ltheure actuelle. Certaines sources permettront d'évaluer 1!importance globale
de ce morché et sa répartition entre clientdles socio-professionnellrs distinctes;
d’autres sources, moins bonnes en ce qui concerne l'importance glotale du marché,
donneront au contraire des indications sur les tendences de la demande ainsi que
sur la nature des articles achetés et les canaux de distribution utilisés.

(1) - Tableau I.12.
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19 - LA CONSOMIATICN GLCBALE D'ARTICLES CHAUSSANTS

Les statistiques de production, fournies par les professions intéres-—
sées au B.C.S.I, et redressées par ce dernier, permettent d'établir la consommotion
apparente en volume et cn valeur. Les calculs ont été faits pour chacune des quatre
grandes catégories d'articles chaussants distingudes au début de cette étude : les
chaussures de cuir, les pantoufles (& semelle cuir ou caoutchouc), les articles
en caoutchouc, les espadrilles (sauf les espadrilles & serdlle caoutchouc). lLes
résultats ont ensuite été regroupés en deux grandes catégories — chauscures de cuir,
autres articles - pour éviter que la précision de certains chiffres, nécessitée
par les besoins du calcul, ne confére une exactitude toute factice & des domnées
qui demeurent parfois trés approximatives.

Pour évaluer la consomation apparente de chacune des catégories
considérées, on a utilisé la méthode décrite au paragraphe A - 1° ci-dessus § A
partir d'une série en volume (donnée par le B.C.S.I.) ou reconstituée au
C,R.E.D.0.C, d!aprés des sources diverses), on passe a une consommation apparente
~en volume en retranchant lés exportations et en ajoutant les importations données
par lss statistiques douanitrcs (1), Ce chiffre est alors multiplié par un prix
& la production, puis majoré des taxes et taux de marque pour donaer une Consomno-—
tion apparente évaluée aux prix de détail,

Le tablecau I.9. reproduit le résultat de ces calculs pour les deux
graindes catdégories dlarticles chaussants finalement retenues - les chaussures en
cuir et tous les autres articles chaussantg.

(1) - Stotistique du commerce extérieur de la France. Direction générele des
douanes et droits indirects. Paris, Imprimerie Nationale - Anndes 1949 3

1957.
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Consommatien apparente d'articles chaussants de 1950 & 1957

1950 1951 1952 1953 1954 1955 1956 1957
premier
Ssemestre
A, en milliers de paires '
Chaussures cuir 57,000 49,900 52.500 54.800 524500 59.100 59.600 | 35,600
Autwes articles chave~ | 75,000 | T1.500 | 73.500 | 84.000 | 77.800 | 87.300 | 85.800 | 42.200
Ensemble 132,100 | 121.400 | 126,000 | 138,800 | 130.300 | 146.400 | 145,400 { 77.800
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B, en milliards de frarncs

Chaussurcs cuir 123 129 143 142 138 152 155 87
Autres articles chaus-

sants 42 53 52 56 50 54 55 28
Ensemble 165 182 195 198 188 206 210 115

Ensemble base 100 =1950 100 110 118 120 114 124 127
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Les résultats du tableau I.9. sont & rapprocher de ceux du tableau
I.10. qui rassemble les données provenant d'autres sources : enquétes de consorma-
tion et de la D.C.I., Statistique fiscale, Tableau Economique de 1951. Deux de
ces sources — le Tableau Econonique du S,E.E.F. de 1951 et l'enquéte ¥Dépenscs des
mérages" du C.R.E.D.0.C. de 1956 ~ donnent un chiffre de la consommation globale
d'articles chaussants trés voisin de celui de la consommation apparente qui ressort

des statistiques de production.

Le chiffre d'affaires fiscal des fabriques de chaussures et de pantou-
fles en 1953 correspond par ailleurs presque exactcment aux ventes de chaussures
et de pantoufles évaludes aux prix & la production qui résulte des statistiques
du Conseil National du Cuir aprés redressement par le B.C.S.I. (128 a 130
milliards).

Les deux autres sources reprises dans le tableau I.10, différent en
revanche asscz sensiblement des résultats du tableau 1.9, :

- 1'extrapolation de 1l'enquéte spéciale chaussures conduit & une consormntion en
valeur 2t en nombre de paires trés inférieurc & celle qui ressort des statis—

tiques de production ;

~ la tendance de la consommation; telle gulelle se dégage de l'enguéte permanente
de la D.C,I., est différente de celle de la consommation apparente du tableau

I.9l

Le désaccord entre les trois sources considérées porte donc d'une
part sur le montant global de la consommation, d'autre part sur la tendonce,

En ce qui concerne la consommation globale, le tableau I.11l, analyse
en plus grand détail 1'écart entre les donndes résultant des statistiques de
production et 1l'extrapolation de 1'enquéte spéciale chaussures.

L'échantillon interrogé au cours de l'enquéte constituait une repré-
sentation satisfaisante de la population frangaise quant & sa répartition par 4ge,
sexe, catégorie socio-professionnelle, composition des ménnges et habitat. L'en—
quéte n'avait pas touché la population comptée & part, les domestiques, les
salariés logés et les pensionnaires, ni la population de la Corse (catégories qui
n'ont pas été comprises dans l'extrapolation). L'errcur par défaut résultant de
ces ommissions n'est cependart pns considérable,
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Tableau 1,10,

Consormation dtarticles chaussonts de 1950 4 1956 selon les sources diverses

Sources 1950 1951 | 1952 1953 | 1954 1955 {1956

Tableau Economigque du
S.5.E.F. (en milliards de 175
francs aux prix de détail)

Inquéte gpéciale chaussures

du C.E.IL.P, (en milliards de 130
frencs aux prix de détail)
en milliers de paires 52

Statistioue fiscale ~ fabri-~
gue de chaussures et de pan-

toufles (milliards de 125
france aux prix & la profuc-
tion,

Enquéte "dépenses des ména-
ges" du C,R.E5.0.0.C. (en
milliards de francs aux
prix de détail)

199

Enquéte permanente de la ] i
D.C.I, - Indice du chiffre o

dtaffaires (Base 100 en 100 L 25 132 e 158
1950)

Indice du volume des ventes i
(chiffre daffaires / indice| 100 104 | 107 | 106 113 124 135
des prix - Base 100 en 1950) ' '




Conscmmation d'articles chaussants en 15652 d'apres les statistiques Je production
(consommation apparente) et l'extrapolation de 1'enquéte spéciale “"Chaussures! de
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1953

Consommation

en milliers cde paires

dtaprés les sta—
tistigues de rro-
dusction en 1952

(a)

d'aprds 1'extra-
polation de 1'en-
guéte de 1952

(v)

Ecart

b/é

Tous articles chaussants 126.000 52.000 0,41
Chatssures cuir 52 .500 32,000 (1) 0,61
Autres chaussures 73.500 20,000 (1) 0,27
Coiisommation Statistiques de |Extrapolation de Feart

en milliards de francs

production en

1'enquéte de

1952 (a) 1952 (D) b/a
Tous articles chaussants 195 150 0,67
Chaussures cuir 143 104 (1) 0,73
Autres chaussures 52 26 (1) 0,50

(l) ~ L'enquéte de 1952 distinguait les chaussures en cuir des autres chaussures
dans le cas des adultes seulement. Nous avons ¢& faire une ventilation for-
faitaire entre "cuir" et "autres" dans le cas des chaussures d'enfants,
pour aboutir aux chiffres ci-dessus, L'erreur dventuelle n'est cependant

pas considérable,



L

Compte tenu de la bonne concordance observée entre les données du
tableau 1.9, d'une part, et les résultats du Tableau Economique de 1951, de la
statistique fiscale de 1953 et de l'enquéte sur les dépenses de consommation de
1656 dtautre part, on doit conclure que les persomnes enquétées avaient oublié,
au moment de 1l'enquéte "Chaussures", en mars 1953, une bonne partie de leurs
achats de chaussures en 1952, Ceci est trés vraisemblable dans le cas dlarticles
tels que les pantoufles, sandales et espadrilles, ol l'écart entre les deux sta-
tistiques est le plus fort. Il semble, en outre, que les questions portant sur les
achats "d'autres chaussures" aient souvent été mal comprises des personnes enqué-
tées, qui ont interprété cette expression dans un sens trop restrictif, en en
excluant, & tort les pantoufles,

Dans le cas des chaussures de cuir, qui représentent généralement une
dépense plus importante, 1'écart est moindre. Il semble bien y avoir eu, toutefois,
des oublis notamment de la part des femmes (l), dont les achats sont d'un prix
unitoire moyen inférieur & ceux des hommes. Le fait que l'extrapolation de la dé-
pense soit meilleure que celle du nombre de paires achetées confirmerait que les
enquétés se sont en géndral mieux souvenus des achats entrainant une dépense
unitaire importante (cinaussures de cuir) que des autres.

Les résultats de 1'enquéte spéciale "chaussures" de 1953 ne donnent
donc pas une évaluation satisfaisante de la consommation d!articles chaussants.
Hous verrons toutefois qu'ils donnent une idée raisonnable de la zépartition de
cette consommation selon des critéres tels que l'dge et le sexe des consommateurs,
ainsi que des indications précises sur les canaux de distribution.

(1) - ¢f. Ia répartition de la conscmmation de la consommation suivant 1!'4ge et
le sexe des consommateurs - Infra B- 3°,
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29 — LES TENDAMNCES DE LA CCISCOIIATION GLOBALE DEPUIS 1950

Le tableau I.,10. accuse une évolution de la consommation — basée sur
1l'enquéte permanente de la D.C,I. auprés d'un échantillon de détaillants indépen—
dants ~ différente de celle qui ressort du tablezu I.9., Cette divergence se
décompose en deux éléments : le premier concerne le taux d'accroissement de 1'in-
dice de la D.C.I, ; le deuxieéme, le profil de la conscmmation au cours des der—

nidres anndes,

En ce qui concerne le taux dl'accroissement, il semble que l'indice de la
D.C.I, donne un résultat trop élevé : en effet si 1l'on compare le montant global
de la consommation en 1956 - tel que 1l'indiquent les statistiques de production et
1ltenquéte auprés des ménages - au chiffre correspondant de 1951 donné par le
TPablcau Economique de 1951 du S.E.E.F., on observe un accroissement entre ces deux
dates inférieur & celui qui est donné par 1l'indice du chiffre d'affaires de la
D.C.I, Or, celui-ci est basé sur un trés petit échantillon de détaillants indé-
nendants, Le chiffre d'affaires de ces derniers a sans doute progressé relative—
ment moins vite que celui des succursalistes spécialisés qui ne sont pas représen~
tés par l'indice, Il n'en demecure pas moins vrai que 1'échantillon des ind{pendants
considérés bénéficie peut-&tré d'une plus grende prospérité et d'vn taux de crois-—
sance du chiffre dtaffaires relativement plus fort que ll'ensemble deg détaillants
indépendants spécialisés qu'il est censé représenter. Ceci scroit notamment le
cas si 1'échantillon de détaillants était choisi principalement & Paris et fGans
les grondes villes de province, ol la consommation a sensiblement augmenté, alors
que dans les petites villes et les commnunes rurales elle a plutdt eu tendance &
baisser (1). Dans ce cas, une partic de l'accroissement de 1'iundice ée la D,.C,I,
nc ferait que refléter un déplaccment géographique de la conscrmation, non son
augmentation,

(1) - Cf. infra : 5° la nature de la clicntdle,
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Dans le cas qu profil de la consommation en revanche, 1l'indice de la
D.C.I. donne certainement une vue plus exacte de 1'évolution effective que la
série de la consommation apparente déduite des statistiques de production. lLa con-
sormation apparente des ménages est en effet la somme algébrique de la production,
du solde du commerce extérieur et des ventes aux administrations :

Consommation apparente des ménages

Production + Importations —~ Exporiations — Ventes aux administrations.

Or, cette égnlité ndglige un phénoméne important : le temps pendant
lequel la marchandise transite par les différents stades de la distribution. Ce
délai entre la sortie d'usine et 1'achat final est variable d‘une aunde & 1l'autre,
mais semble s'établir en moyenne & environ six mois. Le mouvement saisonnier du
volume des ventes établi par la D.C.I. correspond en effet approximativement au
rouvement saisonnier du volume de la production six mois plus tot tel qu'il res—
scrt des statigtiques du B.C.S.1.

Les deux mouvements saisonniers, décalds d'un semestre, ont été super—
posés sur le graphique I.l. Compte-tenu du temps de distribution, par conséquent,
le profil de la consommation qui ressort des statistiques de production est compa~
tible avec celui qui découle de 1'enquéte permanente aupres des détaillants effec~
tu€e par la D.C.I.

Le tebleau I.12 donne la série de la dépense d'articles chaussants par
les méneges qui a finalement été retenue apres confrontation des diverses sources
décrites ci-dessus. la séric repose sur deux éveluations, celle de 1951 et de
1956, qui constituent une synth®se de plusieurs sources distinctes (statistiques
de production, chiffres d*affaires fiscaux, enquétes)a Ces deux évaluations per—
mettent de repérer la tendance de la consommation ; le profil de 1'évolution
autour de cette tendance a été déterminé en tenant compte du ddcalage de 6 mois
environ entre la production et la consommetion qui ressortait de la confrontation
entre 1'indice de la D.C.I. et le volume de lia consommation apparente.

Olest en définitive cette série qui a été retenue dans la nouvelle
édition Gu Tableau de la Conscommation 1950 & 1957 en préparation au C.R.E.D.0.Ce




Graphique I.l.
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Dépenses d'articles chaussants par les ménages de 1950 a 1957
(en milliards de francs)
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Tablecu

I.12

1950 1951 1952 1953 1954 1955 1956 1957(1)
en francs courants 142 175 187 197 193 197 208 220
en francs constants 177 152 187 205 204 211 501 20
(aux prix de 1952) 2 9

(]) - Dvaluation provisoire.

30 .. REPARTITION DE LA CONSOMIATICN SUIVANT L'AGE ET £ SE
DES CONSOMIATZURS

Les statistiques du Conseil National du Cuir (¢..C.) domnent, chaque
année, pour les chaussures de cuir seulement, une répartition de la production
suivant le sexe et 1'Age approximatif des utilisateurs, 1l'dge étant défini en
fonction des pointures. L'encudte V"Chaussures” de 1952 avait, par contre, retenu
wie limile d'fge précise — 16 ans — pour distinguer les enfanis des adultes, et

avait ensuite établi la distribution des pointures au—dessus de cet Age.




Répartition d'articles chaussants suivant 1'4ge et le sexe de la clientdle (en

Dtaprés les

statistiques de production

(source s C.N.C., moyerme des amndes

1953-1955)

chaussures en cuir seulement
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clhiaussants

Dtapres l'enquéte spéeiale "chaussur
de 1952 (scurces le Harchs Frangais

la Chaussure, op. cit.,
D. 23 ; Tableau p. 167) tous articles

ar
e

Tebleau T.3,04

1 2
Hommss (pointures 41) 29 33 Hoummes ~, 16 ans
Femmes et grandes filles
(pointures 35) 41 38 Fenmes —~—— 16 ans
Enfants (pointures  40) 30 29 Enfants <16 ans
Znsemble 100 100 Imgemble

Répertition des chaussures en cuir, suivant le sexs de la clientdle adulte en %

D'aprés les statistiques
de production (Source 3
Cf. Tableau I.13)

Tableau 1,14

Dlapres l'enquéte spdciale "chauscsures! de

1952 (Source : Cf. Tableau I.13)

1 2 3
dommées | données
brutes corrinfes
Hommes (pointures 41) 41,5 43 44 Hommes 16 ans
Femmes et grandes
filles(pointures 35) 58,5 52 56 Femues 16 ans
IEnsemble 100 100 100 Ensemble

N\

j0)
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Le tableau I.13. résume les statistiques établies par le C.N.C.

(chaussures de cuir seulement) et les résultats de 1'enquéte "Chaussures" de

252 (tous articles chaussants)g I1 en ressort que si la ventilation entre chaus-
sures dl'adrlites et chaussures d'enfants est presque identique dans les deux sour-
ces, la répartition entre chaussures d*hommes ¢t de feumes est au contraire assez
dilférente, Cette ventilgition est reprise dans le tableau .14, pour les chaussu-
res de cuir sculement (colonnes 1 et 2) : par rapport aux statistiques de produc-
tion, l'enguéte de 1952 majore la proportion de chaussures d'hommes et minore
celle des articles pour femmes. Les données provenant des deux sources ne sont
tontefois pas strictement comparables : environ 15 % des hommes de plus de 16 ans
chauszent en effet moins de 41 de pointure, ainsi qu'il ressort du tableau I.15.,
tiré de ltencubte "chaussures" de 1952. Si on corrige les chiffres du bleau I.14.
(colonne 2) pour tenir compte de ce phénoméne, la répartition des chaussures
d*homaes et de femmes, selon l'enquéte, donne 44 % et 56 % respectivement (colon—
ne 3) ; les colonnes 1 et 3 du tableau 1,14, sont waintenant stricteuent compara-
blese

Tableau I.15.

Répartition des pointures suivant l'dge et le sexe

~ pointures
Ags 34 35 & 40 41 Total
ot sexn
Hommes 16 ans 0 15,5 84,5 100
Femmaes 16 ans 0 95,5 4,5 100

Source : Le larché Francais de la Chaussure. Op. Cit., tableau 2.7.0., p. 78
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I1 subsiste ainsi entre les deux sources, une légere difiércaca dans
la répartition suivant le sexe. L'enguéte majore le pourcentage des chaussures
d'hommes et minore celui des chaussures de fermes relativement aux statistioues

de production.

Cette distorsion ne semblc pas due au fait que 1'engudte ne couvroit
pas tous les consommateurs : la population exclue -~ population des institutions,
domestiques logéset pensionnaires — est surtout mesculine, ce aui doit plutdt
minorer, relativement aur statisticues de production, les résuitats de 1'cnouéte
en ce qui concerne les chaussures d'hommes. La différence de date entre les deux
résultats explique peut-&tre en partie 1l'écart observé : il y a eu depuis 1952,
un développement relatif des ventes de chaussures de femnes, la part des chaussures
d'hommes ¢t d'enfants de moins de 16 ans baissant corrédlativement. Les revenus ont
cn effet augmenté rapidement zu cours de cette période et les résult~ts de 1'en-
quéte montrent que la demande féminine de chaussures augmente sensiblenent pius
que la demande masculine lorsque les revenus s!'dlévent,

Lthypothese enfin d'une certnine sous-estima*ion des achats de chaussi—
res de la part des femmes enquétées en 1952 est peut-&tre sussi & retenir.

Dans l'ensemble, toutefois, les résultats de 1l'enquéte spéciale chaussu~
res concordent assez bien avec les statistiques de production.

4° -~ CANAUX DE DISTRIBUTION

A partir des données recucillies par le B.C.S.I. et de renseignements
fournis par la profession, il a été possible de reconstituer le gaphigue T1.2,
qui indigue le chiffre d'affaires réalisé par diffdérents canawx de distribution
en 1955, en distinguant les chaussures proprement dites (ou chaussures de cuir)
des autres articles chaussants (pantoufles, espadrilles, articles en caoutchouc).
Précisons que les chiffres sont donnés & titre purement indicatif et doivent &tre

considérés comme tout & fait approximatiis.
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Ce schéma donne une idée trés simplifiée du processus de distribution
des articles chaussants, notemment en classant le commerce de gros en amont des
seuls Yautres commerces" (forains, épiciers ruraux, etc...a) il met ceperdant
en évidence les trois caractérisiiques essentielles du marché de la chaussures a
1theure actuelle &

- la prépondérance des commerces spécialisés (détaillants indépendants et succur—
salistes) qui assurent emseuble plus de 80 % du chiffre d'affaires total ;

-~ 1t'importance non-négligeable, cependant, des "autres commerces" en particulier
des forains, qui jouent un rdle relativement important dans la distribution
des articles autres gue les cheussures en cuir, et de tous les articles soldés %

~ le rd®le minime joué par les grossistes, sauf & 1'égard des "autres commerces",
dont ils essurent environ la moitié des approvisionnements : les détaillants
gpécialiséds se fournissent en général, directement en usine.

Les ventilations du graphique I.2, établies & partir de statistiques de la
production et de la distribution pour 1955 et 1956 sont 3 rapprocher des résul-
tatls obtenus lors de l'enquéte "Chaussures" de 1952 (tableaun 1.16).

Compte~tenu du caractére approximatif des dornées fournies par les deux
scurces de renseignements utilisées, la concordance est bonne, les écarts ne de~
vant pas étre considérés comme significatifs notamment en ce qui concerne les axr~
tisans. Toutefois, la part plus forte des succursalistes spécialisés en 1955 pour-
rait bien traduire un déplacement de la demande vers ces magasins au détriment des
autres COIMerces.



Grophique I.2.

Schéma de la distribution des articles chaussants en 1956 (milliards
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Tableau I1.16

Lieu q'achat des articles chaussants

Enguéte ]
auprés des
consomind . Schéma de la distribution en
en 1952(2) 1955-56
Lieux d'achats Aﬁhats en Ac?afs Lieux d'achets
tl?a % (2) en 59(3) (4)
Succursales de maisons 18 o4 Succursalistes spécialisés
spécialisées
Avtres magasins de chaussures 60 58 Spécial. indépendants
Mngasins & rayons multiples 2 3 liagasins & rayons multiples

- rd - -1 R
Autres boutiques non special g 15 (2) 12,5 Autres commerces

lMarché, forain, coopératives
Bottiers 3 5 2,5 Artisans

Autres (fabricant, orthopédiste

—

100 100

(1) - Source : d'apres le Marché Frongais de la Chaussure, op. cit., tableau
4,1.,0 - page 108

{2) - Comprend les "ne sait pas".



59 — LA HJATURG DE LA CLIGNTELE

La nzture de la clientdle est décrite dans le Tableau Economique de
1951 et dans les résultats de 1l'enquéte de 1956. Le rapprocherent de ces sources
montre qu'il ¥y a eu une évolution significative eutre les deux dates, tant du
point de vue de la catégorie sociale de la clientele que du point de vue de son

habitate.

Le tableau 7.17. donne, par catégorie socio-professionnelle, le montant
global de la consommaticn et les achats d'articles chaussants par unité de
consommation en 1951 et 1955, Comme il a ddjh été indiqué, les catégories socio-
professionnelles utilisées dans le Tableau Economique de 1951 ne sont pas abso-
lument comparables & celles des sources plus récentes, lalgré toutes les précau~
tions qui ont été prises, les C.5.P. de 1l'enquéte sur les dépenses des ménages
en 1955 ne correspondent donc pas exactement, dans tous les cas, a celles du
Tableau Economique de 1951, Ces divergences de définition ne suffiraient cependant
pas & expliquer les différences tmés sensibles dans 1l'évolution de la consommation

par téte decs diverscs C.S.P,

Itévolution de la consommation dtarticles chaussants se caractérise en
effet par des accroissements de la dépense par téte notablement distiuncts suivant
les catégories socio-professionnelles. Une partie de la population ~ les profese—
sions libérales et cadres supérieurs, et les ouvriers — ont vu leur consomuation
par téte croitre, mais assez faiblement, entre 1951 et 1956 : 1l'accroissemont
n'est pas supéricur a l'accroissement moyen par téte de l'ensemble de la porula-—
tion (14 % environ)a Une autre catégorie -~ les ouvriers agiicoles, les inagtifs,
les cadres moyens et employés, le personnel domestigue -~ a bénsficié au contraire
d'accroissements extrémement éievés, de 1'ordre de 30 & 50 %, voire T4 % dans lc
cas des inactifs. Une troisieme catigorie, enfin,conpnsde de 1l'ensemble des indd-
pendants -~ industriels, artisars et commercants, exploitants agricoles - a vu sa
cosciamation par téte rester stable ou mdae diminucr au cours de la période,
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Consommation d'articles chaussants par catégorie
socio-professionnelle en 1951 et 1956

Catégories Consommation globale Consommation par U.C.
socio~-nrofessionnel. milliards de francs francs par an
1951 1956 [1956/51 | q5 1956 1956;‘5‘
en % en %
Exploitants agricol.| 33,79 27,95 82,5 6,020 5.380 89,0
Ouvriers agricoles 6,09 6,12 101,5 3,480 5.040 145,0
Injustriels, arti-
sans et commergants 28,17 29,62 104,8 6,830 7.030 102,2
(1)
Profassions libéra—
les et cadres 10,96 11,18 101,8 8.530 9.520 11,0
suplrieurs
Cadres moyens 14,61 15,24 1C4,3 6.660 9.810 147,0
Employés 13,20 17,77 134,0 6.310 8.440 134,0
Ouvriers 49,12 62,30 127,0 5.550 6.870 112,0
Domestiques et 2.74 3 72 136,0 3.950 6.000 152,0
personnel de service d ’ ! : !
Inactifs 15,81 24,70 156,0 3,630 6,340 174,0
Ensemble 174,49 198,72 114,0 5.630 6.430 111,4

(1) = Y compris les métiers artisanaux & caractére artistique.




I1 convient certes de cousidérer les doinées du tableau I1.17. avec
prudence : une erreur d'une centaine de francs en plus ou en moins sur la con-
somation par U.C, on 1951 et 1956 n'aurait rien d'inconcevable et pourrait
modifier assez noteblement les accroissements relstifs des Ziverses catégories.
D'une maniére générale, toutefois, les grandes lignes de ce tableau sont cer—
tainement valables ¢ la consonmation par téte a augmenté trés vite d'une part
dans la population la plus défavorisée : retraités, salariés agricoles, person-

nel domestinue ; d'autre part parmi les salariés moyens : cadres moyens et
employés, dont les niveaux de consommation tendent ainsi & se rapprocher de ceux
des professions libérzles et des cadres supérieurs. Le marché gloual représenté
par ces catégories tend en outre & augmenter, car si les salariés agricoles et
le personnel domesticue sont moins nombreux, la population des employés et
cadres moyvens avgrnente et celle des inactifs ne diminue pas. la stagnation des
achats de chaussures de la part des industriels, commercgants et artisans est
plus difficile & analyser ; la comparaison que nous avons voulu tenter entre les
résultats de l'enquéte de 1956 et les domndes du Tableau Economique de 1951 a
imposé dans l'une et 1l'autre source des regroupements de catégories trés dspa-
rates, corme on peut s'en rendre compte si l'on se reporte aux tableaux I.5 et
I.8. Les consommations moyennes par téte qui en résultent masquent donc lteffet
d'accroissement,;peut-&tre trés divergent,a 1l intérieur de la catégorie ainsi
formée. Les effectifs de ce groupe étant par ailleurs &4 peu prés constonts, le
marché qutil représente a plutdt tendance & rester stables

la situation est tirds différente en ce qui concerne les exploitants
agricoles. Le déciin absolu de leurs achats de chaussures par té&te résulte peut-
&tre diune surestimation de leurs achats en 1951, ce qui n'aurait rien d'invrai-
semblable, cette catégorie étant celle dont le comportement économique est
le plus difficile & analyser, llais il est certainement légitime d'admetire que
les achats de chaussures par les agriculteurs n'ont pas augmenté en moyvenne de
1951 & 1956, Et comme la population de cette catégorie a dininude, il en rdésul-
te une contraction du marché paysan qui n'est nullement compensée par la hausse
dss dépenses par téte des salariés agricoles.
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Trés globalement par conséquent on observe, entre 1951 et 1956, une
expansion de la demande venant essentiellement d'une clientele de salariés et
refldétant des hausses parfois itres fortes de la dépense par téte dans cette
ponulation. La demande venant du milieu agricole a par contre diminué sous le
double effet é'une demande moyenne stagnante et d'une réduction d'effectifs. la
clientdle d'indépendants non agricoles (patrons de 1l'industrie et du commerce,
artisans) enfin, a maintenu sa demande globale.

Ces tendances sont confirmées et précisées lorsqu'on étudie 1l'évolu-
tion cui s'ost produite depuis 1951 dans les différentes catégories de communes
francaises. Le tableau I.18 résume cette évolution. Il est bagé sur les résul-
tats de l'enquéte de 1951 auprés de la population de Paris et des grondes villes,
1'enquéte de 1952 aupres des exploitants agricoles et du Tableau Economique de
1951, d'une part, des résultats de 1l'enqudte de 1956 et du recensement de 1954
dtautre part.

Les dornées pour 1956 relatives & Paris et aux grandes villes sont
vraisemblablement sous-estimées dans la mesure ou il n'a pas été possible de
tenir compte de l'immigration dans la région parisienne (et les grandes villes)
entre 1954 ot 1956 : seul l'accroissement naturel de la population dans ces
commmmes — c'cat-a~dire la balence naissance-décés —a pu &tre considéré.

Quoi qu'il en soit, le tableau I.18. fait apparaitre un accroissement
sensible des dépenses de chaussures parmi la population urbaine, au détriment
de la population agricole. I1 montre aussi que la nart des dépenses de chaussu-
res imputable a Paris (et qui est certainement sous-estimée en 1956) est sensi-
blement plus élevée que la fraction correspondante de la population : le rapport
entre la part de la dépense totale de chaussures et la part de la population
totale s'établit en effet & 1,27 pour Paris, alors qu'il n'est que de 1,13 pour
les grandes villes et 1,02 pour les autres commmnese Cette constatation évoque
une chservation qui avait été faite lors d 'une étude sur les dépenses
d'habillement ¢ "«.... le phénomdne de saturation observé en province n'est pas
apparent & Paris., Ceci n'est d'ailleurs pas particulier & la France. Les exigen-—
ces sociales entratnent les gens riches a faire des dépenses vestimentaires plus
importantes d-ns les grands centres comme Paris ou New-York que dans les villes
de moyenne importance" (1).

(1) L. GOREUX - Perspectives des dépenses d'habillement des Frangais (1954-15965)
Etudes et Conjoncture, Octe 1556 p. 896.
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catégorie de communes

Catd : Dépenses en Dénenses en Population en
avegorie milliards de Fr % %
de coumunes
1951 , 1956 1951 1956 1951 1256
g 'O Hon 24 29 13,7 14,6 11,4 11,5
agglomération
Villes de plus de = -
100.000 habitants 24 31 13,7 15,6 13,6 15,8
Autres communes
(population non 87 105 49,7 52,8 48,9 51,0
agricole)
Population agricole 40 34 22,9 17,0 26,1 23,7
Ensemble 175 199 100 100 100 100

Ce qui est vrai des vétements l'est trés probablement aussi des

chaussures.

Ainsi, en quelques annfes, la clientéle de 1'industrie frangaise de 1.
chaussure a notablement changé de rhysionomie 3
et plus urbaine et elle est constitude par une proportion crecissante de salariés
vivant dans les grandes villes. Cette évelution va se poursuivre et ces nouvelles
caractéristiques de la clientéle francaise vont s'accuser, au cours des prochaine:s

amées, comme on le verra dans le troisidme chapitre de cette <&tude.

elle est devenue moins paysanne
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L ANALYSE DU COMPORTEMENT

DU CONSOMMATEUR
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les renseignements provenant des sources statistiques analysées dans la
premidre partie de cette étude donnent une photographie du marché de la chaussure :
volunie actuel des ventes, types de chaussures demandées, catégories socio-profes-
sionnelles des consommateurs, Ces données montrent ce que les consommateurs
achétent actuellement ; elles n'indiquent pas comment est déterminé le comportement
observée. Or, la connaissance des facteurs qui déterminent un comportement donné
est imispensable, & la fois & l'interprétation d'une situation actuelle et a 1la
prévision d'une situation & venir,

Une étude de marché qui vise & permettre des prévisions de la demande
doit donc déterminer les facteurs qui expliquent le comportement observé des
consommateurs. 11 s'agit ensuite de mesurer 1l'influence de ces facteurs sur la
demoande, & partir des cnquétes de consommation dont on peut disposer, nationales
ou étrangeres,

LIS FACTEURS INFLURNCANT LA DEMANDE

La demande d'un produit comporte deux aspects qui relévent de méthodes
et d'instruments d'analyse distinctss

Le premier aspect concerne la conception du produit : forme, coloris,
matidres employées dans le cas d'un article individuel, diversité du choix dans
le cas de la collection dl!articles présentée. Cet aspect de la demande doit faire
1'objet d'une prévision avant chaque campagne de vente, mais il serait illusoire
de tenter de telles prévisions plusieurs campagnes & l'avance. 11 s'agit donc
essentiellement d'une prévision & court terme qui exige, pour sa réalisation, des
sondages rapides sur petits échantillons de clientéles afin de déterminer les

"golitsdu jour", complétés et vérifiés & 1l'aide de tests de produits. Tous autres
sont les méthodes d'analyse utilisées pour 1'étude et la prdvision du deuxieme
aspect de la demandes
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Ce deuxidme aspect touche en effet au nombre et & la valeur des articles
demandés et ici une prévision 4 long terme devient concevable et légitime, Alovs
que la deuwende d'un produit dound est fiuctuante et soumice & des aléas tels que
lec mode, la demande du produit en géndral est beaucoup plus stable parce qu'clle
corresnpond & un besoin. La demcnde n'est évidemnent pas fonction du besoin, mais
d'un ensemble d!'éléments qui ¢n conditionnent la satisfaction : il s'agit de fac-
teurs tels que le revenu de l'acheteur, le prix des biens demandés, la profession
et le statut dans la profession (ou catégorie sociouprofassionnelle) du consommas
teur, son 8ge et son sexe, la composition de = famille, sa communc de résidencec.os
en bref, tout le contexte €conomico-social d'une transaction. Or, 1l'explrience
montre que certains éléments de ce contexte -~ le revenu par exemple = sont en
relation étroite avec l'achat considdré. I1 est par conséquent loisible dl'observer
dans quelle mesure le comportement effectif des acheteurs est 1id & tel ou tel
élément de leur contexte socio~dconomique, et de considérer alors, si le lien cest
étroit, cet &ldment corme un facteur explicatif de leur comportement. Or, les
enqudtes sur des budgets de ménage donnent des renseignements assez détaillés sur
ce contexte. Elles indiquent presaue toujours la catégorie socio-professionnelle
et 1'8ge du chef de ménage , la composition de sa Tamille , le ty»e de commune
ou il résidec ; clles dormnent asscez souvent le revenu du iénege, ou, ce cul en est

b
»roche, sa ddpense totale ; plus rarcaent, le prix des produits achetds.
h b 9 b &

Pn toute rigueur, il serait nécessaire de vérifier s'il existe une
relation significative centre chacun de ces facteurs et 1'achat du produit consi-
déré. En pratigque, 1'dconomiste n'en retient empiriquement gue leux ou trois 3
par cxemple, le revenu, lc¢ prix et la catégoris socio-professionnelle, tout au
moins Jans le cas de l'aralyse de la demande de biens de grande consommation (1),
Dans le cas de biens durables en effet, comme 1!électro-ménager ou les voiturcs,

une analyse introduisant un plus grand nombre de facteurs devient indispensable(Z)o

(1) — Des phénomdres de colinéarité multiple peuvent emp&cher d'isoler l'effet de
ces divers facteurs. g

(2) = Cfo & ce sujet H, FAURE : Les moddles économétriques du marché de 1'automo-
bile. Ammales de la Consommation - 1957 ~ n® Iil.
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I1 convient de »nréciser que la relation mise en lumiére entre tel ou
tel fecteur explicatif et la demcnde du produit considéré n'est pas une relation
fonctionrelle stricte, mais une relution aldatoire (l), clest-a~dire qu'a une valeur
domnée de la variable explicative correspond non pas une mails plusieurs valeurs,
généralement assez groupdes, de la varieble expliquée. Le graphique II.1. ilius-
tre ce type de relation. 11 affecte la forme d'un nuage plus ou moins effilé.

Graphigue Il.l.
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(1) -~ ou stochastique.



Si 1'on rejoint les points moyens Jdes valeurs de x qul correspondent &
une valeur donnée de y, on obtient une courba. asses voisire d'une droite, qui
caractérise 1a relation aléapire entre la variable explicative et la valeur ex—
pliquées Si cette relaiion est médiocre, ciesi-a-dire si les valevrs de x sont *rés
disnersées autour de leurs points moyens, la prcbabilité qu'une variation denn .
de x correspondra 2 une variation donnée de y sera faible ; et inversement si la
relation aléatoire est borme, clest-a-dire si le nuage est tres offilé et atfecte

une forme lindaire.

Dans la présente étude, trois éléments seulement du contexte socio~dso-

nomique des echats de chaussures,ou facteurs explicatifs, ont été considérés s

— 1'influence de la composition du ménage a été  éliminde, chague fois au'il
était possible, en divieznt les données r-latives & une femille déterminée par
le nombre d'unités de consommation de cette famille

4 4

— les ménages considérés ont €té étudids par catigories socis-professionnelles 3

- dans charue categorie socio-professiommelle, la déperse totale a €té retenue
comme principale variable explicative de la deuwande de chaussures.

Sans doute surait-il fallu aller plus loin et considérer d'autres fac-
teurs —~ le prix des chaussures notamment - ou déterminer s'il existajt des diffé-
rences notablcs de comportement en fonction du sexe de itacheteur. Les enguéies
de conscrmation froncaise ne permettent vas dtétudier ces €ldments @ celles de 1951,
1952 et 1556 (enquétes budgets de ménages) n'indiquent vas si les articles achetés
sont des chaussures d'homme ou de femme § 1'enquite spéciale chaussurses de 1952,
gui fait cette distinction et irdigque aussi les prix moyens payvés por chacue
catégorie socio-professionnella, ne donne en revanche aucune indication sur le
revenu ni sur la composition de la famille des ménages interrogds, ce qui rend
pratiquenent inexploitebles les renseignements précédenis.

Les enquétes anéricaines permettent de combler partiellement ces lacunes
sur deux points : 1l'influence du prix et celle du scxe du consommateurs Encore
convient-il de préciser gue la mesure de cetie infl.ence aux Rtats-Unis ne peut
dvidemnent pas &tre puremert et simplement transposée & la France : elle permet
sewleunent d'avoir une idée du sens et de llordre de grandeur vraisemblable de
1tinfluence du facteur correspondant er France, Les enquétes américaines ont, en
outre, permis d'étudier 1'évolution du comportement des consommateurs, en fonction
du revenm, entre 1l'avant et l'aprés—guerre. UUne comparaisorn entre plusieurs au-
ires enquétes étrangeres a, enfin, donné une idée de la relation dénense-rcvenu pour
des valeurs du revenu sensiblement différentes des valours observées dans les en~
quétes frangaisese
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LA DETERMINATION DE COEFFICIENTS DE CONPORTEMENT

Pour expliquer et prévoir la demande de chaussures en France, le revenu
a été choisi, avons-nous dit, comme seul facteur influengant la demande -~ compte
tenu de la catégorie socio~professionnelle et de la composition du ménage — en
raison du manijue d'information sur le rdle éventuel d'autres facteurs.

I1 convient toutefois d'ajouter que, d'aprés 1'expérience américaine,
1e revenu semble &tre le facteur explicatif dominant :"le déterminant primordial
des sommes que les individus consacrent 3 1l'achat de chaussures est leur pouvoir
d'achat. Les achats de ce seul produit suivent avec une fidélité étonnante la
courbe du revenmu des consommateurs. Ils épousent ses variations mineures aussi
bien que ses fluctuations majeures. Méme la date des changements de pente est qua-—
siment identique" (1)« L'auteur du texte cité ajoute que les variables explicati-
ves secondaires (prix, répartition des revenus, degré de ruralité de la commune
de résidence, etc...) avaient été submergées (2) par la variable principale au
cours de la période étudide (1929-1941).

A la lumidre de 1l'expérience américaine, le choix du revenu comme seule
variable explicative — compte tenu de la catégorie socio-professionnelle et de
la composition du ménage - ne semble donc pas & priori inadmissible.

Le comportement des consommateurs en fonction du revenu peut étre
caractérisé au moyen d'un coefficient d'élasticité de la dépense par rapport au
revenu. Celui-ci est calculé de la fagon suivante : chaque ménage de la popula-—
tion enquétée est représenté graphiquement par un point, dont l'abscisse est le
revenu et 1'ordonnée la dépenseg rapportés au nombre d'unités de consommation du
ménage considéré. L'ensemble des ménages enquétés constitue ainsi un nuage de

(l) — Ruth P. IACK. Factors influencing consumption. An experimental analysis of
shoe-buying. National Bureau of Economic Research, technical paper 10,
1954, p. 68

(2) = Ope cite, pe T3
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points plus ou moins effilé qui peut généralement &tre représenté, de fagon
anprochée, par une droite, lorsque les échelles utilisées sont logarithmiques
(Cf. Graphique II.1.). La pente de cette droite mesure le coefficient d'élasti~-
cité de la dépense par rapport au revenu ou coefficient d'élasticité-reveru. Ce
coefficient exprime la variation relative de la dépense qui correspond & une
faibtle variation relative donnée du revenu. I1 est généralement positif, indi-
quant que la dépense varie en fonction directe du revenu, les cas ol elle varie
en fonction inverse étant aberrants. I1 indique en outre l'ampleur relative de
la variation de la dépense : lorsqu'il est dgal & 1, cela signifie que la dépen-
se et le revenu varient exactement dans la méme proportion j;uwe valeur infériecu-
re & 1 signifie que la dépense varie proportionnellement moins que le revenu j
une valeur supérieure a4 1, qu'elle varie proportionnellement plus.

Des coefficients d'élasticité-revenu ont été calculés pour la France
3 partir des enquétes de consommation déja mentionnées. Une comparaison des
résultats de plusieurs enquétes étrangéres (américaines, anglaises et autri-
chiennes) avait auparavant &té effectuée, en vue de préciser, dans le cas fran-
gais, la forme vraisemblable de la relation dépense-revenu dans la zone des
revenus élevés. Cette étude avait accessoirement fourni des renseignements sur
trois points secondaires : l'évolution du comportement des consommateurs améri--
cains entre 1'avant et 1'zprés-guerre ; la différence de comportement entre les

honmes et les femmes ; l'incidence du prix relatif des chaussurcs sur la demandee.
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A - Comparaisons internaftiondles

10 — IA RELATION DEPENSE-REVENU AUX ETATS-UNIS ET EN FRANCE

Les résultats d'enquites faites en 1948 et 1949 dans dix grandes villes
américaines et leurs banlieues, donnéds pour une dizaine de catégories de revemu
¢t convertis en dépenses de chaussures et revenu par unité de consoumation, sont
reproduits sur le graphique 1T.2, On a porté sur le mlme graphique des données
comparables pour Paris et dix-sept grandes viiles, exprimées en dollars (l),
d!~prées 1l'encubte de 1951,

Les courbes se superposent de fagon étonnante et l'aliure de la courbe
américaine justifie 1'extrapolation de la courbe frangaise dans une certaine me-—
sure. L'élasticité de la demande déiuite de ces courbes est pratiquement la méme
et se situe entre 0,7 et 0,8, La similitude du comportement en fonction du revenu,
% 1'éoard des dépenses de chaussures, entre la population des grandes villes
francaises et américaincs mérite d'étre soulignée. Elle est & rapprocher d'une
obscrvation analogue gui avait mis en lumiére le comportement quasi identique de

(1) = Av taux de Fr. 350 = $.1. Le taux choisi n'a d'ailleurs aucune infiuence
puisqu'il s®agit de comparer des ccmportemnents qui se caractérisent par
des variations relatives de la dépense et du revenu.
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Graphique Il.2.

Dépenses de chaussures dans les grandes villes frangaises et
américaines

Dépenses annuelle de chaussures

par UoCo
40 § -
20 $
—— — — 17 grandes villes
1CaT
S —— Paris
/ .
/i_/ lioyenne dahs 10
//I_/' grandes villes
10 § Vs X américaines
~ 1948--49
/
/
/
> $ ) 1 1 R |
3C0 400 500 $ 700 $§ 1,000 & 2.000 § 4.000 &

épense totale par U.C.



- 67 =

la population ouvritre d'une quinzaine de pays dans le cas de la demande de
nroduits alimentaires (1). De telles constantes dans le comportement de groupes
rolativement hLomogdnes et comparables, quoique habitent des pays tres différen—~
ciés, coustituent au moins un début de justification du reccurs aux comparai-—
sons internationales dans les études de marché,

20 .. LA ROLATION DEPENSE-REVENU EN AUTRICHE,AU ROYAUME-UNI, AUX ETATS-UNIS
BT EN FRANCE

Une comparaison analogue a été effectuée entre les résultats d'enguétes
plus récentes faites dans trois pays étrangers d'une nart et l'enquéte francaise
de 1951 dtautre part.

Dans le cas des Etats-Unis une enquéte a été réalisée au printemps de
1951 aupreés de 16,0C0 ménages représentant l'ensemble de la population urbaine(2),
Les caractéristiques du ménage, quant a sa composition par £ge et sexe, les ca—
tégories socio-professionnelles et 1'iastruction de ses nembres, ainsi que ses
ressources, son épargne et ses dépenses par produit, furent enregistrées au cours
dt'interviews dtune durée moyenne de huit hcures (3). Les résultats de cette

(1) - L.. GOREUX - la comparaison internationale des courbes d'Engel. XIXeme
Congrés Buropden de la Société 4'Econométrie, luxembourg, Aofit 1S657.
J. VORANGIR — Hote sur les calculs d'élasticité a partir d!agrégats na-—

tionaux. Note non publiée du C.R.E.D.0.C.
(2) - Population des communes de plus de 2.500 habitantsa

(3) - Study of Consumer expenditures incomes and savings. Statistical tables
Urban ~ U.S. 1950. Bureau of labor Statistics , Wharton School of Finance
and Commerce, University of Pemnnsylvania - 1956.
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enquéte relatifs aux grandes villes et banlicucs, exprimés ex dépense de chaus-—
sures et revenu annucls par unité de consommation dans 14 tranches de revenu,
ont été reproduits svr le graphique 11,3,

ine enquéte analogue a été effectuée au Royaume~Tni entre la fin
Janvier 1953 et le aébut de 1954 (1). Prés de 20,000 ménages représentant
1l'ensemple de la population de Grande Bretagne et d'Irlande du Nord ont été
interrogés par vagues réparties sur toute l'amnnéde. L'enquéte, réalisée par in-
terview et caimet de comptes, donne des résultats sur los dépenses par produit
et les reverus hebdomadaires par ménage, classés selon la catégorie sociale du
chef de ménage, la composition du ménage, la région et la catégorie de communes,
La dénense totale et la dépense de chaussures par ménage, classées en 7 tranches
de revenu,ont €té rapporties au nombre d'unitis de consommetion des ménages con-—
sidéris, exprim€ées en dollars courants au taux de £ 1 = § 2.80 et reportées sur

ie graphique II.J.

Une enquéte sur les dépenses de la population urbaine de-1tAutriche
a été effectude aupres de 9.570 ménages répartis sur Adouze mois entre Avril
1954 et Mars 1955 (2). Ici encore la dépense de chaussures et la dépense totale
armmuelles pour Vienne seulement, classées dans 12 trauches de dépense totale,
-ont été exprimées par unité de consommation et ramenées en dollars au taux de
Fhe 26 =8 1. Les résultats sont portés sur le graphique II.3. qui reproduit
ézalecment les données de 1l'enquéte francaise de 1951 pour l'ensemble Paris et

grandes vilies.

(1) - Iinistry of Labour and Hational Service. Report of cn Engquiry into Iow-
' sehold Expenditure in 1953-54 ~ London, d.:il.S.0. 1957
(2) —~ Der Verbrauch der stddtischen Bevdlkerung Osterreichs, Ergebnisse der
nonsumerhebung 1954/55° Osterreichischern Statistischer Zentraldtt und
Osterreichischen Institut fiir Wirtschaftsforschung, Wien 1956,
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Graphique II.3.
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Le parallélisme des courbes prises deux i deux est froppant avec cepen~—
dent une tendance & 1'atténuction de leur pente 2 mesure qu'on se déplace vers la
droite (1) : 1'élasticité des courbes anglaise et auvtrichienie est de 1!'ordra de
1,4 & 1,6, celle des courbes frangaise et américaine de 1'ordre de 0,7 & 0,3,

L'indice d'une saturation de la demande lorsque les revenus stélevent,
signalde par la convexité des courbes par rapvort 4 ltaxe des abscisses, est assez
faible dans tous les pays, surtout si 1'on excepte les points extrimes (2) ¢ les
courbes sont relatwement tendues. Le coefficient d'élasticité de la dépense de
chaussures par rapnmort a4 la dépense totale ne varie pas énormément suivont le
niveau de revenu. In revanche, tout se passe comme si la part de la dépense de
chaussures par rapport & la dépense totale (le coelfficient budgdtaire) diminuait
lorsque la courbe se déplace vers la droite ~ clest-a-dire lorsiyue l'ensermble des
revenus augmente — sans que la pente de la courbe se modifie sensiblement, c'est-
a-dire sans que le coefficient d!'élasticité de la dépense de chaussures par rap-
port & la dépense totale varie. Cette consteiation qui se dlgaze d'une comparaison
internationale, ne vaut plus dans le cas d'une comparaison caus le temps,

(l) ~ Dans le cas de l'enquéte amiricaine toutefois, la dépense est exprimde en
fonction du revenu, non de la dépense totale, comme pour les autres enquétes.
Le décalage & droite de l= courbe américaine Par rapport aux auvtres courbes
n'est douc pas pleinement significatif,

(2) ~ Tes noints extrémes (supérieurs et inféricurs) des courbes représcntent des
ménages group’ds dans une tranche de revenus ouverte, clest-a-dire saus li-
mite (supérieure ou inférieure). La dépense totale ou le revenu moyen d'une
telle tranche risque dans ces conditions d'¢tre assez fortement majoré (ou
minoré) par l'existence de revenus anornalenent élevés (ou faibles) dans ces
tranches. Pratiquement ce sont surtout les hants revenus cui curort wune
incidence sur la forme de la courbe car ils pouvent atieindre des voleurs
trés élevées alors que les revenus faibles ne seront jamais nuls, ni méne
proches de zéros
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30 .~ L'EVOLUTTON DAWS LE TEWMPS DU COMPORTEIENT DU
CONSOIMIATIEUR AMERICATN

Les résultats des enquétes américainces de 1948 et 1949 ont été rappro-
chés, dans le graphique II.4. de données provenant d'une enquéte faite en 1935~
1936. Les points extrémes de la courbe d'avant-guerre semblent aberrants par rap-
vort & la courbe d'aprés-guerre : cela peut provenir, en partie, du petit nombre
dlobservetions. Par ailleurs les deux ccurbes accusent un certain parallélisme,
le nivezu plus ¢élevé de ia courbe d'eprés—-guerre traduisant, selon le compte-rendu
de 1'enqudte "un empressement & acheler des marchandises qui réapparaissent sur
le marché®,

Cn assiste par conséquent ici, & l'inverse du phénoméne cbservé au
arzgrapne précédent : & revenu constant (ia courbe 1935-36 étant exprimée en
inliars 1951) le coefficient budgetaire des dépenses de chaussures s!éléve, mais

ci encore la pente de la courbe - le coefficient d'élasticité - n'est pas sensi--
blement affectée,

3

I

4° - 1A DIFFERECCE DE CCHPORTEMENT ENTRE LES EOMMES
BT LIS FELES

Les graphiques 11,5 et II.6, sont tirés de 1l'étude déja citée de
Duth P. LACK. Ils mettent en évidence une différence significative de ccmporte-
ment entre les hommes et les femmes, qui se caractérise par deux phénoménes.

Les courbes du graphique II.5. sont une décomposition de la courbe
1975-19%6 du graphique II.4. Si on nézlige les extrémités, cui risquent d'&tre
aberrantes du fait du petit nombre d'observations, on constate que 1'élasticité
de la dépense de chaussures par rapport au revenu est plus forte pour les feumas
que pour les hommes - environ 0,75 contre 0,6, Le graphique II.6. montre comnment
se comportent les hommes et les femmes lorsque leur revenu augmente : les hommes
achdtent surtout des chaussures plus chdres — de meilleure qualité —~ sans quec
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Dépenses de chaussures avant et aprés la guerre aux Etats-Unis
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Graphique 1II.5.

Dépense annuelle de chaussures par hommes et femmes dans sept tranches
de revenu -~ 1555-1936

(chaque point correspond & une tranche de revenu)
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Source : R.P. MACK - Factors Influencing Consumption : An Experimental Analysis
uuuuuuu of Shoe Buying - National Bureau of Economic Research, 1954, P. 12.
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Graphique II.6.

Prix et nombre de paires achetées par hormes et femmes dans sept tranches de
revenu, 1935-36 (chaque point correspond & une tranche de revenu)
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Source : R.P, MACK - Factors Influcnicing Consumption : An Experimental Analyeig
of Shoe Buying - National Bureau of Economic Research, 1954, p. 12,
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le nombre de paires achetées s'accroisse beaucoup (sauf parmi les revenus les
moins élevés). Les femmss au contraire cherchent plutdt & diversifier leur
garde robe ¢ le nombre de paires achetées augmente sensiblement, cependant que la
recherche de la qualité (chaussures plus chéres)scmble moins accusée que chez

les hommes,

50 — L'INFLUENCE DU PRIX SUR LA DENANDE

I1 est généralement admis que la demande d'un bien varie en fonction
inverse du prix de ce produit. I1 faut toutefois considérer, non pas le prix
exprimé en termes absolus mais par rapport aux autres prix. L'élasticité de 1la
demande var rapport au prix mesure alors la variation relative de la demande
d'un produit par rarport & la variation relative du prix de ce produit divisée
par la variation relative des prix des autres produits, soit ¢

RN L P

dq /dpi dpj )

i

ou g représente la quantité demandée du produit i,
pi le prix de ce produit,;et

pj le prix des autres produits offerts sur le marché.

Les dornées francaises ne permettent pas de vérifier s'il existe une
telle relation en France. Aux Etats-Unis, avant la guerre, il y aurait eu une
&lasticité de la demande de chaussures par rapport au prix relatif de 1'ordre
de — 0,3, selon Ruth P. MACK, qui souligne toutefois combien il est difficile de
préciser 1'influence du prix sur la demande (1).

(1) - Ope cit., PP, 52-57.
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B-Analyse des connées

francaises

Les deonnées frangaises, tirdes des encuéics de consommation de 1951 et

1952 et du Tableau iIconomique de 1951, ont été erploitdes en deux étapes. Au
cours d'une premiére étape, un calcul dc coefficicnts d'élasticité~revenu a &+4
tenté & partir des résultats moyens par catégorie socio--professionnelle tirds de

ces sources. Ce procédé, génlralement employé lorsqu’on dispcse de renseignements
classés seulement par catégories socio-professionneiles ¢t non par tranches de
revenu, repose toutcfois sur deur hypothéses 1mp7101tes. la premiére est qu'a
revenu égal le comportement de ménages appartensnt & des catégories socio~
professionnelles distinctes est le mémey la seconde est que le coefficient bud-
gétaire -~ c'est-2~dire, la part de la dépense considérée dars la dévense totale ~

est le méme dens toutes Les catégories.

En termes graphiques, cela reviendrzit & admettre non seulement que la
rerte de la relation entre la dépense concidérée et la dépense totale est la
méme dans cha ue catégorie (Cf. graphique I1.8, ) hypothéese de 1'4galitd du
coefficient d'élasticité - mais ern-ore quf il n'y ait aucun écart entre les fone-
tions dépense : dépense totale relatives aux diverses catégories - hypothése de
1'égalité des coefficients budgétaires. Ces deux hypothésss équivaudraient, en
définitive, & admettrs que le comportement de ménages appartenant i des catégo-
ries socio-professionnelles distinctes est identicuement le méme (graphique
I1.7. ) S'il en dtait autrement, en effet, cl'est-a-dire si les catégories socio-
professiormelles avaient des coefficicnts degetaJres et des coefficients d'élas-~

ticité distincts (Cf. graphiques IL8 etIT.9.), une relation entre la dépense
considérée et la dépense totale ajustée sur les points moyens de chaque caiégo-
rie aboutirait a un comportement de l'ensemble de lo population qui risquerait
fort d'étre aberrant par rapport & celui du comportement des catégories socio-
professionnelles considérées séparément,
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Graphique II.7.

Coefficients budgétaires et coefficients d'élasticité égamz dans Sed CeSzPa
distinctes
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Graphique II.8.
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Graphique II.9.

Coefficients d'élasticité et budgétaires distincts. Ajustement sur points moyens
C.S.P.
2

Dénense
particuliere

Ces considirations ont par conséquent conduit, dans vne deuxiéme
étape, & procéder & un ddpouillement supplémentaire des bulletins individuels
de 1l'enquéte 1951, ce qui a permis de c@lculer des cocfficients d'élasticité-—
revenu distincts pour cing catégories socio-professionnelles. On a pu alors
vérifier gue la moyenne pondérdée de ces cing élasticités—revenu était signi-
ficativement différente de 1'élasticité-revenu calculée a partir des dépenses
et des revenus moyens par catégorie. Autrement dit, le comportcment des consom~
mateurs, & revenu égal, n'est pas constant, lorsqu'on passe d'ure catégorie
socio-professionnclle a une autre. Cette différence de comportecment a été de~
puis longtemps reconnue entre les agriculteurs et les non agriculteurs. Elle
semble se¢ manifester aussi entre d'autres catégories.



1° — PREMIERE ETAPE : CAICUL D!'ELASTICITE A PARTIR DES DEPENSES ET DES
REVENUS MOYENS PAR CATEGORIE SOCIO-PROFESSIONNELLE

Le Tableau Economique pour 1951 du S.E.E.F. donne les ressources totales
et les dépenses par unité de consommation, produit par produit, de 12 catégories
socio-professionnelles. Il ressort de ce tableau que la dépense et le revenu moyens
different assez sensiblement d'une catégorie & une autre (1), ce qui conduit &
penser que l'appartenance d'un ménage & une catégorie socio~professionnelle déter-
minée donne, en premiére approximation, une idée du revenu ou de la dépense du
ménage comparé aux ménages appartenants & d'autres catégories.

Moyennant 1'hypoth&se qui consiste a caractériser les revenus et les
dépenses des ménages appartenant & une catégorie socio-professionnelle par la
dépense et le revenu moyens de cette catégorie, on peut tracer un nuage de points
représentant la liaison entre la dépense de chaussures et le revenu. C'est ce qui
a été fait dans le graphique 1I.10 ci—apreés qui reproduit les données moyennes
du tableau.

Ll'examen de ce nuage conduit & distinguer deux groupes de consommateurs s
un premier groupe de huit catégories socio-professionnelles en haut et a droite
du graphique et un nuage plus petit en bas et & gauche. Ce deuxiéme nuage contient
les ouvriers agricoles, les inactifs, les domestiques et autres personnels de
service. Si on ne considére, dans le premier groupe, que les non-agriculteurs,
on verra que les points ainsi retenus peuvent &tre approximativement représentés
par une droite dont la pente est de l'ordre de 0,3e Ce coefficient de régression
de la dépense sur le revenu n'est autre que le coefficient d'élasticité de la
dépense de chaussures par rapport au revenu, exprimé par unité de consommation.
Mutrement dit, si on ne retient que la population non agricole (2 1'exception des
dcomestiques et des inactifs), on déduira des données du Tableau Economique que la
dépense de chaussures croit en moyenne d'environ 3 % lorsquton passe d'un revenu
de 100 & un revenu de 110,

Une exploitation analogue a été faite de 1'enquéte spéciale chaussures
de 1952 »

(1) - Cf. Chapitre I — Tableau I.8.
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Graphique II.10.

Dépenses de chaussures et dépenses annuelles par U.C. - Ajustement sur les
points moyens par catégorie socio-professionnelle
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Cette enquéte rappelons-le, domnait pour les hommes, les femmes et les
enfants, les dépenses de chaussures et le nombre de paires achetées par téte,
dans dixcatégories socio-professionnelles en 1952 ; l'enquéte distinguait en
outre les chaussures de cuir des autres articles chauscants, On a vu ci-dessus
que 1l'extrapolation des résultats de l'enquéte était satisfaisante en ce qui con-
cerne la structure de la consommation (ventllatlon des types de chaussures selon
1tége et le sexe de 1'acheteur), mais non en ce qui concerne son montant : les
résultats relatifs aux autres articles chaussants étant notamment sensiblement
sous—estimés. Sous cette réserve 1l'enquéte spéciale chaussures aurait pu permet-
tre une analyse assez fine du comportement des consommateurs si elle avait donné
des indications sur leur revenu. Or, seule la catégorie socio-professionnelle
était indiquée. lioyennant la relation déja observée entre le niveau moyen du re-—
venu et la catégorie socio-professionnelle, on pouvait cependant affecter chaque
catégorie d'un indice montrant son revenu relatif par rapport aux autres catégo-
ries, L'échelle de revenus adoptée fut construite & partir des ressources unitai-~
res par catégorie socio~professiomnelle données dans le Tableau Economique de
1051, sous réserve de certains ajustements et retouches nécessités par le fait
que la nomenclature des catégories socio-professiomnelles n'est pas identique
dans le Tableau et darns 1'enquéte spéciale chaussurese

En combinant ces données sur les ressources unitaires moyennes par ca-—
tégorie socio-professiomnelle et les résultats de 1l'enquéte de 1952, il a été
pcesible de déterminer des élasticiiés de la dépense de chaussures et des élas-
ticitds de la quantité de chaussures achetées, en fonction du revemu. Ces coef-
ficients d'élasticité sont donnés dans le tableau IT.l.



Tableanr II.1l,

Bnquéte spéciale chaussures de 1952- Elasticités--revenu

Hommes FPemnes EnTents
Tous articlecs Elasticité de la dépense 0,3 0,5 $,3
1 4 z
chaussants Elasticité de la quantité 0.2 0.28 0.2
Q - 1 1 4 H
(nombre de paires)
Elasticité de la dépense 0,42 0,3
Chaussures on CUAr| p o ticité de la quantits
, 0,2 0,25
(nombre de palres)

Ce tableau sembie confirmer quatre phénoménes connus ou pressentis

- 1'élasticité de la dépense de chaussures semble supéricure parmi les feumes que
parmi les hommes, phénoméne déja remarqué aux Etats-Unis et observé aussi dans
le cas des dépenses dthabillements;

~ 1'élasticité de la dépense de chaussurces d'enfants est faible, ce qui parait
tout & fait vraisemblable étant donné que la dcmande de ce type de chaussures
est probablement lide moins au revenu qu'a la croissance des enfants j

- 1'élasticité relative & 1l'ensemble des chaussures étant la moyenne pondérée des
élasticités relatives aux autres chaussures et aux chaussures en cuir respecti-~
vement, il ressort du tableau II.l. que 1'élasticité de la dépense d'autres
chaussures est sensiblement moins forte chez lcs hommes et sensiblement plus chez
les femmes que 1'élasticité de la dépense de chaussures en cuir; ici encore ceb-
te obscrvaton parait vraisemblable, la chausaure non-cuir pour homne étant sou~-
vent un substitut, de qualité inférieurc, & la chaussure en cuir, alors que les

chaussures non—cuir de femmes sont plutdét des articles de fantaisie ;



ha

- 83 -

~ enfin, si l'on ne considére que les chaussures en cuir, on s'apergoit que
1'effet de la qualité (représenté par la différence entre 1'élasticité dépense
et 1'élasticité quantité) est plus fort chez les hommes que chez les femmes :
celles-ci tendent & acheter davantage de chaussures lorsque le revenu croit,
pour diversifier ieur garde-robe, ceux-1a & acheter des chaussures plus cheres.
Ce phénoméne également avait déja été noté aux Etats-Unis.

Pour vraisemblables que paraissent ces conclusions, toutefois, elles
ne sauraient authentifier les résultats obtenus ci-dessus, bien que la moyenne
des élasticités du tableau II.l. (0,3 & 0,5 pour tous les articles chaussants)
soit du méme ordre que 1!'élasticité de 0,3 obtenue & partir du Tableau Economi-
que de 1951.

En effet, ces chiffres paraissent faibles pour deux raisons 3

-~ on peut supposer que la demande de chaussures, en fonction du revenu, ne doit
pas &tre trds différente, en premiére gpproximation, de la demande de vétements
Or, 1'élasticité de la dépense d'habillement (chaussures exclues) pour la po-
pula?ign non agricole est sensiblement supérieure & 1l'unité, de 1l'ordre de
1,3 (1) 3

—~ si on compare, en second lieu, les points alignés du graphique II.10. au nuage
du graphique II.2. (dépense de chaussures en fonction du revenu dans 17 grandes
villes frangaises), on s'arsrgoit qu'ils ont une pente nettement moins accusée,
puisque le coefficient d'élasticité déduit du graphique I est de liordre de O,7
4 0,8. Celui-ci ne s'applicue, il est vrai, qu'a la population des grandes vil-
les, dais si 1'élasticité donnée par le graphigque II.10. (0,3) est la moyenne
pondérée des élasticités relatives respectivement & la population des grandes
villes et au reste de la population non-agricole, on doit en déduire que le coef-
ficient d'élasticité-revenu relatif & cette dernidre est proche de O, voire 1é-
gerement négatif, ce qui est invraisemblable, méme & supposer gu'il existe une
différence de comportcment caractérisée entre la population des grandes villes
et le reste de la population. Les coefficients d'élasticité déduits du graphique
IT1.10 et du tableau II.l. sont donc trés probablement erronés,

(l) ~ Cfe L.M. GOREUX : Perspectives des dépenses d‘'habillement des Frangais
1954-1965 -~ Etudes et Conjoncture - Octobre 1956, p. 896
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Ltorigine de cette erreur doit &tre recherchiée dans les deux hypothd-
ses implicites, mais hasardeuses, que l'on fait guand on vise & déierminer des
coefficients d'élasticité & partir des dépenses moyennes par catégorie socio-
professionnelle. Une analyse plus fouillée des résultats de 1l'enquéie budgots de
ménages de 1951 a donc été entreprise afin de tester le bien fondé de ces hypo-
théses.

2° . DEUXIEME ETAPE : CAICUL D'ELASTICITES A PARTIR DES DISTRIBUTIONS
DE REVENUS ET DE DEPENSES PAR CATEGORIE SOCIO-PROFESSIONIELIE (1).

En termes d'analyse statistique le probléme était de vérifier si la
Dente de la droite de régression de la dénense de chaussures sur la dépense
totale, obtcnue 2 partir des données moyennes par C.S.P., était la méme que la
moycnne des pentes des droites de régression ecorrespondantes, déteruindes pour
chaque C.S.P.

Le graphique 1II.11l, illustre le principe de cette analyse.

Dans ce graphique les ménages appartenant & chaque catégorie socio-
professiommelle (numérotées de 1 & 5) forment des nuages qui peuvent &tre re-
présentés par des droites, les dépenses moyennes de chaussures par C.S.P. étant
figuvées par des points. Il s'agit de déterminer si la pernte b de la droite
ajustée sur les points moyens est significativement différente de la moyenne
pondérée des pentes a;.

(l) ~ Cette partie ne fait que résumer l'annexe de‘M. VORANGER 2 laquelle on est
prié de se reporter pour une analyse plus approfondie des problémes sou-
levés ainsi que pour le détail des graphiques et calculs.
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Graphique II.1l.

(coordornées logarithmicues)
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Les calculs ont été nmenés & partir des résultats de 1'enquéte budgets
de ménage de 1951. Cette enqudte portait sur un échantillon global de 2.000 ménages
représentant ia population de Paris et de 17 grandes villes de province. Pour
chaque ménage, on cornaissait la dépense annuelle de chaussures et la dépense
mensuelle totale (considérée comme une mesure approchée du revenu) rapportées au
norbre d'unités de consommation du ménage considéré. Un dépouillement spécial des
questionnaires d'enquédte a été fait afin d'établir, pour chaque catégorie socio-—
professionnelle, un tableau de corrélation de la dépense de chaussures et de la
dépense totale rar unité de consommation. Ce dépouillement n'a été effectué que
sur les questionnaires de province, ceux de Paris n'étant plus disponibles et,
aprds 4limination des ménages n'ayant rien dérensé, il a finalement porté sur 1.568
questionnaires. Les questionnaires dépouillés ont été répartis dans les cing
catégories socio-professionnelles suivantes :
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Gl Petits industriels ~ artisans - petits commercants

G, Cadres supérieurs - professions libérales

2

G3 Cadres subalternes — employés

G, Ouvriers

4

G, Inactifs - personnels de service

5

A partir des tableaux de corrélation éteblis pour chaque groupe, des
graphiques (1) ont été tracés et des coefficients d'élasticité calculése

Le tableau II.2, résume les résultats de ces calculs.

Dans ce tableau, 1'élasticité d'ensemble (0,81) est la moyenne des
élasticités de groupe pondérées par la dépense globale de chaussures dans
chaque groupe. Si on avait, au contraire, calculé 1'élasticité d!ensemble i
partir des dépenses et des revenus moyens par C.S.P., on aurait obtenu 1,16,
Lo graprique II.12, ou sont superposés les graphigues par C.S.P, domés en
Annexe, montre bien en effet que la pente de la droite ajustée sur les points
moyens est sensiblement plus forte que la pente moyenne des droites ajusiées
sur lfensemble des observations dans chaque C.S.P.

(1) - Reproduits en Annexe.
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Tableau II1.2,

Dépenses moyennes et élasticités par C.S5.P. en 13851

(par wnité de consommation)

Nombre Dépense annuelle |Dépense annuelle
C.5.P, d'observations moyenne totale moyenne “e chaussu-|{ Elasticité
(en francs) res (en francs)

¢ 199 261,000 4.100 0,55

G2 134 349.400 6.400 0,51

G3 388 238.600 4,300 0,94

G4 529 215,500 %.900 0,84

G5 318 179.000 2.800 1,17
Ensemble 1,568 231.000 4.000 0,81

Le graphique 1I.12. démontre combien il est dangereux, voire peu
légitime, de raisonner sur des points moyens. Cette conclusion est zonfirmée
par l'analyse de covariance (l) effectuée sur les résultats par catégorie socio-
professionnelle., Il ressort de cette analyse :

1° — que les coefficients d'élasticité différent de fagon significative entre les
catégories sociales ;

2° - que les dépenses moyennes de chaussures ne sont pas homogénes entre les
diverses catégories, autrement dit qu'il n'est pas possible de recourir aux

moyennes de catégories pour estimer 1'élasticité de la dépense de chaussu-
res,

Il ressort de 1l'ensemble de ces calculs que les résultats obtenus sur
des moyeimes, au cours de la premidre étape, étaient en définitive erronés.

(1) - Voir annexe.



Graphique II.12,

Dépense de chaussures et dépense totale dans cing C.S.P,
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L'élagticité moyenne de la dépense de chaussures est, en fait, voisine
de 0,8 contre une élasticité de 0,3 & 0,4 environ calculée & partir des données
moyennes du Tebleau Economique de 1951 et de l'enquéte spéciale chaussures de
1952, la population touchée n'est éviderment pas tout & fait la méme, celle de
1'enquéte budgets de ménage étudiée ci-dessus ne comprenant notamment que les
habitants des grandes villes de province. hais il est trés improbable que ce
facteur expligre la différence entre les deux élasticités obtenues : celle-ci
est certainement due en majeure partie & l'adoption au cours de la premiére éta—
pe, G'hypothises inexactes concernant le comportement des consommateurs dans
diverses catégories socio-professiomnelles,

I1 apparait en effet des différences caractérisées de comportement
entre catégories socio-professionnelles. Le graphicue II.12 montre, par exemple,
qu'a dépense totale constante par unité de consommation, la dépense de chaussu-
res par U,C. varie systématiquement lorsqu'on passe de la C.S.P, "petits indus-
triels - artisans - petits commercants" %Gl) a la C.S.P, "cadres supérieurs -
professions libérales" (GZ)'

Cet écart est dtautant plus significatif que les catégories socio-
professionnelles se recouvrent dans une trés grande proportion, eu égard au re-
venu, ainsi qu'il ressort du graphique II.13. BEn effet, si les nuages ccrrespon—
dant aux catégories socio-professiomnelles avaient affecté la disposition du
graphigue II.14., rien n'aurait permis de conclure que la différence de compor-
tement observée était plus lide A la catégorie socio-professionnelle qu'au
revenu., Leur disrosition est en rdalité celle du graphique II.12. : les nuages
se recouvrant trés largement, on peut dire qu'il existe une différence sigrifi-
cative de comportement entre les individus appartenant & des C.S5.P. distinctes
nais sitnuées dans une méms tranche de revenus,
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Graphicque II.14.

Dépense de ¢.S.P,
chaussures 2 C.S.P.1
par U.C.

Cos SPGB

Revenu par U£.

Au terme de cette deuxidme étape on est donc amené & rejeter les
glasticités calculées au cours de la premiére, comme trop faibles et appuyées
sur des hypotheses erronées. Il en sera de méme des conclusions tirées des résul-
tats chiffrés (1)de 1'enquéte spéciale chaussures : tout au plus, pourra-t—on
retenir ces conclusions & titre purement qualitatif lorsqu'elles correspondent a
1'expérience étangére. Ainsi, on admettra que si 1'élasticité moyenne de la dé-
pense de chaussures est de 1l'ordre de 0,8 d'aprés 1'analyse qui vient dtétre
faite, 1'élasticité de la dépense pour les chaussures de femmes sera sans doute
1légérement supérieure et celle pour les chaussures d'hommes inférieure, puisque
telle semble 8tre 1'expérience des Etats-Unis. De méme, on pourra admettre puis-
que 13 encore 1'exemple américain nous y invite, que les femmes ont tendance a
acheter davantage de chaussures, et les hommes des chaussures de meilleure quali--
té, lorsque le revenu augmente, Mais ces deux hypotheéses sur le comportement dis—
tinct des femmes et des hommes ne pourront &tre chiffrées que de fagon forfai-
teire en partant du coefficient moyen de la dépense de 0,8 et en stappuyant sur
une expérience étrangdre. On ne pourra en aucun cas arguer des résultats tirés
de l'enguéte spéciale chaussures.,

(1) - Tableau II.l.



Enfin, il convient de rappeler que 1l'élasticité moyenne de 0,8, calcu-
lée d'apres l'enquéte de 1951, est Fondée sur l'analyse des budgets de ménazes
vivant dans les grandes villes de province seulement. La population »rarisienue,
la population des petites villes de province 2t la population agiicole n'ont pes
pu étre considérées. Faute, actuellement, de renseignements comparables (1) swr
ces éléments, nous admettrons gue les coefficients d'dlasticité calculés par
C.Z.P., & partir des données de 1951 sont valables pour les mémes catégories dans
1'ensemble de la population., Le coefficient d'élasticité moyen devra donc &tre
légerement redressé, puisque la structure socio -professionnelle de l'enquéte 1951
dans les grandes villes n'est pas absolument identique & la structure des C.S.P.
cerrespongantes dans l'ensemble cdu pays. Certaines catégories n'étaient en outre
pas touclkées : 1les gros industriels et commercgants d'une vert, les agriculteurs
d'eutre part, Les premiéres, numériguement peu nomrbreuses, seront assimildes aux
cadres supérieurs et professions libérales de l'enguéte de 1951. Quant aux secon~
des, on considérera que 1'élasticité de leur dépense de chaussures est du méme
ordre que celle de leur dépense d'habillement,

Hoyennant les résultats du dépouillement spfcial de 1l'enquéte budgets
de ménage de 1951 et les diverses hypoihé&ses adoptées ci-dessus, le comportement
des ménages frangais en matidre de demande de chaussures peut &tre caractérisd au
moyen d'un tableau de coefficients d'élasticité de la dépense par rapport au re-
venu, Ces coefficients figurent au tableau II,3, ci-aprés.

(1) - L'enquéte de 1956-57 effectude par 1'I.N.S.E.R., pour le compte du C.R.Z.D.0.0.
et portant sur 20,000 ménages donnera ces renseignements, meis ses résultats
sont encore au stade du dépouillement, en ce qui concerne l'analyse de la
dé ense de chaussures comparée & la dépense totale.
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Tableau II 03 .

Coefficients d'élasticité de la dépense de chaussures en France

(1956)
CISLE % de la Coefficients
L dépense globale d'élasticité
G, Petits industriels - artisans -

t petits commergants 13 0,55
G2 Gros industriels et commergants - 8 0,51
cadres supérieurs - prof. libérales ’

33 Cadres subalternes — employés 17 0,94
G, Ouvriers 31 0,84
G5 Tnactifs -~ personnels de service 14 1,17
G6 Population agricole 17 0,70
Ensemble 100 0,82

Te coefficient d'ensemble de 0,82 est la moyenne des coefficients rela--
tifs & chaque groupe pondérés par les effectifs et par la dépense par unité de
consommation dans chaque groupe. En effet, le coefficient dtensemble est fonction
non seulement du nombre d‘'individus ayant un comportement donné (caractérisé par
un coefficient d'élasticité), mais aussi de la demande de chaussures de chacun de
ces individus.

Le tableau II.3. résulte donc de trois sources @

- 1'enquéte de 1951 pour les coefficients d'élasticité, extrapolés a toute la po—
pulation et supposés encore valables en 1956

~ le recensement de la population en 1954, pour les effectifs par catégorie socio--
professionnelle 3

~ 1'enquéte de 1956, pour la dépense par unité de consommation dans chaque C.S.Ps
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C-Eltude de séries fremporelles

La relation entre le revenu (ou la dépense totale) et la déponse aeo
chaussures peut &tre mise en lumidre & un instant donné, comme il vient d!'&tre
exposé, a partir diune enquéte sur des budgeis de ménags. Le cce”izimt d'élas--
ticité qui en résulte est parfois appelé un coefficient statique. iais cette
relation peut également apparaitre & partir de 1'évolution du revenu et de la
dépense des consommateurs au cours d'une période. On désigne le coefficient dé-
duit ainsi d'une série temporelle, coefficient d'élasticité dynamiqus, par
opposition au coefficient statique obtenu a partir d'une enquéte. Il n'y a aucune
raison pour que les coefficients statique et dynamique de la demande d'un méme
produit soient identiques. Ils sont trés voising dans le cas des produits ali~
mentaires, maisydans le cas de 1l'habillement, le coefficient dynamique est géné-
ralement plus faible gue le statique. L!étude des séries temporelles constitue
en tout état de cause, un é1ément de plus dans l'analyse de la demande et les
coefficients dynamiques ne peuvent &tre négiigés dans une prévision,

Dans le cas de la chaussure une analyse sur séries temporelles a été
tentée afin de déterminer les coefficients d‘¢lasticité dynamiques de la demande
de chaussures en France au cours des derniéres ainées.

Les séries utilisées ont été d'une part la dépense globale de chaussv—
res telle qu'elle ressort de ll'exploitation des sources statistiques exposde dans
le premier chapitre, d'autre part, la dépense globale de consommation 4tablie
dlapres les données du Tableau de la Consommation 1950-1956 du C.R.E.D.0.C. Ces
deux séries, exprimées en francs courants et en francs cconstants de 1952 ont per—
mis de tracer les graphiques II.15. et II.16, ol chaque point correspond & une
année de 1950 & 1956,
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L'alignement des points est trés satisfaisant et donne un coefficient
d'élasticité de 1'ordre de 0,6 dans le cas des séries en francs courants et de
0,75 pour les séries en francs constants de 1952. C'est ce dernier coefficient
qui doit &tre rapproché du coefficient statique tiré des enqguétes sur les budgets
de ménage, car les variations de prix dans le temps n'interviennent pas dans la
détermination d'un coefficient statique et sont éliminées dans le cas d'un coef-
ficient dynamique basé sur des séries & prix eonstants. Or, cette comparaison
donne des valeurs trés voisines 3 0,75 pour le coefficient dynamique contre 0,82
pour le coefficient statique (1)

Compte tenu de 1'imprécision de la deuxiéme décimale on peut admettre
que les coefficients statique et dynamique sont, dans le cas présent, sensible-
rent égaux,de lt'ordre de 0,8,

Cela signifie qu'une élasticité de la dépense de chaussures en fonction
de la dépense totale de l'ordre de 0,8 explique 4 peu prés entidrement 1l'accrois-
sement de la demande de chaussures en France de 1950 & 1956, & prix constants,
compte tenu de l'accroissement de la dépense totale au cours de la méme périodea

Ia bonne concordance des coefficients statique et dynamique venant
apres les résultats satisfaisants des comparaisons internationales quant a ia
forme des courbes et la valeur des coefficients, permet de conclure gue le com—
pcrtement des consomm:-teurs frangois en matidre de demande d'articles chaussants
paut &tre valablement caractérisé par un coefficient dtélasticité en fonction de
la dépense totale d'environ 0,8. Clest en définitive cette valeur
qui sera reteme dans le chapitre suivant pour prévoir la demande en 1965.

(1) - Tableau II.3.



-96 ~

Gravhique 11.15,

Dépense de chaussures et dépense totale 1950 3 1956
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Graphique II.16.

Dépenses de chaussures et dépense totale - 1550 a 1956

(en francs constants de 1952)
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LA PREVISION

DE LA DEMANDE EN 1965
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Une prévision cohérente de la demande & long terme d'un produit donné
doit d'abord s'appuyer sur une analyse économique et statistique approfondie de
1tétat actuel et du passé récent de cette demande. Cette analyse conduit a deux
résultats :

- le chiffrement détaillé et précis du marché présent ;

~ la détermination de relations significatives entre la demande et un certain
nembre de variables explicatives caractérisées par des paramétres de comportement
tels que des coefficients d!'élasticité de la dépense par rapport au revenu (oud
1o Aépense totale).

Ces deux résultats constituent la premidre étape d'une prévision ; ils
correspondent respectivenent aux chapitres I et Il de cette étude, lLa deuxiéme
étape est la prévision proprement dite., Elle comporte trois séries de travaux :

- 1'adoption d'hypothdses cohérentes sur 1'évolution probable des variables expli-
catives repézrées au cours de 1l'analyse statistique de la premiére étape ;

- la projection de la demande & l'année terminale de la prevision, compte tenu des
relotions observées entre la demande actuelle et les variables explicatives
d'une part, de 1l'évolution prévue de ces variadbles d'autre part ;

-~ la vérification de la cohdrence et de la vraisemblance des résultats, par con-
frontation avee des prévisions d'ordre plus général faites sur la production,
les revenus et l'ensemble de la consommation, par comparaison avec des données
dtrangdres et éventuellement par détermination de la demande des anndes situées
entre 1'anndée de base et l'année terminale de la projection afin de vérifier la
cohérence de ces projections intermédiaires.

I1 est rare que le test de cohérence et de vraisemblance donme des ré-
sultats immédiatements satisfaisants. Pratiquement on doit généralement procéder
por approximations successives, corrigeant légérement, & chaque fois, les hypo-
theses d'évolution des voriables explicatives retenues, redressant méme, éventuel-
lorent, les paramétres G2 ccaportement qui caractérisent les relations entre ces
variabiles et la demande,

Dans le présent chapitre, on exposera successivement les trois s tades
de la nrévision en aliant d'emblée au résultat finalement retenu pour 1'année
teruinale de la projection,



A _Les hypotheses d’évaolution

des variables explicatives

Le chapitre II a soulivné nue le revenu pouvait &tre considé4 crte
la variable explicative fondame inle de la dermande de chaussures ; il en sara
ainsi dans cettc prévision, :

Trois variables démographiques doivent toutefois entrer en ligne de
compte : lteffectif global de la population ; sa répartition par &ce et par sexe :
sa structure socic-professionnells, Ea offe’, 1'influence du reveru a ¢4 déter—
minée & partir G'e. iyzes effectudes sur les ressour-es et les d<pznscs par wnité
de consommation, c'est-i-dire abstraction faite des mouvements cde 1a population,
qu'il convient maintenant de réintroduire dans 1l'analyse.

Cn tentera, en outre, de tenir compte de 1'influence d'une variction &
prix relatif, tout en soulignant des weintenant le caractére extrimement hasar—
‘deux d'une prévision concernant 1l'évolution de cette variabie, alors que les prd-
visions relatives aux revenus et surtout & la population sont beaucoup moins
aléatoires,

Précis.ns enfin, que lés hypothéses posées ci-dessous sur 1'évolution
démographiqus, les revenus et les prix s'insdrent dans vn cadre d dthypothéses plus
générales postulant notemment la stabilite monétaire, le maintien du plein emploi
et une conjoncture pnolitique ~ frrmrnime et mondiale - comparable & c-"le des
anndes 1851 -1956, Sn1.. ces hypoti..ucs feundanmentales de stablliié, auvcwie prévision

‘ne serait p.scibic,
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1° — LES HYPOTHESES D'EVOLUTION DELL.OGRAPHIQUE

Ia population totale s'élevait, au 31 Décembre 1955 & environ 43.430.000
personnes. Le 31 Décembre 1965, elle atteindra prés de 45.180.00C (1). L'accrois-
sencnt sera de 4 % exactement , Nous admeitons qu'il sera du méme ordre pour
la population des ménages qui seuls nous intéressent dans la présente étude,
puicque la demande venant de la population des institutions (environ 1.200.000
individus en 1956) n'est pas une fonction du revenu. Cet accroissement de 4 %
est trds slOr : les individus ayant plus ce 10 ans en 1965 étaient tous déja nés
au moment ol la prévisien a été faite ; leur espérance de vie étant connue de fa-—
gon trés précise, le risque d'erreur de prévision sur la population présente au
noment de 1l'extrapolation est trés faiblell pore en fat presque umguement d'une part
sur les wmigrations, d'autre part sur la natalité au cours de la période considérée,

Les prévisions de natalité peuvert étre considérées comme relativement
solides 5 les évenements politiques ou économiques susceptibles de modifier pro-
ferdément le comportement des ménages a cet égard (guerre, dépression prolongée)
étant exclus des grandes hypothéses fondamentales de stabilité posdes ci-dessus.

I1 y a en revanche d'assez fortes chances d'erreur sur les migrations
prévues, Tout compte fait, cependant, les possibilités d'erreur sur la prévivion
démosraphigue ne devraient pas dépasser quelques centaines de milliers de person-
nes, soit 1 % environ en plus ou en moins des 4 % d'avgmentation prévus.

La structure par 8ge et por sexe de la population en 1965 est, comme
la population totale, relativement bien connue. Le tableau III.l. ci-dessous
donn2 les proportions d'adultes, hommes et femmes et d'enfonts de moins de 16 ans
en 1955 et 1965,

(1) - Louis HENRY et Roland PRESSAT : Evolution de la population de la France
jusqu'en 1970, Population Janvier-Mars 1956, pp. 158-1 61.
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Tableau IIT,.1.

Bffectifs d'houmes, de fomies et d'enfants de wmoins de 16 ans dans la population
frangaise au 31 Deceubre 1955 et au 31 Décembre 1965 (chiffres arrondis)

1955 1965 198 /1955
Effectifs ern 000 % Effectifs en 000 % o
d’émiin ot plus) 15.230 35,1 15.960 35,3 104,7
(e by | 097 |3 | wa e | e
?“b*fa{;t% ans) 11.225 25,8 11.800 26,1 105,1
Enscmble 43.430 100 45.180 100 104,0

Source : Op. cit., pp. 159-161

On voit que les proportions de jeunes et d'hommes augmenitent 1égdrenent
au détrinent de la proportion de feumes, mais les variations ne dépacseut pas un
deni~point, Il sera toutefois nécessaire d'en tenir compte dans 1'extrapolation
de la denande ventilde selon 1'4ge et le sexe des consommateurs.,



- 105 -

Une correcction plus importante est nécessaire qui concerne la povula-—-

ion des institutions (1), Celle-ci s'élevnit en 1955 & environ 1.000.000 in-
dividus, ramenant la population des nénages, qui seule nous intéresse ici parce
qu'elle seule a l'intiative de ses ddépenses, 3 42.0%0,00C. L'évolution de la po-
pulction des institutions est difficile 3 prévoir. On peut toutefois escompter,
avee le Commissariot Général au Plan, une réduction de la durée du service mili-
taire, diminuant ainsi le noubre de militaires encasernés, La population des hos-
pices de vieillards et des asiles tendra au contraire presque certcinement a
avguenter, Nous admettrons en définitive que la population des Insitutions s'ébvera & pou
prés comme la population totale atteignant ainsi 1.050.000 individus en 1965. La
ponulotion des ménages serait ainsi de 44.130.000, Bien que la structure par fge
et seze de la population des institutions soit assez différente de celle de la
poprilation des ménages (population masculine de 59 % dans les institutions contre
48 55 dans les ménages), nous appliquerons la répartition par 3ge et sexe de l'en-
semble de la population (tobleau III.1.) & la seule population des ménages,
1ferreur qui en résulte étant minime,

Ia structure socio-professionnelle de la population en 1965 sera assez
considdrablenent modifide. Aucune prévision d'ensewble n'a cependant été faite
sur cette stricture. Par contre, 1'Incitut Haticnal d'Etudes Démographigues et le
Comnissariat Général au Plan se sont livrés a de nombreuses analyses sur “1lt'évo-
Tution de 2 population active per secteur su cours des dix prochaines années et
le misux étudié parmi ces secteurs, l'agriculture, correspond en fait & une caté—
gorie sccio-professicnnelle. On sera donc obligé d'extrapcler la structure socio-
professiounelle de la population totale a partir de 1'évolution prévue de la ré-—
partition par secteur de la population active. Le tableau III.2. reproduit la
révartition de la population active en 1954 et 1965 selon le Carmissariat Général
ax Flan,

———

(l) - Celle-ci comprend : les soldats du contingent, la population vivant a
demeure dans les asiles et hospices, les membres des communautés religieu-—
ses, les detenus.
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Tableau I11.2,

Répartition de la population active

par scecteuvsr

Secteurs 1954 1965 pan ¢ cerole-
Agriculture 5,200 4,200 -19%
Industrie 6.670 7.670 + 15 %
Transports 1.000 1,100 +10%
Commerce 2,730 2,920 + 7%
Services 1.220 1.430 + 17 %
Domestiques 520 480 - 8 %
Administrations 1.550 1,700 +11 %
Demardes d'emploi 330 300 -10 %
Contingent 320 230 -28%
Total général 19.520 20,030 + 35

Source : Cwmissariat Géndral au Plan - Perspectires de 1'éconnmie I'ronegaise en

o

1965 -~ Pa

ris 1356 - Tabl.cu p.i3.
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La prévision du Commissariat au Plan concernant 1l'agriculture serait,
au demeurant, excessive, selon M, FEBVAY (1) et M. PRESSAT (2%,

D'aprds ces auteurs, wne diminution de la population active masculine
de 1'ordre de 430,000 & 440,000 — contre les 6G0.000 prévus par le Plan - serait
4 la fois plus vraisemblable et probablement plus souhaitable., Compte tenu d'une
boisse corrélative de la population active féminine dans la méme proportion que celle
enviesagée par le Plan, cela entrainerait une diminution globale de 750.000 en-
viron, soit 14 % au lieu de la baisse de 1.000.,000 (- 19 %) au tableau III.2,
C'est finalement l'estimation la plus récente — celle basée sur les travaux de
11i, FEBVAY et PRESSAT - que nous retiendrons. En admettant que le rapport de la
population agricole active a la population agricole totale ne se modifiera pas
d'ici & 1965, la proportion de la population vivant de l'agriculture ne s'éléve~
rait plus en 1965 qu'a 19 % contre 23 % actuellement, L'ensemble de la population
non agricole revrésenterait ainsi 81 % de la population, qu'il convient maintenant
de ventiler par catégories socio-professionnelles, a partir des tableaux II.3. et
I11.2.

Prenons d'abord la catégorie G5 "Tnactifs, personnel ce service". Le

Cormissariat au Plan prévoit une baisse légére en chiffires absolus (40.000), des
efiectifs du secteur "services domestiques” Le nombre des retraités, assimilés en
premidre appreximation aux personnes &gées de pius de 65 ans, devrait en revanche
augmenter dlenviron 400.000, On peut enfin admettre que les rentiers - dernier
élément important de la catégorie considérée - seront moins ncmbreux en 1965
cu'actuellement, Compte tenu de ces considérations, on admettra cue cette caté-
gorie augmentera corme 1'ensemble de la population, c'est-a—dire qutelle conti-
miera de représenter 17 % environ de la population. Restent les catégories

G, & G,, entre lesquelles il faut répartir 64 % de la population - soit 28.200.000
ifidividus en 1965, contre 60 % - soit 25.500.000 en 1955. Le Commissariat au Plan
prévoit une forte augmentation relative (10 2 17 %) dans 1'industrie, les trans-
ports, les services et 1l'administration (voir tableau III°2)° Sauf dans le cas
des services, qui comprennent les professions libérales, les accroissements
prévus portent sur des secteurs employant une forte proportion de catégories

G, et ¢, (cadres subalternes, employés, ocuvriers), Nous considérerons que l'ac-

cé igssadent total de 3 millions concernant les catégories Gl a G4 porte

(1) -~ La population agricole frangaise, Etudes et Conjoncture - N° 8, Aolit 1956,

(2) - I population agricole en France ; structure actuelle et prévisions
jusqu'en 1966, Population - Janvier-Mars 1957
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entierement, en fait, sur les catégories G, et GA’ en admettant que l'expansion
industrielle ~ et dans une moindre mesure Bommerciale (7 %) - prévue par le
Plan se traduira essentiellement par un accroissement de la taille ot par une
concentration des entreprises existantes, Il en résultera une relative stabilitd
de 1l'ensenbles de Gl + G2, une expansion de G2 (cadres supérieurs et professims

libérales) que nous avons forfaitairement évalude i 1%, Se faisant au Aétriment
de Gl (artisans, petits industriels et commerg:ants)0 L'accroissement plus rapide
de G, par rapport a G4 se justifie par 1'importznce relative crcissante du

3

Personnel technico-commercial des entreprises comparé 3 la main d'oeuvre directe,
ainsi que par l'augmentation du nombre de fonctionnaires essentiellement dons
lienseignement primaire, secondaire et technique,

Le tableau III,3, résume les résultats de ces évaluations dont il
convient de souligner le caractdre extrément fruste et aldatoire,

Tableau III,3.

Structure socio-professionnelle ce la population en 1954--55 et 1955 en pourcen—
tages de la population des ménages (l).

C.S.7. ) 19541955 1965
G1 Petits industriels et commercants -.Artisans 1z 11
G2 G?os industriels_et co@m?rgants -~ Cadres supé- 6 7
rieurs — Professions libérales
G3 Cadres subalternes — Employés 12 14
Q4 Ouvriers 30 32
G5 Inactifs - Personnel de service 17 7
G6 Agriculteurs 23 19
Ensemble 100 100

(1) - Population des institutions exclue.
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2° - LES HYPOTHESES CONCERNANT LE REVENU

I1 a été reconnu que le revenu constituait le facteur le plus important
dans l'explication de la demande de chaussures. Aussi, pour faire une prévision
raisonnable de cette demande, conviendrait-il d'extrapoler ce facteur de fagon
précise. C'est malheureusement chose impossible. L'extrapolation des revenus sur
e longue période donne en effet des résultats beaucoup plus aléatoires que
celle de la strucutre socio-professionnelle de la population qui vient d'étre
exposée, Contrairement aux prévisions strictement démographiques,qui reposent sur
unec donnée de fait, la pyramide des dges actuelle, la projection du revenu résulte
en derniérec analyse, d'une longue chaine de calculs établis sur un ensemble d'hy-
pothéses relativement plus fragiles {1).

Le processus de raisonnement suit schématiquement plusieurs étapes.

La prévision démographique globele a donné, avec une chance d'erreur
minime, l'effectif global de la population active & la fin de la période du plan,
On a pu prévoir par ailleurs, avec moing de certitude sans doute, mais sans risque
d'erreur considérable, 1l'évolution de la population active employée dans l'agricul
ture, On conneit approximativement les besoins en personnel des administrations
publiques au cours de la prochaine décennie, quoique ici le risque d'erreur aug-
mente en raison notamment de besoins éventuels en personnel militoire. Il reste
alors & ventiler le solde de la population active entre les secteurs industriels
et commerciaux, les transports et 1lc8 services, Or, cette ventilztion ne peut étre
que forfaitaire et, bien qu'cmpreinte d'un certain caractére volontariste, il est
impossible d'affirmer que la répartition jugée souhaitable de l'emploi pourra étre
en fait réalisée,

(1) -~ Voir Perspectives de 1'Economie Frangaise en 1965, Commissariact Général au
Plan, Paris 1956, pour plus de détails sur les hypoth&scs adortdées et les
raisonnemcents suivis, et pour les résultats, Les "Perspectives de 1'Tlconomie
Francaise en 1965" ont été reproduites dans les ¥Problimes dconomigues”

n% 444 et 445 - Juillet 1956,
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Les deux prelidres étapes du raisonnement étant couvertes, correspon-
dant respectivement &4 1'évaluation de la population active globale et & sa ré-
partition par secteur d'activité, on parvient & la troisiéme étape, qui consiste
4 postuler des taux d'accroissement annuel de productivité horaire par secteur,
On congoit, sans peine, le caractére extrémement hasardeux de cette démarche, en
dépit de toutes les précautions dont on s'entoure : expérience récente et plus

\

ancienne du pays ; réalisations de pays étrangers au méme stade ou 4 un stade plus
avancé du développement économique ; avis des techniciens les plus compétents,

En pratique, on tente de limiter les conséquences d'une erreur trop facilement
concevable en se donnant plusieurs taux d'accroissement vraisemblables, afin de
raisonner en termes de zone de vraisemblance en fin de période, plutdt que sur

une grandeur unique d'une précision factice,

En combinant, dans une quatritme étape, les résultats de la deuxilme
et de la troisidme -~ effectifs par secteur x productivité horaire par secteur -
et en introduisant une hypothése sur la durée annuelle du travail, on déduit, de
la valeur ajoutée par secteur en début de période, la valeur ajoutée par secteur
dans 1'année terminale de la projection., Cela suppose une hypothése suppldmentai-
re sur la stabilité de la structure des prix au cours de la période puisqu'ils
interviennent dans l'évaluation de la valeur ajoutée de l'annde de base de la
projection et, par conséquent, de celle de l'année terminale,

Par définition, cette valeur ajoutée est égale au chiffre d'affaires
du secteur diminué des achats de biens et services aux autres secteurs. Cela
revient & dire que la valeur ajoutée correspond & la somme des charges salariales.
des impdts et des profits du secteur considéré.

La somme des salaires, des impdts et des revenus bruts d'exploitation
de 1l'ensemble des secteurs donne une premiére approximation des revenus daus
l'année terminale de la projection. lLais pour parvenir au revenu disponible des
consoumateurs qui est la seule variable significative pour déterminer la demande,
plusieurs corrections et hypothéses sont encore nécessaires. Il faut d'abord
défalquer du revenu brut d'exploitation 1l'amortissement du capital investi dans
chaque secteur, ce qui nécessite une évaluation des immobilisations et d'un taux
de depréciation convenable. Moyennant ce premier calcul, on obtient un revenu net
d'exploitation qui doit étre ventilé - sur des bases forfaitaires - entre revenus
aes entreprises individuelles et bénéfices des sociétés, ces derniers se subdivi-
sant & leur tour, non moins forfaitairement, entre bénéfices distribués et non
distribués,
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Tableau I11.4,

Compte d'exploitation schématique de secteur

D C

.Achats de biens et services Chiffre d'affaires
Salaires
Impdts

Revenu brut d'exploitation

A - Avant consolicdation

D c
Salaires C.A, - Achats de biens et services
Impdts

Revenu brut d'exploitation = Valeur ajoutée

B - Aprés consolidation

Ces calculs, de méue que la détermination des impdts, nécessitent des
hypothéses sur la pression fiscale et sa structure. Pour simplifier, on la prend
généralement constante, au moins en premidre analyse.

Des opérations précédentes, il se déduit alors le montant des salaires(1)
versés par 1l'économie productive auxquels il convient d'ajouter les traitements, (1)
connus par ailleurs, des fonctiommaires des administrations et les gages du
personnel domestique employé par les ménages, ainsi que les bénéfices distribués
par les sociétés, liais le reveru des particuliers comprend en outre les revenus
des entrepreneurs individuels,qu'il faut ajouter & la somme précédente non sans
avoir au préalable défalqué les investissments, arbitrairement évalués, effec-
tuds par ces mémes entrepreneurs., Le chiffre ainsi obtenu correspond au revenu
brut des ménages. Le revenu disponible, qui @t la variable recherchée, s'obtient

on en déduisant le montant des impdts directs prélevés sur les ménages, projeté
lui aussi & l'année terminale.

T L ET R )

(1) - Charges sociales comprises.



- 112 - -

En pratique, la longue chaine de calculs qui vient d'étre décrite
est simplifiée et raccourcie dés 1l'instant qu'est connue la valeur ajoutée par
secteur, La somme des valeurs ajoutées des secteurs donne en effet la production
intérieure brute, c'est-a-dire la somme des biens et services mis & la disposi-
tion de 1la collectivité par le secteur productif. Il faut y ajouter les biens
et services fournis en nature par les administrations,qu'on évalve au prix
colitant. Celui-ci est considéré comme égal & la somme des traitements versds par
les administrations (1), Il faut enfin inclure 1les services fournis par les
ménages, qui consistent essentiellement en services domestiques, évaluds au nrix
cofitant (salaires des domestiques), et en location d'immeubles et de terrains,

la somme de la production intérieure brute et des services rendus par
les administrations et les ménages représente alors l'ensemble des biens et
services dont la collectivité peut disposer au cours d'une année. Sa contrepar—
tie est la somme des revenus formés & 1l'occasion de la production de ces biens
et services. Si on retranche de ces revenus.d'une part la formation brute de
capital de l'ensemble de la collectivité, qui peut &tre estimée directement par
divers procédés se recoupant les uns les autres, d'autre part les achats de biens
et services par les administrations, dont 1l'évaluation résulte aussi d'une extra-—
polation directe, on obtient un résidu qui correspond aux sommes dont les uénages
disposeront pour leurs achats courants de biens et de services, c'est-a~-dire
leur revenu disponible,

(1) - Cette convention se justifie si 1'on se reporte au compte d'exploitation
schématicque du tobleau III.4. On désire évaluer la valeur ajoutde par les
administrations aux produits qu'elles achdtent afin de mettre certains biens
et services collectifs (enseignement, Jjustice, défense,....) a4 la dispo—
sition de la communauté nationale. Cette valeur ajoutde est la différence
entre le total des biens et services ainsi fournis et les achats faits par
les administrations. Elle est par ailleurs égale au débit du compte dlex—
ploitation diminué des achats, lMais dans le compte d'exploitation fictif
des administrations, il n'existe pas de rubrique "impdts", Le "revenu brut
d'exploitation" disparait lui aussi puisqu'il n'y a pas en fait de recettes
d'exploitation, Il en résulte une identité entre les traitements versds et
la valeur ajoutée des services rendus.
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Ce processus, moins lourd que la chaine de calculs évoquée ci-dessus,
évite de poser explicitement des hypothéses, difficiles & formuler en tout état
de cauvse, sur la pression fiscale, 1l'amortissement, les bénéfices distribués et
non glst¢1bues, etc... Mais, pour ne pas étre exgllcltees, ces hypothéses n'en sont
pas moins posées dans 1'évaluation rapide du revenu cdisponible qui vient d'étre
faite. Bt rien ne garantit que certaines d'entre elles ne soient pas incompatibles.

En outre, le revenu disponible ainsi estimé est un revenu global : rien
ne peut &tre dit sur sa distribution entre catégories socio-professionnelles, ni
a4 1'intérieur de chaque catégorie.

L'économiste chargé de la prévision de la demande d'un produit n'a ce-—
perdant pas les moyens de refaire une vrojection du revenu disponible ; la longue
chatne de calculs exposée ci-dessus, et mme la chaine courte utilisée en prati-
que, ne sont en fait réalisables que par une équipe gouvernementazle de comptables
nationaux. Force est donc d'adopter leurs prévisions sur le revenu, tout en ayant
pleinement conscience du caractére relatif des calculs sur lesquels elles reposent,
llais on doit reconnaftre par contre que ces prévisions, étant considérées corme
réa2lisables par leurs euteurs — sous réserve que les hypothéses de calcul ne sont
pas incompatibles et que les hypothdses fondamentales de stabilité seront vérifiées -
acquitrent, de par leur origine méme, un certain caractére déterministe qui les
transforme en une des données de base de 1'économie francaise de la prochalne
désennie, Le seul fait, par exerple, de considérer ce revenu disponible prévu
ccme le facieur primordial de la demande de chaussures en 1965 ,aidera & fixer
des rTans de production de chaugsures destinés 3 satisfaire cette Gemande, et ce-
ci ddgagera des revenus supplémentaires dans 1l'industrie de la chaussure corres—
pondant peu ou prou & l'estimation de l'accroissement des revenus utilisée dans
ia projection,

Au Gemeurant, dans le cas d'un produit de grande consommation comme les
chaussures, ou il n'y a pas de tendance & 1'accroissement spontané de la demande
indépendamment d'une hausse du revenu, il est moins important de prévoir ce qui
se passera i une échéance déterminée qu'a escompter l'effet sur la demande d'une
augmentation donnée du revenu. Autrement dit, la hausse prévue de la demande de
chaussures est celle gqui se produlra si le revenu par téte crolt de 28 % ou de
40 % quel que soit le terme ol cette hausse sera réalisée : 1960, 1965 ou 1970.

Il en serait tout autrement si la demande de chaussures accusait une tendance a
croitre méme en période de revemu stabtle comme cela se produit pour les biens nou-
veaux - télévisecurs, appareils électro-ménagers, automobiles -- qui connaissent
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un effet de diffusion spontande., Dans le cas de ces produits, la durée de la
période sur laguelle porte la prévision - c'est-a-dire le choix de l'amnce ter-
ninale de la projection - influe sur le résultat final : le facteur temps ne
peut absolument pas &tre négligé,alors que son influence est peu 91gn1¢1cat1ve
comparée & celle du revenu dans le cas des chaussures.

Malgré les incertitudes gui pésent tant sur leur formulation que sur
leur réalisation, nous adopterons donc les prévisions du revenu disponible chif-
frées par le Commisgariat Général au Plan, en colisboration d'ailleurs avec le
Service des Etudes Economiques et Financiéres du ilinistére des Finances.

Ces services ont adopté deux variantes du revenu disponible global en
1965, par rapport & 1954, correspondant & deux hypotheses sur l'accroissement
‘annuel de la productivité au cours de la période : dans la premiére hypothése la
productivité augmenterait de 3,5 7 dans la_seconde de 4 % (1)

Le tableau ITI.5. résume l'accroissement du revenu disponible par téte
qui résulte des travaux du Commissariat au Plan,

Tableau III.5,

Evolution des revenus entre 1955 et 1965

1955 = 100
Revenu global Revenu par téte
Variante I -~ Hypothése d'accroissement{
de la productivité de 133 : 128

3,5 % par an, en moyerne
de 1955 & 1965

Variante II - Hypothése d'accroissement _
de la productivité de
4,0 ﬂ’pur an, en moyenne 0 20
de 1955 & 1965

(1) ~ Perspectives ..... Op. cit., p. 20. Notons qu'entre 1949 et 1954, la pro—
ductivité a augmenté en France de 3,5 % par an, en Allemagne de 6,7 %, aux
Pays—-Bas de 5,2 % et aux Etats—Unis de 2 7 7%
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30 ~ LES HYPOTHGESES CONCERNANT LES PRIX

On a vu que 1l'influence des variations de prix sur la demande était
difficile & déterminer de fagon précise. Il n'existe par ailleurs aucune donnée,
dans le cas de la chaussure,sur la relation(prix : demande) en France, la seule
documentation disponible étont de source américaine, Rappelons aussi que parmi
les hypothéses fondamentales de stabilité retenues par les auteurs des "Perspec—~
tives de 1'Economie Francaise en 1965" et reprises ici, figure celle de la stabi-
1lité des prix. Or, l'influence des prix sur la demande s'exprime & la suite d'une
variation relative du prix du produit considéré par rapport aux prix des autres
produits avec lesquels il est en concurrence,

I1 n'était pas de notre propos de prévoir 1l'évolution du prix des
chaussures par rapport & celle de l'indice général des prix d'ici & 1965, mais
nous pouvons essayer de prévoir ce que sera la demande de chaussures dans 1'hy—
pothese d'une variation du prix relatif des articles chaussants. Nous dresse-—
rons donc une gamme de positions possibles pour 1'indice du prix relatif des
chaussures en 1965 par rapport & 1'indice général des prix de détail, et en
calculerons 1l'effet sur la demande :

- dans une position moyenne, les prix des chaussures évolueraient comme 1'ensem-—
ble des prix de détail, c'est-a(dire sercient constants en 1955 par rapport i
1955 , il n'y aurait dans ce cas pas d'influence des prix sur la demande ;

~ dans des positions extrémes, les prix relatifs des chaussures se situveraient
respectivement a4 5 %, puis % 10 % au-dessus et & 5 %, puis & 10 % au-dessous du
niveau géréral des prix en 1965, par rapport & 1955.

Le tableau III.6, donne cette gamme,
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Tableau III. 6,

Prix relatif des chaussures en 1955 par rapport & 1955
(1955 = 100

1955 1965

Indice général des prix de détail 100 100

Indice des prix des chaussures :

a) Hypothdse de stabilité 100 100
b) Hypothdse de hausse relative 100 105 - 110
¢) Hypothese de baisse relative 100 95 - 90

4° ~ LE CORPS D'HYPOTHESES RUTENU

Trois séries d'hypothéses ont été posées, dans les paragraphes 1, 2
et 3 respectivement, sur 1'évolution des variables qui déterminent la demande de
chaussures au cours de la période de projection . Certaines de ces hypothéses,
concernant 1'évolution démographique, 1'évolution des revenus et 1'évolution
des prix relatifs, comportent plusieurs variantes afin de donner une plage de
sécurité & la projection. Il a paru utile de récapituler ces hypothéses et leurs
variantes dans le tableau III.7. ci-aprés.
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Tableau III.7.

Ivolution des facteurs déterminant la demande de chaussures en 1965
par rapport & 1955 (= 100)

Hypothéses retenues 1955 1965

HYPOTHESES DEMOGRAPHIQUES 3

— Evolution de la population globale 100 104
- Evolution de la structure par &ge .

et sexe Voir tableau III.1.
- Evolution de la structure par C.S,P. Voir tableau III.3,

HYPOTHESES SUR L'EVOLUTION DU REVENU
DISPONIBLE PAR TETE 3

~ Variante I : 100 128
-~ Variante II _ 100 140

HYPOTHESE SUR LfEVOLUTION DES PRIX
RELATIFS DES CHAUSSURES ¢

~ Variante a 100 100
- Variante b § 100 105 - 110
—~ Variante c 100 95 - 90
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B-La projection de la demande

de chaussures en 1965

Partant des estimations globales de la demande de chaussures en 1955
du Chapitre I, et en combinant les paramdtres de comportement déterminés par
1tanalyse statistique du chapitre II avec les hypothéses posées ci-dessus sur
1'évolution des déterminants de la demande, on peut faire une projection de la
demande de 1955 & 1965.

Le principe de cette projection est simple : il consiste & multiplier
la consommation globale de l'année de base par un produit dont les termes sont
1ltaccroissement du revenu disponible par téte affecté du coefficient d'élasticité
de la demande par rapport au revenu, l'accroissement de la population et lteffet
éventuel de la variation des prix relatifs.

On obtient ainsi l'expression suivante :

Res\E  Tes a1 (/g5 ¢
D65 - D55 (ﬁ;g; ° ("‘f):)_';"') . (757%")

ol D est la demande en milliards de francs, en 1955 ou 1965,
E, 1'élasticité de la dépense par rapport au revenu R,
e, 1'élasticité de la dépense par rapport au prix relatif,
P, l'indice des prix des chaussures,
I, 1'indice des prix de détail,
P, la population.

Cette expression est un "mod&le" prévisiormel qui permet de calculer la
demande de chaussures en France en 1965 quand on connait la valeur numérique des
divers coefficients.
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Ce processus d'apparence trés simple appelle cependant quelques miscs
en garde, Il convient en premier lieu de remarquer que le coefficient dfélasti-

cité dont on dispose caractérise une relation entre le revenu et la dépense &
uneépocue donnée, la période de 1'enquéte. C'est pour cela qu'il est parfois
appelé cocfficient statique. Or, l'utilisation de ce coefficient dans une pro-
jection repose sur une analogie qui est certaincment discutable. On admet en
effet que si 1'échelle des revenus s'éléve en bloc de X % an cours d'une pé-
riode, l'effet sur la demande sera analogue & celui qui se produit & un instant
donné lorsqu'on passe d'un revenu de 100 & un revenu de 100 + x %, Ceci impli-
que au moins deux hypotheses @

- qu'il ne se produira pas de distorsions dans 1'échelle des revenus lorsqu'elle
gtéitvera, clest-a~dire que la distribution des revenus restera inchangée ;

- que les golits et les habitudes des consommateurs ne se modifieront pas au
cours de la période, malgréd une élévation sensible de 1'ensemble des revenus
individuelse.

On retrouve 1a des hypothéses déja formulées & l'occasion des prévi-
sions portant sur 1'évolution des rcvenus, ce qui nous autorise 4 les maintenir
ici. Par ailleurs, il convient de rappeler que l'analogie sous-jaccnte au proces-~
sus employé stest révélée satisfaisante dans le cas de la demande de chaussures(1)
aux Etats-Unis, & en juger par le parallélisme des courbes du graphique ci-dessuss
le comportcment des consommateurs amciicains a4 1'égard d‘une variation du revenu
cst presque identique aprés la guerre (et une forte hausse des revenus) a ce
qutil était en 1935-1936.

Enfin, rappelons qu'on a utilisé les données américaines pour essayer
de préciser la forme de la relation dépense/revenu en France dans la zone des
rovenus élevés ¢ on a vu (graph.II13) que la courbe américaine prolongeait 1li-
néairement la courbe francaise et ceci semble justifier, en premiére approxima-
tion, une extrapolation des donndes francaises correspondant a une hausse des
revenus par téte de 30 a 40 %e

Une précaution fondamentale s'impose cependant dans ces calculs
1e coefficient d'élasticité mesure 1'accroissement relatif de la demande rap-
porté 4 un petit accroissement relatif domné de la variable explicative (re—
veau ou Prixje

(1) - Graphique II.3.
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Lec processus d'extrapolation schémetisé ci-dessus n'est donc valable
en toute rigueur que lorsque l'accroissement du revenu est faible, inférieur
pratiquement, & 10 %. Quand cet accroissement est important, ce processus n'est
plus 1légitime et il faut considérer alors le coefficient d'élasticité comme une
puissance et non comme un multiplicateur de la demande. En effet, 1'élasticité
par rapport au revenu est la pente de la droite de régression de la dépense sur
le revenu quand ces deux termes sont exprimés en logarithmes

logd =1logk +alogr

Mais cette expression donne, en coordonnées arithmétiques :

d=k 12 qui est 1'équation d'une courbe exponentielle.

Tant qu'on ne considére que de petites variations de r, il est 1légi-
time d'assimiler le segment de courbe sur lequel on raisonne & un segment de
droite ; mais si 1'on veut étudier 1lfeffet d'une forte variation de r, cette
assimilation conduirait en fait A& raisonner sur la tangente & la courbe et don~

nerait ainsi des résulitats erronds (voir graphique III.l.)

Graphique IIT.I,

(coordonnées arithmétiques)

Dépense

Z

/

<10 %< 40 % >

Revenu
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Dans de tels cas, il faut utiliser 1'équation de la courbe : d = k r

pour déterminer d & partir de r et de a.

Si p est ltaccroissement relatif de r et q l'accroissement relatif

de d, il vient ¢ 1 + p = (1 + q)a =1+aq+ éﬁé:lz— q2 + ceeve
2

Moyennant cette précamtion de calcul, qui a comme pour effet de
traduire un phénoméne de saturation de la demande dans le cas d'une forte
hausse du revemf{l),on peut procéder comme il a été indiqué plus haut.

On fera d'abord une extrapolation globale en tenant compte des hypo-
théses d'évolution démographique adoptées et des variations de prix ; on procé-

dera ensuite 4 une extrapolation par catégorie socio-professionnelle et une ven—~
tilation toute forfaitaire par type de chaussures (hommes, femmes .enfants).

1° - L'EXTRAPOLATION DE LA DEiANDE GLOBALE.

Le coefficient d'élasticité de la dépense, par rapport au revenu, de
1'ensemble de la population, s!'éléverait actuellement a environ 0,82 (voir
tableau II.3. ci-dessus)e Toutefois, la structure socio-professionnelle de la
population, ainsi que les consommations par U.C. dans chaque C.S.P. étant dif-
férentes en 1965 de ce qu'elles sont actuellement, il convient de redresser éven-—
tuellement ce coefficient d'ensemble pour en tenir compte (2)a Le coefficient
d'ensemble pour 1965, aprés redressement, est en définitive presque exactement
le méme que pour 1955 (0,82 a 0,83).

(1) - Lorsque a < 1,ce qui est le cas pour 1'élasticité de la demande de
chaussures.

(2) - On rappelle que le coefficient d'enscmble est la moyenne des coefficients
r2latifs & chaque C.S.P. pondérés par le produit des effectifs et de la
dépense par U.C. dans chague C.S.P. Ce produit est par définiticn égal a
la dépense globale par C.S.P. Les coefficients de pondération employés
sont donec ceux des deux derni®res colomnes du tableau III.ll. ci-desscus,
qui résume 1'extrapolation de la demande par C.S.P.
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'En substituant dans l'expression (1 + p) = (1 + q)2 ci-dessus les va-
leurs correspondant d'une part & 1l'accroissement prévu du revenu -- dans ses deux
variantes - d'autre part au coefficient d!'élasticité, il vient@:olonne 2 du ta=-

bleau III-Ba) H

Tableau III.8,.

1 2 3
Hausse du revenu Accroissement de la|Accroisscment de la
disponible par téte|dépense par téte dépense giobale
1965/1955 1965/1955 1965/1955
Variante I 28 % 22,7 % 27,6 %
Variante II 40 % 32,2 % 37,5 %

L'accroissement prévu de la population globale étant de 4 %, il faut
multiplier par 1,04 les résultats précédents pour obtenir la demande globale en

1965 (colonne 3 du tableau III.8.).

La colomne 2 du tableau III.8. donne l'augmentation de la dépense ré-
sultant de 1l'accroissement du r¢venu dans l'hypoth2se ou les prix relatifs res-
tent stables (variante a de 1'évolution des prix)o Si les prix relatifs des chaus-
sures devaient varier, atteignant les valeurs prévues dans les variantes b et ¢
respectivement, il faudrait corriger le résultat précédent, compte tenu de 1!'élas—
ticité de la demande par rapport au prix relatif de - 0,3 (forfaitairement em—
pruntée & 1'expérience américaine faute de données frangaises). Les résultats
de la correction sont donnés dans le tablcau III.9.
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Tableau III.9.

Effet du prix sur la demande de chaussures en 1965 en %

Variation du
prix relatif
de :

Variation de
12 demande
due aux prix

Effet combird du prix et
du revenu sur la demande

por tf ke 1075 = 100

Effet combiné du prix 64

d1 revenu sur la demande
gilobale 1955 = 100

Tariante I | Variante II| Variante I | Variante II
- 10 % 103,2 126,5 136,5 131,7 142, 0
- 5% 101,5 124,5 134,0 129,5 139,4
0 100 122,7 132,2 127,6 137,5
+ 5% 98,5 121,0 130,0 125,8 135,2
+10.% 97,2 199,0 128,5 123,8 133,7

Tableau III.10

Dépense globale de chaussures en 1965, en milliards de francs
(dépense glcbale en 1955 = 200 milliards de )

Variation du prix relatif

Acsroissement du revenu par téte de

28 % (Variante I)

40 % (Variante II)

-10%
- 5%
0

5 %
+10%

+

263,4
259,0
255,2
251,6
247,6

284,0
278,8
275,0
270,4
267,4
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Si on applique les taux d'accroisscment de la dépense globale au mon~

tant de cette dernidre en 1955 (1), évalude & 200 milliards, on obtient lcs
résultats donnés dans le tableau II1I.10.

L'abscnce de paramétres de comportement valables concernant les quan-~
tités demandées exclut une projection analogue exprimée en nombre de paires.
Si on admet toutefois que le prix moyen actuel n'taugmsntera pas, dans lthypothe--
se de la stabilité des prix relatifs, on aurait au moins un ordre de grandeur
des quantités demandées, en 1965, de tous les articles chaussants. Le prix moyen
actuel de la paire (2), considéré comme le quotient de la dépense totale en 1955
par le nombre de paires achetées (Cf. tablcau I.9¢), est de 1'ordre de 1.400 fr.
Il y aurait donc une demande de 180 & 195 millions de paires en 1965, selon 1l'ac~-
croissement du revenu considéré, contre 146 millions en 1955, pour le marché
intérieur seulement, sans compter la demende des administrations.

Ce calcul %rés grossier ne serait cependant valable qu'au cas ou la
demande ne s'orienterait pas vers des chaussures de meilleure qualité & mesure
que le revenu s'éléverait. Or, rien ne justifie une telle supposition : quand
le revenu croit, les consommateurs achétcnt non seulement plus de produits mais
aussi des articles de meilleure qualité, celle-ci étant caractérisée par un
prix unitaire plus élevé.

Telle est 1'expérience américaine en ce qui concerne les chaussures (3),
1'effet qualité paraissant toutefois plus marqué chez les hommes que chez les
fermes, Dans le cas de la France, les seuls renseignements disponibles concer—
nant 1'effet qualité proviennent de 1l'enquéte spéciale chaussures de 1952,

(1) - 1955 a été choisie comme basc de la projection parce qu'intermédiaire en-
tre 1954, année pour 1aquelle le recensement donne des résultats démogra-
phlques trés slirs, et 1956 ol 1l'enquéte budgets de ménage fournit des don~
nées globales égalcment trés solides.

(2) - Tous articles chaussants.

(3) = Cf. Chapitre II : la différence de comportement entre les hommes et les
femmes.
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Nous avons vu que les coefficients d!élasticité calculés sur les dépenses et les
revenus moyens par C.S.P. donnés par cette enqudte étaient fortement sous-—estimés,
Admettons  toutefois, que le rapport du coefficient d'élasticité de la dépense

au coefficient d'élasticité de la quantité achetée (dont la différence donne le
coefficient d'élasticité de la gggl;ﬁé) qui ressort de cette enquéte est valable(l);
s'il en est ainsi, le coefficient d!élasticité de la quantité achetée serait, en
France, de 1l'ordre de 0,55 pour un coefficient d'élasticité de la dépense de 0,8
environ. I1 en résulterait en 1965 une demande, exprimée en nombre de paires, un
peu moins forte que celle indiquée ci~dessus : 170 & 180 millioms, au lieu de

180 & 195 millions. Une plus forte proportion qu'actuellement serait toutefois
composée de chaussures de femmes, comme on le verra au paragraphe 3° ci-dessous,

20 —~ L'EXTRAPOLATION DE LA DEIANDE PAR CATEGORIES SOCIO-PROFESSIONNELLES

L'enquéte sur les dépenses et les consommations des ménages en 1956,
de 1'I,H.S.E.,E. et du C.R.E.D.0.C., donne la dépense globale de chaussures en
1956, ventilée en 12 catégories socio-professionnelles (voir tableau I.5¢)0

Ces 12 catégories ont été ramenées & six, correspondant aux groupes
G1 a G6 pour lesquels on a établi des coefficients d'élasticité (voir tableau II.3)

Moyermant les hypothéses déja formulées, selon lesquelles la distribution des
reveius entre les ménages ne se déformera pas et que le comportement des ménages
classés par catégorie socio-professionnelle restera constant au cours de la pE-
riode de projection, on peut appliquer le taux moyen d'accrcissement des revenus
au coefficient d!'élasticité de chaque C.S.P. Cette opération donnera l'accrois—
scment de la dépense de chaussures par C.S.P, par rapport & 1955, & population

(1) - Cf. Chapitre II, tableau II.1l.
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constente. I1 faudra corriger ce dernier chiffre pour tenir compte des variations
d'effectifs par C.S.P. intervenues entre 1955 et 1965. Le tableau III.11. risume
les résultats de cas de calculs(l).

I1 ressort dn tableau III.11., cue le plus fort accroissement de la de-
mande glovale en valeur absolue et relative viendra des catégories G3 et G4. La

demanrde venant des catdgories G1 et G6, essentiellement composées d'indépendonts -

resterait, en revanche, pratiquement stable. Ces résultats traduisent 1l'effet
combiné d'une élasticité assez élevée et d'un fort accroissement des effectifs dans
le cas des catégories dont la demande augmente le plus, et au contraire d'une
élasticité plus faible et d'une diminution des effectifs dans les cas ou la de-
mande reste étale.

Sous réserve que les hypothdses adoptées au long de cette étude se
vérifient - et certaines sont trés aléatoires — cette conclusion devrait aider
a orienter les productions envisagées en fonction de 1'expansion distincte des
divers types de client®les qui composent le marché frangais.

(1) = on remarquera que la somme des extrapolations de la demande par C.S.P, dans
ce tableau n'est pas absolument identique & 1'extrepolation de la demande
globale (Cf. tableau III.10., variation du prix relatif = 0). Cela vient de
ce que les extrapolations de la demande par C.S.P., faites selon la méthode
exposée, page 121, ne sont pas additives. Il convient i ce propos de signa--
ler que s'il est souvent commode d'extrapoler la demande globale & partir
de 1'élasticité moyenne pondérée de 1l'ensemble de la ponpulation, il est
plus 1légitime de sommer les extrapolations partielles de la demande par
C.S.Pe ¢ 1'élasticité étant une loi de comportement, il peut n'y avoir au-
cun sens & calculer une loi de comportement moyenne (mdme pondérée) pour
des groupes & comportement trés distincts.
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Nous avons vu que les coefficients d!'élasticité calculés sur les dépenses et les
revenus moyens par C.S.P. donnés par cette enquéte étaient fortement sous--estimés,
Admettons toutefois, que le rapport du coefficient d'élasticité de la dépense
au coefficient diélasticité de la quantité achetée (dont la différence donne le
coefficient d'élasticité de la qualité) qui ressort de cette enquéte est valable(1);
s'il en est ainsi, le coefficient d!élasticité de la quantité achetée serait, en
France, de 1'ordre de 0,55 pour un coefficient d'élasticité de la dépense de 0,8
environ. Il en résulterait en 1965 une demande, exprimée en nombre de paires, un
peu moins forte que celle indiquée ci-dessus : 170 & 180 millioms, au lieu de

180 & 195 millions. Une plus forte proportion qu'actuellement serait toutefois
composée de chaussures de femmes, comme on le verra au paragraphe 3° ci-dessous.
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L'enquéte sur les dépenses et les consommations des ménages en 1956,
de 1'I.N.S.E.E. et du C.R,E.D.0.C., donne la dépense globale de chaussures en
1856, ventilde en 12 catégories socio-professionnelles (voir tableau I.5.)

Ces 12 catégories ont été ramenées & six, correspondant aux groupes
G1 a G6 pour lesquels on a établi des coefficients dtélasticité (voir tableau II.3)

lHoyenrant les hypotheses déja formulées, selon lesquelles la distribution des
revenus entre les ménages ne se déformera pas et que le comportement des ménages
classés par catégorie socio-professionnelle restera constant au cours de la pé-~
riode de projection, on peut appliquer le taux moyen d'accroissement des revenus
au coefficient d!'élasticité de chaque C.S5.P., Cette opération donnera l'accrois-
sement de la dépense de chaussures par C.S.P, par rapport & 1955, & population

(1) -~ cf. Chapitre II, tableau II.l.
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constonte. Il faudra corriger ce dernier chiffre pour tenir compte des varistions
d'effectifs par C.S.P. intervenues entre 1955 et 1965. Le tableau III.11. risume
les résultats de cas de calculs(l).

I1 ressort du tableau III.11. cue le plus fort accroissement de la de-
mande glovale en valeur absolue et relative viendra des catégories G3 et G4. La

demande venant des catdégories G, et G6, essentiellement composées d'indépendonts -

1
resterait, en revanche, pratiquement stable. Ces résultats traduisent 1l'effet
combiné d'une élasticité assez élevée et d'un fort accroissement des effectifs dans
le cas des catégories dont la demande augmente le plus, et au contraire d'une
élasticité plus faible et d'une diminution des effectifs dans les cas ou la de-
mande reste étale.

Sous réserve que les hypoth®ses adoptées au long de cette étude se
vérifient - et certaines sont trés aléatoires — cette conclusion devrait aider
a4 orienter les productions envisagées en fonction de 1l'expansion distincte des
divers types de clientéles qui composent le marché francgais.

(1) = on remarquera que la somme des extrapolations de la demande par C.S.P. dans
ce tableau n'est pas absolument identique & 1'extrepolation de la demande
globale (Cf. tableau I11.10., variation du prix relatif = 0)., Cela vient de
ce que les extrapolations de la demande par C.S.P,, faites seclon la méthode
exposée, page 121, ne sont pas additives. Il convient & ce propos de signa--
ler que s'il est souvent commode d'extrapoler la demande globale & partir
de 1'élasticité moyenne pondérée de l'ensemble de la population, il est
plus légitime de sommer les extrapolations partielles de la demande par
CeSePe ¢ 1'élasticité étant une loi de comportement, il peut n'y avoir au~
cun sens & calculer une loi de comportement moyenne (méme pondérée) pour

by

des groupes & comportement trés distincts.
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Tableau III.11.

Dépenses de chaussures par catégories socio-professionnelles en 1965
(dans 1thypotheése de la stabilité des prix relatifs des chaussures)

Accroissement de la |Accrois- | Accroissement de 1a‘Dépense Dépense élobale en | Dépense globale en %
Catégories dépense par tAte enf|sement de| dépense globale en%|globale (65 Milliards &el&}* 1955 1965 | 1965
socio~profession~- la, popu= en 1955 I II
nelles Variante |Variante |lation en| Variante{ Variante|milliards| Variante| Variante
I II % I II de Ir I II
Petits industriels
et commergants - 14,6 20,3 =17 13,2 18,9 26 29,4 30,9 12,8 | 11,3 | 11,0
artisans
Gros industriels &
commergants -
cadres supérieurs 13,4 18,7 + 19 35,3 41,6 15 20,3 21,2 7,7 | 7,8 7,6
prof. libérales
Cadres subalternes{ ¢ 4 37 2 + 20 54,4 67.9 23 51,0 55,4 16,6 | 19,6 | 19,7
employés 2 ’ ' ’ 2ty ? ’ ’ )
Ouvriers 23,0 32,6 + 10 35,1 45,6 63 85,1 21,7 31,4 | 32,6 32,7
Inactifs -~ person~
nel de service 355 | 482 |+ 4 38,9 | 541 29 40,5 | 44,7 | 14,3 | 15,5 | 15,9
G6 Population agricole; 18,9 26,6 - 14 1,7 8,2 34 34,6 %6,8 17,2 | 13,2 13,1
Ensemble 2 32,2 + 4 27,6 37,5 200 260,7 230,7 100,0 {100,0 {100,0
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3° .~ L'EXTRAPOLATION DE LA DEMANDE SELON L'AGE ET LE SEXE DE LA CLITNTELE

Nous arrivons ici & la partie la plus incertaine de 1l'extrapolation,
puisque nous ne disposons que de la ventilation, selon 1'dge et le sexe de la
clientele, des chaussures achetées en 1955 (1).

En ce qui concerne 1le comportement, en effet, nos seuls éléments
proviennent de l'expérience américaine d‘'avant--guerre (2), puisque l!exploita—
tion de 1l'enquéte spéciale chaussures de 1952 ne donnait pas de résultats va-
lables. Faute de mieux, il sera nécessaire d'utiliser ces renseignemcnts étran-
gers pour tenter de caractériser forfaitairement le comportement des consoima-
teurs frangais. En vertu des données américaines, on supposera par conséquent
que 1'élasticité de la demande de chaussures de femmes est plus forte que celle
des chaussurecs d'hommes et que le rapport des coefficients correspondants cost
le méme qu'aux Etats-Unis, ol ils valent respectivement 0,75 et 0,60, L'élasti-
cité de la demande de 1l'ensemble de la population étant connue - 0,82 — il res-
te & déterminer le coefficient d'élasticité de la dépense pour les chaussures
d'enfants de moins de 16 ans. Nous admettrons qu'il ne doit pas &tre supéricur
& cclui des hommes, limitc supéricure, et nous lui attribuerons une limite in-
féricure arbitraire fixée & 0,55. I1 y a tout lieu de pemser en effet, que cotte
demande est plutdt fonction de la croissance des enfants que du revenu.

On peut donc déterminer des coofficients d!'élasticité de la dépenss de
chaussures pour les hommnes, les fommes ct les enfants, & partir des hypothescs
formulées ci-dessus, du coefficient d'élasticité de 1l'ensemble de la population
en 1955 (0,82) et de la part des dépcnses de chaussures, d'hommes, de fommes
ct dlenfants respectivement en 1955.

Ces coefficients sont donnés dans le tableau III.12,

(1) - crf. supra - Chapitre I, § B 30,
(2) - Cf. supra - Chapitre II, § B 1°, alinéa 3.
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Tableau III.12,

Coefficients d'élasticité de la dépense selon 1l'Age et le scxe

(en 1955)

% de la dépcnse Variante I Variante II ]
globale en 1955 Coefficient "enfant"|Cocfficicnt "enfant!
limite inféricure |limite supérieure

(1) (2) (3)

Age ot sexe

Hommes 39 0,80 0,75
Femmes 39 1,00 0,93
onfants 22 0,55 0,75

(moins de 16 ans)

Ensemble 100 0,82 0,82

Compte tenu de 1l'accroissement du revenu disponible par téte, sous
les deux variantes adoptées (voir tableau II1.8.) et de 1'accroissement des ef-
fectifs dans chacun des trois groupes considérés (voir tableau 1I1.3.), on peut
dvaluer & 1l'aide de ces coefficients 1'augmentation de la dépense globale de
chaussures d'hommes, de femmes et d'enfants respectivement. Etant donné la venti-
lation de cette dépense en 1955, il est donc possible de chiffrer en milliards
de francs la dépense correspondante en 1965. Les résultats sont donnés dans le
tableau III,.13. ci-apres.

I1 ressort de ce tableau qu'en dépit d'un accroissement des effectifs
adultes féminins inférieur & 1'augmentation de 1'ensemble de la population, la
prt de la dépense de chaussures de femmes tend significativement a augmenter en
1965 par rapport & 1955, Corrélativement, la part des chaussures d'enfants dimi-
nuc, malgré une assez forte augmentation du nombre de jeunes de moins de 16 anss
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Tableau III.13.

Dépense globale de chaussurcs d'homes, de femmes et d'enfants en 1965
(milliards de francs)(1)

1965(2) Hausse du [Accroissement Structure de la
1955 revemu par téte 1965/55 en % consommation cn %
I 28%| II 40 %| Variante|Variante | 1955 1965
I II
Hommes 78 100 107 128 137 39 39
Fermes 78 102 112 131 144 39 40
Enfants 44 53 56 121 127 22 21
Enscmble 200 255 275 128 138 100 100

Exprimée on nombre de paires, la proportion de chaussurcs de femmes est
cncore plus forte : le coefficient dfélasticité de la quantité achctée (nombre de
paires) est en effet sensiblcecment plus fort pour les femmes que pour les hommes.
Coux~ci ont plutdt tendance & consacrer un accroissement de leur revenu a acheter
des articles de meilleure qualité (plus chers), celles-ci & en acheter davantage
afin de diversifier leur garde robe. Si 1'on admet un coefficient d'élasticité-
quantité de 0,8 environ pour les femmes et de 0,4 environ pour les hcmmes et les
enfants (3), on obticnt les résultats suivants, en nombre de paires (tableau
TII.14.), compte tenu des effectifs par Age et sexe,

(1) - dans 1'hypothese de la stabilité des prix relatifs des chaussures

(2) - seuls les coefficicents d'élasticité de la colonne (2) du tableau III.12,
ont été utilisés.

(3) = en prenant les résultats de 1l'cenquite spéciale chaussures de 1952 pour
corriger * les valeurs forfaitaires des coefficients d'élasticité de la
dépense pour les hommes, les femmes et les enfants, donnés dans le tableau
IIT.12,
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Tableau 111.14,

Demende globale de chaussures d'hommes, de femmes et d'enfants en 1965
en volume (milliers de paires)(l)
1965 — Hausse du Accroissement Structure dec la
1955 |revenu par té&te 1965/1955 cn % demande en %
I 28% | II 40%] I II 1955 1965
Hommes 44,000 51,000 53.000 116 120 30 29
Femmes 58,000 72,000 78,000 124 134 40 42
Enfants 44,000 51,000 53.000 116 120 30 29
Ensemble {146,000 174,000 | 184,000 119 126 100 100

(1) - voir notes 1 et 2 du tableau III.13.

exprimée en quantité, augmenterait de fagon sensible relativement aux chaussu-
res d'thommes et d'enfants ; la demande de ces derniers articles s'orienterait,
au contraire, plutdt vers des produits d'une meilleure qualité qu’actucllements

T1 résulte de ce tableau que la demande de chaussures de femmes,

Ces conclusions résultent des grandeurs forfaitairement attribuées aux
coefficients d'élasticité des groupes considérés. De telles grandeurs ne parais—
sent cependant pas totalement invraisemblables et, en 1l'absence de données per—
mettant de les déterminer de fagon plus satisfaisante, on pourra considérer que

les résultats qui s'en déduisent sont du domaine des choses possibles.
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C-La veérification de Iqg

projection

La derniére étape d'une prévision de la demande consiste 2 vérifier,
d'une part que la projection effectuée est cohérente, clest-a~dire qu'elle repo-
se sur un modéle économétrique expérimentalement satisfaisant, d'autre part,
qu'elle est compatibleavec d'autres prévisions plus générales.

Nous examinerons seulement ici la comp#ibilité entre la prévision de
la demande de chaussures et d'autres données sur 1965 ; le modéle utilisé au
cours de notre analyse, qui considére la demande globale comme une fonction du
revenu par téte, de l'accroissement de la population et de la variation des prix
relatifs (1), pourrait en effet &tre testé sur la période récente en France cn
donnant aux coefficients d'accroisscment du revenu et de la population, les va-
leurs observées pendant cette période. On déduirait alors du moddle des valcurs
calculées de la dépense de chaussures qui seraient comparées aux valeurs obser—
vées au cours de la période : l'efficacité de 1'ajustement entre les valcurs ob-
servées et les valeurs calculées, serait une bonne indication de la cualité du
modéle en tant qu'instrument 4'interpretation économique et de prévisiona

Nous ne procéderons cependant pas & ce test parce que dans le cas pré-~
sent, il est irutile : les séries temporelles de la demande de chaussures ct dc
la dépense totale en France entre 1950 et 1956, exprimées en francs constants,
donnent en effet, un coefficient d!élasticité "dynamique" tellement voisin du
coefficient "statique" calculé d'aprés 1l'enquéte de 1951, que 1'ajustement qui
résulterait d'un tel test serait tout & fait satisfaisan® 2). Nous considércrons
par conséquent que le modéle proposé donne unc explication suffisamment correcte

(1) = voir page 118.

(2) = Cfe Chapitre II — C ; 1'Etude de séries temporelles.
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de 1'évolution récente de la demande de chaussures pour qu'il soit légitime de
1ltemployer & extrapoler cette demande - rappelons que l'explication proposée ,
4 savoir que la demande de chaussures est essentiellement fonction du revemu
par téte , est justifiée aussi par 1l'expérience américaine . Nous nous borne-
ront donc & examiner dans quelle mesure les résultats de la prévision faite ci-~
dessus sont compatibles avec les autres données disponibles sur 1965 :

- les "Perspectives de 1'économie frangaise en 1965" du Commissariat Général au
Plan et du Service des Biudes Economiques et Financidres (1),

- les "Perspectives des dépenses d'habillement des Frangais (1954-1965)" de
i, L.i. GORsUX (2).

Le tableau III.15. récapitule les prévisions faites dans ces deux
documents et les compars & la projection de la demande de chaussures de la pré-
sente étude.

Les lignes 2 et 3 de ce tableau ne sont pas absolument comparables :
la ligne 3 ne comprend ni les achats de chaussures, de chapeaux et d'accessoires
du vétement, ni les frais de réparation de vétements et de chaussures ; ccs
dépenses sont en revanche comprises dans celles de la ligne 2 ; la somme des
lignes 3 et 4 est pour cette raison inféricure a la ligne 2.

Sous cette réserve, le tableau III.15. présente toutcfois une certaine
incomratibilité entre la ligne 2 d'une part, les lignes 3 et 4 d'autre parts Ces
deux derm-ires ne sont pas, en effet, incompatibles entre elles : M. GOREUX a
trouvé un coefficient d'élasticité-revenu pour 1'habillement de 1l'ordre de 1,0,
alors que pour la chaussure nous avons vu que ce coefficient était d'environ
0,8 Cette différence suffit & expliquer 1l'écart des tendances des lignes 3 et 4,

la tendance de la ligne 2 devrait, en revanche, correspondre 4 la som-
me des tendances des lignes 3 et 4 et de celle des dépenses d'habillement non
comprises en 3, (chapeaux, accessoires, réparations). I1 est peu vraiscemblable
que ces dépenses, qui s'élevaient en 1954 & environ 130 milliards, augmentent
scrisiblement plus vite que le reste de l'habillement d'ici & 1965.

(1) ~ Reproduit dans Probl®mes Economiques - 3-10 Juillet 1956 n°s 444 - 445,
(2) - Btudes et conjoncture n® 10 - Octobre 1956.
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Tableau III.15.

1965

|Valeurs en milliards de Fr Accr;issementK
. hiff di 1965/1 :
Source Produit (chiffres arrondis) 1552 =9igoen %
' 1954 1965 I | 1965 II| 1965 I {1965 1II
Commissa~| , |Consommation | 4 030 | 14,060 | 16,350 | 146 160
[Zénéral globale
pu plan
A [ 1370 | 2.060 | 2.275 | 150 166
(ensemble)
T, GORTUA - Habillement
(n.c. chaussu~
3 res ct acces-| 1.045 1.515 1.650 145 158
8oires «
chapeaux)
Préscnte
Stude 4 | Chaussures 195 260 280 135 145
ILignes 1 et 2 - Source : Perspectives de 1l'Economie Frangaise en 1965, Op. cit.,

ligne 3 -

Ligne 4 =

tableau V, page 12,
Valeur en 1954 : Tableau Général de la Consommation 1950 & 1956

C.R.EDDQO.CD

a4 paraltre.

Accroisscments 1965/1955 : Perspeatives des dépenses d'habillemens
des I'rancgais, ope cit., tableau XVIII, p. 920.

Valeur en 1954 : Tableau I.l2. ci-dessus. Valeurs en 1965

Tableau IIT.l1l. ci-~dessus.
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En fait, la prévision tres globale des dépenses d'habillement données dans les
Perspectives de 1!'économie francaise, semble surestimée par rapport aux analyses
plus détaillées de l'article de M. GOREUX et de la présente étude. La divergence
entre la tendance de la ligne 2 d'une part, et celle des lignes 3 et 4 réunies
d'autre part, ntest cependant pas considérable — de l'ordre de 5 % a 6 % envi-
ron, pour 1l'année terminale de la projection, ce qui demeure trés tolérable.

Si donc il semble que les Perspectives de 'économie francaise soient
un peu optimistes concernent la prévision de la demande d'habillement, par
rapport aux possibilités du marché déduites d'une analyse approfondie de la
situation actuelle et du comportement effectif des consommateurs, il ne faudrait
pas en dédiire que cette prévision soit irréalisable. L'expérience de certains
produits de consommation trds courante, tels que les détersifs, montre que leur
diffusion peut croitre rapidement gréce a des efforts d'expansion commerciale (1).
Ceux—ci sont encore trés peu pratiqués dans les industries de 1'habillement.
T1 n'est nullement inconcevalle qu'une politique commerciale un peu plus active -
et peut &ire organisée sur un plan professionnel plutdét que laissée 4 la seule
initiative individuelle des entreprises — provogquerait un accroissement de 1la
consommation plus voisin de celui prévu par le Commissariat Général au Plan
que de ceux proposés par M, GOREUX et par NOUS~MEMCS 4

En ce sens, on pourrait considérer que l'accroissement de la demande
de chaussures prévu dans la présente étude constitue un minimum (sous réserve
que les hypothdses adoptées au départ se vérifient). Ce minimum serait réalisa—
ble dans les conditions actuelles de commercialisation de la chaussure.

Le maximmum, ou plus exactement le possible, serait constitué per un
niveau de consommation plus proche de celui prévu par le Commissariat Général
au Plan, Sa réalisation dépendrait d'un efHri d'expansion commerciale plus in-
tense qu'actuellement, toutes choses égales par ailleurs, Une telle prévision
prendrait ainsi 1'allure d'un véritable objectif que la profession s'assignecraite
L'écart cntre la prévision- objectif et la prévision minimale formulée dans la
présente étude devrait alors &tre comparé aux frais de commercialisation et aux
jnvestissements accrus nécessaires & la réalisation de 1l'objectif. Clest sur la
base de telles comparaisons entre plusieurs politiques d'expansion commerciale
et plusieurs objectifs possibles que serzit prise la décision ~ sous l'arbitrage
éventuel des pouvoirs publics -~ de viser tel ou tel objectif et de mettre en
oeuvre les moyens de l'atteindre.

(1) - Cette expression, utilisée dans certaines entreprises frangaises,semble
une meilleure traduction de Sales promction que 1' anglicisme promotion
des ventes,
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Les travaux de prévision économique, tels que la présentc Stude, ne
visent, en définitive, qu'ad tracer un cadre & 1'intérieur duquel la politique
économique, avec ce qu'elle comporte de volontarisme, reprend tous ses droits.

D - Caractéristiques de la demande

- de chaussures en 1965

Si 1'on tente maintenant de résumer les résultats de 1'extrapolation
de la demande faite ci-dessus, il semble qu'on puisse en dégager les caractéris-—
tiques suivantes :

—~ la dépense globale de chaussures augmenterait d'ici & 1965 exactement dans la
méme proportion (28 %) que le revenu disponible par t&te, si celui-ci croit de
28 %, et dans une proportion un peu moindre (38 $), s'il augmente de 40 $3y
compte tenu de l'accroissement de la population. la moindre augmcntation reia—
tive de la dépense de chaussures dans 1'hypothése d'un fort accroisscment du
revenu/hausse de 40 %) s'explique par 1'élévation du niveau de vie 2 lcs be—
soins fondamentaux (alimentation, habillement....) étant satisfzits en priorité
une hausse du revenu tend & étre employéec dans une proportion de plus en plus
grande & satisfaire des besoins moins vitaux : loisirs, confort ménager, &é1é-

gance (Cf. 3) alinéa de ce paragraphe).

~ la demande accrue de chaussures en 1965 proviendrait dans une proprrtion plus
importante qu'actuellement (52 % contre 48 % environ)(1l) de la ci”cnteéle des
cadres subalternes, employés et ouvriers. En revanche, la demande émanant de
la population agricole (exploitants et salariés) d'une part, des petits indus-
triels, petits commercants et artisans d'autre part, passerait de 30 % en 1955
& environ 25 % du total en 1965 (1).

(1) - Cf. Tableau III.11.
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~ la proportion de la demande imputable 3 la population adulte féminine devrait
croitre, malgré une diminution relative des effectifs de cette population. Un
revenu croissant permettra en effet de mieux satisfaire le besoin d'élégance
qu'actuellenen*, ce qui devrait suffire a éviter tout risque de saturation de
la demands, au moins en ce qui concerne les chaussures de femmes.

- 1'accroissement de la demande serait plus fort exprimé en valeur (28 % a 38 % )
qu'en nombre de paireés (19 % & 26 %). Ceci tient & 1l'effet qualité : les con-
sormateurs demandent des produits de meilleure qualité (donc en général plus
chers) lorsque leur revenu s'éldve. L'effet qualité serait toutefois plus mar-
qué dans le cas des chaussures d'hommes et d'enfants que dans celui des arti-
cles de femmes ; celles—ci cherchent en effet une plus grande diversité - un
plus grand nombre de paires ~ qu'une qualité supérieure. En nombre de paires
1a demande de chaussures de femmes s'éleverait ainsi de 24 % A 34 %, contre

-

16 % & 20 % pour les articles d'hommes et d'enfants.

- par téte de la population les fermes achdteraient entre 4,2 et 4,6 paires de
chaussures par an et les hommes 3,3 & 3,5. En admettant que la "vie" d'une
paire de chaussures est en moyenne de 18 mois, cela signifierait que chaque
Francais disposerait d'environ 5 paires de chaussures et chaque Frangaise de
6 a 7 paires.

Ce stock de chaussures par téte serait ainsi légérement inférieur a4 ce qu'il
est actuellement aux Ltats-Unis (5,5 paires par homme, 8 par femme) (1), tout

en Stant supérieur & ce qu'il est actuellement en France (5 paires par personne
en moyenne). Cette derniére référence i 1l'exemple nord-américain permet de sou—
ligner le caractdre éminemment raisonnable et réalisable de la prévision qui

a été tentée.

(1) - Source : Le ilarché Frangais de la Chaussure. Op. cit., page 13.
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A N NE X E

L'INFLUENCE DE LA "DEPENSE TOTALE" ET DE LA CATEGORIE SOCTO-PROFESSIONNELILE
SUR LES DEPEWSES DE CHAUSSURES
(Analyse de budgets fa_miliaux)
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1_1 es sources utilisées

11. L'analyse a été menée & partir des résultats d'une enquéte sur les budgets
familiaux effectuée au cours des mois d'Octobre et Novembre 1951 auprés de
2.000 ménages environ (1). L'enquéte a porté uniquement sur les villes
sidge des Directions Régionales de 1'I.N.S5.E.E. %2) ou un échantillon aléa~
toire de ménages appartenant aux différentes classes sociales a été tiré.

Le taux de réponse a été dlenviron 75 %. Ce taux, variable selon les catégo—
rics socio-professionrelles, a été plus élevé dans les catégories supérieu—
res (industriels par exemple)° Liéchantillon, bien que redressé reste cepen-
dant défectueux de ce point de vue, car il est & craindre que les non--répon-—
dants des catdgories supérieures n'aient pas le mféme comportement que

ceux appartenant aux mémes catégories et ayant répondu (3).

(1) - il. BERTAUD : "les dépenses et les consommations des ménages & Paris, Rennes
et dens 17 grandes villes de province", Bulletin Mensuel de Statistique,
supnlément d'octobre—décembre 1953

(2) —~ Bordeaux, Clermont-Ferrand, Dijon, Lille, Lyon, Marseille, lontpellier,
Nancy, Nantes, Orléans, Paris, FPoitiers, Reims, Rouen, Strasbourg, Toulouse.

(3) — On observe bien en fait (Cf. paragraphe 2) que les variances calculées
sur les log des dépenses de chaussures diffeérent moins que l'on pourrait
s'y attendre d'une catégorie socio-professionnelle a llautrea
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12. En principe, chaque ménage devait indiquer le détail de toutes ses dépenses
de consommation. Les dépenses ont été observées sur des durées varichbles. Pour
1'alimentation, 1'enquéte a été basée sur une période d!observation d'une
semaine au cours de laquelle les ménagdres devaient transcrire leurs dépenses
au jour le jour sur un carnet de comptes., En pratique, l'enquéte s'dtant dé-
roulée vers Octobre-Novembre, tous les ménages n'ont pas &té interrogés exac—
tement la méme semaine. Les résultats de 1'enquéte alimentaire s'étalent ainsi
sur six semsines environ. Pour les autres dépenses, on a eu recours & 1'inter—
view, Cette méthode est évidemment moins précise mais s'imposait en raison
de la plus grande périodicité des dépenses non alimentaires en général. Les dé~
penses de loyer, eau, gaz, €électricité demandées correspondaient & la période
indiquée sur les quittances ; celles d'entretien, toilette, hygiéne, transport
et loisirs & ure période de 15 jours, les autres dépenses dont celles de chaus—
sures, & l'année entiére précédant 1'interviews les dépenses de chaussures
‘correspondent en principe & tous les articles chaussants (chaussures, chaussons,
sandales, bottes, etCes..)

Les dépenses antérieures & la date de 1'enqudte ont 6té redressées pour tenir
compte de l'inflation de 1951. Ainsi toutes les dépenses ont été exprimées en
francs d!octobre-iovembre 1951. lLa "Dépense annuelle totale" de chague ménage
a été calculée en effectuant la somme pondérée de toutes les dépenses déclardes
les coefficients de pondération étant proportiomnels aux périodes d!observa-
tion des différentes dépenses. La "Dépense totale anmuelle calculde! ainsi
déterminde ne constitue malheureusement qu'une mesure approchée de la vérita—
ble dépense totale annuelle des ménages. lLes revenus, par ailleurs, avaiat
été trés mal déclards dans 1l'enquéte. Finalement, les dépenses de chaussures
des ménages ont du &tre analysées en fonction du critdre "Dépense totale
annuelle calculée”,

La dépense annuelle de chaussures déclardée se rapporte 4 1l'ensemble des mem—
bres du ménage de méme que la "Dévense totale™ : 1'enquéte ne permettait pas
de dissocier valablemcnt les résultats selon les catégories d'usagers (enfants,
adultes, etCes.), '
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13. Les dépenses totales et les dépenses de chaussures de chaque ménage ont été

14,

divisées par le nombre d'unité de consormation du ménage pour permettre une
estimation correcte de l'influence de la premiére variable sur la seconde., Ce
procédé s'impose en raison de la corrélation positive élevée existant entre
le nombre d'unités de consommation et la dépense totale des différents ména—
ges. L'échelle adoptée a été la suivante :

1 unité pour le premier adulte du ménage,
0,7 unité pour les autres adultes,

0,5 unité pour les enfants de moins de 16 ans.

Lorsque le ménage compostait une bonne, eile a été comptée pour 0,4 en ce

qui concerne la dépense totale et O en ce qui concerne la dépense de chaus-
surese. Bnfin, les enfants pensionnaires ont été comptés pour 0,3 et 0,5
s'cgissant de la dépense totale et de la dépense de chaussures respectivement.

On a classé ensuite les dépenses annuelles totales calculées par U.C. et les
dépenses annuelles de chaussures par U.C. en fonction de la catégorie socio-—
professionnelle du chef de ménage donnée par 1l'enquéte . Les cing groupes
suivants ont été constit-ds & partir de la nomenclature réduite des activités
socio-professiomnelles dz 1iI.N.S5.E.E,

Gl ¢ Petits industriels - : -+ zans — petits commergants (Nomenclature
I.F.S.EsEe de 1951, C.5.Ps 1 et 2, sauf 29).

[op]

Cadres supérieurs - professions libérales (id. C.S.P. 29 et 3).

Cadres subalternes — employés (ide. C.S.P. 4 et 5).

[}

Ouvriers (id., C.S.Pe 6).

[p]

[p]

+ Inactifs — persomnel de service (id. C.S.P. 8 et 9).
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15. Enfin, pour réduire les calculs, les dépenses annuelles totales par U.Cs et
les dépenses de chaussures ont été, pour chaqus catégorie socio-professionnelle,
classées dans un tableau de fréquence & double entrée dont on a extrait les
moyennes de classe des dépenses totales par U,C. et les dépenses moyennes de
chaussures par U.Ce correspondantes. Les données figurent au tableau A.l.
Dans les tableaux de fréquence & double entrée, le classement des dépenses
a été effectué dans des tranches dont les amplitudes de variation sont éga-
les en logarithmes, ce qui explique 1l'accroissement irrégulier des interval~
les corresporndant aux dépenses totales dans le tableau A.l,

Les graphiques A.l. & A.5, correspondent aux données du tableau A.l. On
remarque que le recours & une loi linéaire en logarithme est assez justifié
dans 1l'intervalle des variations des observationse.

L'analyse de covariance qui suit est effectuée & partir des données groupées
du tablecau A.l. (l), données dont on vient, dans ce paragraphe, de préciser
1ltorigine et la présentation, l'objet principal de cette analyse est de ré-
véler s'il existe une influence significative de la catégorie socio-profes-
sionnelle sur la dépense de chaussures indépendamment de l'effet "dépecnse
totale",

(l) -~ SoJo AITCHISON, J, BROWN -~ The grouping of observations in regression
analysise. The Review of the International Statistical Institute,
n° 1/3 1954,



Tableau A.l.

P s o e e Bt e

Dépenses de chaussures suivant la catégorie socio-professionnelle et le niveau de la dépense totale

grandes villes 1951. (moyennes par tranches de dépense totale par U.C. — francs par an - 1951)

Dépense totale cal-| Groupe I Groupe II Groupe III Groupe IV Groupe V
culée par U.Co —~
moyennes des tran- | petits Cadres Employés Ouvriers Inactifs
ches industriels supérieurs
1 64.590 1.000 (22)
2 94.450 2.000 (32)
3 10%.900 2.500 (23)*% 1,870 53 1.250 E27
4 125.600 2.140 (8 1.870 (29
5 151.900 4360 (14)| 2,730 (33)] 2.790 (69) | 2.330 (44)
6 183.600 3.190 (24 3,570 (61)] 3.270 (128 3.340 (55
7 222,100 4,080 (47 4.460 (15) 3,990 (90)] 4.360 (130 3.410 (60
! 8 268,500 4.360 (28 5,960 (26 4,770 (94)| 4.770 288) 4.650 (53
e 9 324..700 4.170 (35 6.520 (16)|  6.230 (68)] 5.330 (53) 5.210 (28
T 10 392,600 5.570 (22 6.370 (23 6.090 (30
11 431.800 6.660 (29)
12 474,800 7.280 (15)
13).  522.100
14 574,200 6.370 (20) 9.310 §1o§
15 7634500 10,070 (15
Dépense moyenne de
chauzsures par U.C
(16) 3.910 4.110 6.410 4.33%0 3.880 2,820
Dépense moyenne
totale par U.C, _
(17)  225.500 261,100 349.400 238,600 215,500 179.000

{

¥ Les chiffres entre parenthéses correspondent au nombre d observations \ménages) regroupées.
Il y a au total 1.569 ménages. Les données coneernant Paris sont exclues.

Nota s Pour les obeservations extrfmes, il pant s'agir soit d'un centre de classe, soit d'une
iimisa &a elasss eelon aue le nortre de clacaes rvesvovrmdes as polr o 1mmelir,
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Graphique A.l.

Groupe I : Petits industriels - artisans -~ commercants
(milliers de francs 1951)

20 L

Dépense annuel V ' ' _

le moyenne de E, =0,55 + 0,07
chaussures
par U.C.

10

20 (nombre de

ménages
regroupés)
5
2
3
2 1 1 1 | |
100 : 200 300 500 1.000

Dépense annuelle moyenne totale
par U.C.
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Graphi que A. 2 °

Groupe II : Cadres supérieurs - professions libérales
(milliers de francs 1951)

Dépense annuelle moyenne B

de chaussures par U.Ce.

= 0,51 + 0,10

20 _

10 L

1

3 —} 1 i
100 200 300 500 1.000
Dépense annuelle moyenne totale par U.Ca
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Graphique A.3.

Groupe III : Cadres subalternes - employés
(milliers de francs 1951)

10
vépense _ B, = 0,94 + 0,08
annuelle i
moyenne de
chaussures
par U.C.
5
4
3
2
1,5+
l [ 1 1 l
100 200 300 500 1.000

Dépense annuelle moyenne totale
par U.C.
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Graphigue A.4.

Groupe IV : Ouvriers (milliers de I 1951)

10

P 4~
Dépense
annuelle
moyenne de
chaussures
par U.C.

/] 1
100 200 300 500 1.000
Dépense annuelle moyenne totale par U.C.
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Graphique A.5.

Groupe V : Personnel de servie - inactifs

10 _ (milliers de francs 1951)
Dépense B
annuelle 5
moyenne de
chaussures

par U.C.

= 1,17 + 0,09

l 1 1 ] 1
100 200 300 400 500

Dépense annuelle moyenne totale par U.C.
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2 _Analyse de llinfluence

de la

dépense totale eb de la catégorie

socio_professionnelle’

21, Le tableau A.2. donne les sommes pondérées des carrés et des termes produits
relative aux variables d, 13 et D i centrées.

di. = log des dépenses annuelles moyennes déclarées de chaussures par unité
J  de consoumation (francs 1951)
Dij = log des dépenses annuelles totales moyennes calculées, par unité de

consommation (francs 1951)
i = numéro de la tranche de dépense totale par U.C.
J = numéro du groupe socio--professionnel (3 =1,2, 3, 4, 5)
Les sommes détermindes d'abord sur la totalité des points sont
décomposées en deux parties, l'une est relative & la variation entre les

groupes socio-professionnels, ll'autre a la variation dans les groupes
(lignes 2 et l).

(1) = L'effectif réduit de 1'échantillon n'a pas permis d'étudier simultanément
plus de deux facteurs.



Tableau A.2.

Sommes des carrés et des termes prodnits

Degré | Sormme des Somme des Somme des Variance Coefficient F
Variation de carrés (D, .) carrés di' produits di' de régressim
therté ) J J 7
dans les groupes 33 41,82220 32,64646 34,7259 0,98929 0,83 + 0,05 [3,40%
entre les groupes 4 9,27957 13,44139 10,71955 3,36035 1,16 + 0,19
Totaux 37 51,10177 46,08785 45,44549 1,24560 0,89 + 0,06

* gignificatif au seuil 5 %

- 241 -
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la comparaison des variances des dépenses de chaussures, que lton peut
calculer & partir des données du tableau A.3. "entre les groupes" et "dans les
groupes" montre qu'il &iste une influence socio-professiomnelle significative.
Le rapport de FISCHER-SNEDECOR est égal a F = 3,40 *. On peut donc écrire chaque
dépense sous la forme : (=1, 2, eees)

(1) dgy=dy + U (7 =1,2, 3, 4, 5)
dans laquelle dj représente 1'effet socio-professionnel et Uij’ une quantité
aléatoire résiduelle. Les quantités telles que Uij de la relation (1) sont suppo~

sées indépendantes, gaussicazes, dlecpérencs ¢ li. et de variance copstante.

Ces hypotheéses diférentoe s~ po' nement acceptablese la cons—
tance de la variance des Uij dans les ditférentis gioupes est & priori 1'hypothése
12 moins fondée, nous l'avons retenue cependant, 1'examen des distributrices de

;équence ayant montré que dans le cas particulier de 1l'enquéte actuelle les
écarts—type des dij sont peu ' différents d'un groupe social & 1l'autre

(s1 = 0,30 3 s, = 0,27 S5 = 0,27 ; Sy = 0,30 ; 8 = 0,37)

Les hypothdses que l'on vi=rt de rappcier cconcernant les propriétés des
Uij de la relation (l) seront  aduises impiicitcwent pour les résidus des rela-

tions figurant la suite.

22 ,L'analyse précédente doit &tre complétée pour tenir compte du fait que la dépense
totale varie d'un groupe socio-proiessionnel & l'autre. L'effet imputé au facteur
socio-professiomnel risque de traduire en partie au moins une influence sous-—
jacente de la dépense totale sur la dépense de chaussures. On doit donec :

1° — stagssurer de l'existence d'une relation significative entre la dépense de
chaussures et la dép-nse totale

1 sauf évidemment O, hypoth®se d'espérance nulle qui peut toujours &tre remise
en questions
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. 2% ~ rechercher s'il subsiste un effet socio-professionnel ou un éventuel effet
de courbure significatif. L'existence d'une régression significative entre
la dépense de chaussures et la dépense totale est mise en évidence en com—
parant "dans les groupes" la variance résiduelle & la veriance explignés
par la dépense totale, soit (ef : tableau A.2.) d'une part

(34,7259

41,82220
part s 32,64646 - 28,83348 = 3,81298 avec 32 degrés de liberté

2
)

x 41,82220 = 28,83348 avec un degré de liberté, et d'autre

Le rapport de FISCHER-SNEDECOR est égal & F = 7,56%*(1), L'influence
de la dépense totale sur la dépense de chaussures apparait hautement significative.
En conséquence, il est permis d'écrire la relation (2) ci-aprés :

(@) (dij = d.j) =E (Dij = D.j) + vij (i=1,2, ....) (§=1,23,4,5)

dans laquelle
E = 1'élasticité de la dépense de chaussures par rapport i la dépense totale,

Vi. = résidu aléatoire représentant 1'effet des variables non explicitées (les
J  erreurs qui affectent la dépense totale ont été considérdes finalement
conme assez faibles par rapport aux résidus V.., c'est pourquoi on les a
négligées dans la relation(2)). +J

Ia relation (2) représente la regression calculée sur les nuages des
graphiques 1 & 5 ramenés & un méme centre. On trouve, pour E, la valeur
0,83 + 0,05,

(1) = Pour 1a signification des étoiles se reporter au tableau A.3,, page 157.
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23, On peut étudier maintenant s'il subsiste ou non un effet socio-professionnel
significatif, ou un effet de courbure significatif. Une premiére réponse est
fournie par la comparaison de la variance résiduelle "dans les groupes" a la
variance résiduelle totale diminude de la précédente, soit (Cf. tableau A.3.)
0,11915 avee 32 degrés de liberté et 5,67257 - 3,81271 = 1,85986 avec 4 de-
grés de liberté, Le rapport de FISCHER-SNEDECCR : F = 3,91%*, On peut conclure
au maintient probablement de 1!effet socio-professionnel, ce qui conduit &
formuler une relation plus complexe que celle envisagée au début, a savoir ¢

(3) a5 =E D,

lJ + dgj + Vi. (i = 1’2,0-0.) (j = 1’2,3’4,5)

J

Ia constante dj représente une translation des courbes d'Engel par rapport

3 1'axc des dépenses de chaussurese

Avant d'examiner 1l'hypothdse d'une élasticité unique E pour les diffé-
rents groupes, on peut chercher & décomposer plus avant la variance
1,85986/4. I1 est indispensable en effet, d'examiner si la régression établie
sur la base des dépenses totalcs ct spécifiques moyennes déterminées & tra-
vers les catégories socio-professionnelles diifere significativement de la
régression "dans les groupes" 'équation 2). Les élasticités sont en fait trés
différentes ; 1,16 + 0,19 contre 0,83 + 0,05, Le rapport de FISCHER-SNEDECOR

F = 6,73* accusant un effet de pente significatif. En conséquence, le re-
cours & des moycnnes déterminées sur des groupes socio-professiomnels ris-
quait d ns le cas actuel de conduire & une erreur assez importante, proche
de 30 % sur 1'élasticité de la demande de chaussures. I1 semble utile de
souligner ce fait, car on recourt souvent, par manque d'information, aun
tel procédé d'analyse.

La totalité de la variance n'est pas absorbée par 1l'effet de pente,
il subsiste une différence sigiificative cntre la variance résiduclie dédui-~
te de la régression des moyennes par catégorie socio-professionnelle et la
variance résiduelle "dans les groupes" (F = 2,96*)°



24. I1 reste & voir une derniére hypothése, celle de 1'égalité des régressions
dans les différents groupes. I1 suffit de comparer la moyenue pondérée des
variances résiduelles des groupes 1,26482/28 = 0,04517 et la variance ex—
pliquée par les différences entre les régressions des différents zroumves

2,54789/4 = 0,63697.

On trouve F = 14,10 **¥, Les élasticités sont significativement différentes
d'un groupe & l'autre. I1 en résulte que le modéle final s'écrit s
) " j: 1’2,9.0.
(4 4 5 =B, Dys + +wij j=(1,2,3,4,5)

o

E. = 1'élasticité pour le groupe socio-professionnel n® J. L'ernscmble de
1'analyse de la covariance est donné au tableau A.3.

Le tableau A.4. présente les résultats par groupe, on obtient :

E, = 0,55 % 0,07
E, = 0,51 + 0,10
Eg = 0,9 + 0,08
E, = 0,84 + 0,08

E. = 1,17 + 0,09
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Tableau 4.3,

Analyse de covariance

degre de | Estimation des variances

Décomposition 1ihertd F
1. Variance résiduelle autour des 28 1,264482/28 = 0,04517 14,10 *xx
régressions par groupe
2, Variance cstimde 3 partir des 4 2,54789 /4 = 0,63697
régressions par groupe
3. Variance résiduelle autour de 32 3,81271 /32 = 0,11915

la régression moyenne

4, Variance résiduelle autour de 3 1,05841 /3
la régression sur les moyennes

0,35280 2,96%

fl

5. Variance explicvée par la 1 0,80145 /A
régression sur les moyennes

0,80145 6,73%

6o Variance résiduelle autour de 36 5,67257 /36
- la régression totale

0,15757

* significatif au seuil 5 %
¥ 1" " 1 %
HKN n n 0,1 %




Somme des carrés et des termes produits par groupe

Degré Somme des Sommes des Somme des Cocfficients

Variation de liberté carrés - cariés produits de régression
variable D, variable di B

1. Groupe I 6 (195) 7,T10% 2,49016 4,20513 0,55 + 0,07
2. Groupe II | 7 (134) 6,48701 1,70157 3,31450 0,51 + 0,10
3. Groupe III| 7 (388) 6,27264 5,77688 5,90137 0,94 + 0,08
4o Groupe IV 6 (529) 11,34470 8,43337 9,55715 0,84 + 0,08
5. Groupe V 7 (318) 10, 00691 14,24448 11,74779 1,17 + 0,09

( ) nombre 4'observations.

= 86T -
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Les élasticités varient de 0,51 + 0,10 a 1,17 + 0,09, Une partie de ces
différences est dfie & 1'influence du niveau de la dépense totale. Ll'ajustement
d'une loi & élasticité constante ne convient plus en effet au deld diun certain
intervalle de variation, il est certzin que 1'élasticité tend A& diminuer lorsque
le niveau de la dépense totale augmente,

La moyenne pondérée (1) de 1'élasticité par groupe est égale a
E=0,81 +0,04. On constate que cette valeur est fineclement peu différente

de celle obtenue sur 1l'’ensemble des données compte non tenu du facteur socio—profes—
siomel E (total) = 0,89 + 0,06 (Cf. tableau A.2.)

I3-Conclusion

On peut dégager les conclusions suivantes qui, bien entendu, ne valent
que pour l'enquéte et le bien étudié.,

1° = L'élastici%é des ddépenses de chaussures (toute catégorie) par rapport a la
dépense totale des particuliers atteindrait dans les grandes villes 0,81 +
0,04, d'aprés 1l'enquéte sur les budgets familiaux de 1951.

(1) = Les coefficients de pondération sont proportionnels & la dépense moyenne de
chaussures par U.C. du groupc et au nombre moyen d'U.C. du groupes.
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20 — Le recours & des dépenses moyennes déterminées sur un classement préalable
des donndes selon un critére socio-vrofessionnel introduit une erreur impor-
tante dans la détermination de 1l'élasticité, on obtient 1,16 + 0,19,

30 ~ Le fait d'ignorer le facteur socio-professionnel nfintroduit qu'un léger
biais dans 1'élasticité puisqu'on observe 0,89 + 0,06 au lieu de 0,81 + 0,04
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